¥\ TECHNICKA UNIVERZITA V LIBERCI

\ A/ Ekonomicka fakulta 0

POSUDEK OPONENTA DIPLOMOVE PRACE

Jméno diplomanta: Bc. Vojtéch Michel
Nazev diplomové prace: Strategie prodeje kolekci designovych svitidel spole€nosti Lasvit

Jméno vedouciho diplomové prace: Ing. Jaroslav Demel
Jméno oponenta diplomové prace: Ing. Jiii LiSka
Oponent: - nazev firmy: Novus Cesko s.r.o.
- pracovni zafazeni: obchodni feditel kontakt: j.liska@novus.cz

Vyborné Velmi Dobie Neprospél
dobie

I. Hodnoceni zpracovani tématu diplomantem:
Spinéni cile prace X
Volba metod a jejich aplikace pfi zpracovani tématu
Hloubka provedené analyzy X
II. Hodnoceni struktury a obsahu prace:
Prehlednost a logicka stavba (struktura) prace
Aktualnost a vhaodnost pouZitych pramend
Schopnost diplomanta zpracovat ziskané podklady
Primérenost a srozumitelnost zaverd prace
Formulovani vlastnich nazord diplomantem X
II1. Hodnoceni formy a stylu prace:
Formalni Uprava prace (text, tabulky, grafy) X
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Prace s ¢eskou literaturou véetné odkazd a citaci X
Prace se zahrani¢ni literaturou vcetné odkaz{ a citaci X
VyjadFeni minimalné v rozsahu 10 Fadki k diplomové praci z hlediska spinéni jejich cild,
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posudku).
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Otazky k obhajobé diplomové prace:

Jaké dalsi zemé jsou prednostné v zajmu spolecnosti Lasvit v ramci jeji strategie prodeje
kolekci svitidel a jaka specifika se u nich v této strategii daji ocekavat?

Jaky je vliv miZe mit problematika certifikace svitidel na strategii prodeje designovych
svitidel firmy Lasvit?

Praci doporuduji k obhajobé. (*nehodici se skrtnéte)
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Hodnoceni:

Autor diplomové prace se v jeji prvni poloviné pomérné vycCerpavajicim a prehlednym
zpisobem zabyva teoretickymi vychodisky a metodami pouzivanymi pii stanovovani
prodejni strategie firem.

Cerpa jak z domacich tak zahraniénich zdroji. Pomérné iispéSné se mu podafilo na
zakladé dostupnych informaci aplikovat tyto metody na podminky rychle se rozvijejici firmy
Lasvit a popsat stavajici stav.

Ve strategii mezinarodni expanze firmy Lasvit mohl vénovat vice pozornosti urcitym
specifikdm prodeje svitidel, jako nap¥. vyznamu technickych certifikaci, dilezitosti
obchodniho know-how firmy, vyznamu provazani prodejcé na renomované projekéni

kancelare atp.

Celkové tuto praci hodnotim kladné a doporucuji ji k obhajobé.
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