TECHNICKA UNIVERZITA V LIBERCI
Fakulta prirodovédné-humanitni a pedagogicka

Voronézska 1329/13, Liberec 460 01
tel.: +(420) 485 352 515 | URL: www.fp.tul.cz

Posudek vedouciho prace na bakalarskou praci

Autor/ka BP: Pavel Markovic¢

Studijni obor: Sportovni management
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A. Obsahova

V praci jsou vymezeny zakladni a dilci cile, které jsou v koncepci prace
patfi¢né rozpracovany. Cile jsou adekvatné naplfiovany.

Prace splfiuje cile zadani.

Studujici vyuziva a kriticky vybira sekundarni a/nebo primarni literaturu.

Prace ma vymezen pfedmét, je vyuZito odpovidajicich metodologickych
postupa.

Vystupy vyzkumnych &asti jsou adekvatné syntetizovany a je o nich
diskutovano.

V praci je vyuzita odborna terminologie a jsou vysvétleny hlavni pojmy.

V praci jsou formulovany jasné zavéry, které se vztahuji ke koncepci
prace a ke stanovenym cilam.
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B. Formalni

Prace vykazuje standardni poznamkovy aparat a jednotny zpUsob citaci
vV ramci prace, je typograficky jednotna.

Studujici dodrzuje jazykovou normu, text je stylisticky jednotny.

Text je soudrzny, srozumitelny a argumenta¢né podloZeny.

C. prinos prace (tvarci pfistup studujiciho, kompilaéni hodnota,
vyuZziti pro praxi)
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Celkové hodnoceni prace (max. 1700 znaku):

Pfedlozend bakalarska prace reaguje na aktualni potfebu dané firmy provozujici vyrobu outdoorov-
vého obleceni. Pfinosné je, ze firma puUsobi v libereckém regionu, ale ma velkou zahraniéni pUsob-
nost.

Prace dostala cilim svého zadani a predklada analyzu produktd firmy Direct Alpine mezi studenty
TUL. Teoreticka ¢ast prace popisuje zakladni pojmy marketingu, SWOT analyzy a pfedevsim pre-
zentuje profil spole¢nosti a vyrobni sortiment firmy.

V dali Casti se pisatel zabyva konkrétni analyzou spole¢nosti a anketnim Setfenim mezi studenty
TUL. Anketa je zpracovana precizné ve spolupraci pfimo s firmou Direct Alpine a k jejimu rozSifeni
bylo vyuZito modernich komunikaé¢nich kanala. Vysledky jsou prezentovany prehledné a jasné for-
mou graf(.

Navrhy na zlepSeni prodeje vychazi z vysledk(l analyzy spole¢nosti a z vysledk(l analyzy mezi stu-
denty TUL. Navrhy jsou realné a slibné.

Autor realizoval zavére€nou praci ve spolupraci s moderni dynamickou firmou, ktera se pohybuje na
trhu jiz nékolik let. Vysledky a prakticka doporuéeni pfesné koresponduji s cilovym zaméfenim stu-
denta oboru Sportovni management.

Prace spliiuje pozadavky na udéleni akademického titulu bakalar: ANO
Praci doporucuji k obhajobé: ANO

Navrh klasifikaéniho stupné: VYBORNE

Naméty pro obhajobu (max. 1500 znaku):

Jak byly vysledky prace pfijaty u firmy Direct Alpine?

Podafilo se nékteré navrhy na podporu prodeje jiz realizovat?
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