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Anotace

Tato bakal#ska prace se zabyva moznostmi financovani expertzasgienim na statni
podporu vCeské republice.

Na uvod této prace je charakterizovana problemafikajici se exportu vSeobetn

Prace zahrnuje teoretické poznatky vztahujici gétdk problematice, zakladni druhy
produkti exportniho financovani, jejich moZnost vyuziti, hegly, nevyhody,
charakteristikuCeské exportni banky a jeji tloha v této oblasti.

V praktické ¢asti jiz prechazi prace na analyzu jednotlivych produkieské exportni
banky, jejich zhodnoceni a moznosti vyuZiti.

V zawrecné kapitole se tato pracetnuje porovnani Exportniho o&fatelského Gsru

s Odkupem pohledavek. Prace se &ae na zhodnoceni obou prodakte vhodnosti
jejich vyuziti.

Na z&a¥r je nastigna vyrobni firma, jejiz exportipvaZzuje nad domaci spebou. Na tuto
firmu byly aplikovany oba porovnavané produkty adhoceni jejich vyuZiti z hlediska

této firmy.

Kli ¢ova slova
Export, Ceska exportni banka, produkty exportniho financgv&xportni odbratelsky
avér, Odkup pohledavek.



Annotation

This bachelor thesis deals with possibilities ficiag export with a focus on state support
in Czech Republic.

Introduction this bachelor thesis rests on a gemeodlems of export.

This thesis includes theoretical pieces of knowssigvhich relate to this problems, basic
kinds of financing export, their possibilities cfage, advantages, disadvantages.
Theoretical part of this thesis includes partlyharacteristic of Czech Export Bank and its
activities in this sphere.

Practical part of this thesis explores individuabgqucts of Czech Export Bank, their
appreciation and possibilities of usage.

Final section this thesis compares Buyer’s crewit@urrender of outstandings.

This thesis evaluates both products and evaluagiésgossibilities of usage.

The end of this thesis consists in a manufactugogany, whose export outweighs
domestic consumption.

Buyer’s credit and Surrender of outstandings wegnelied to this company and their

possibilities were evaluated in term of this compan

Keywords
Export, Czech Export Bank, products of export ficiag, Buyer's credit, Surrender of

outstandings.
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Uvod

Bakald&ska prace se zabyva moZznostmi financovani expatwzaswienim na statni
podporu Ceské republice. Toto téma je mi blizké a shledaménvelice zajimavym a
piinosnym, jelikoZ financovani exportu bylo, je a bwglale aktualni problematikou stat
ktefi maji piznivé podminky pro export svého zbozi, svych dbukazdy stat by & mit
zdjem na tom, aby jeho saldo obchodni bilance bytivni, tzn. aby exportipvazoval
nad importem daného statu. Kazdy stat ma eminedjeim, aby podnikatel z jeho zém
byl Usgsny na zahratinim trhu, aby se mohl vybofruplatnit ve velké konkurenci, kterou
s sebou vstupy na zahrami trh @ginaSeji a na zakl@dtoho se mu snazi vyjit ¥t a
nabidnout mu vyhodné podminky pro financovani expse statni podporou, kterd se
stale vice \Ceské republice uphatje z toho dvodu, Ze roste zajerfeskych podnikatél
realizovat své invesini zangry v zemich, které se vyzégi vysokou mirou rizika, tauz

v oblasti teritorialni¢i oblasti politické, hlavni podil zde maji zénbyvalého SSSR.
Vstupy ¢eskych podnikatél na trhy &€chto zemi jsou z hlediska zafigt vyroby velice
perspektivni,casto tyto trhy nabizeji levnou pracovni silu, sgginpiistup k hlavnim
surovinovym zdrajm vyroby, levigjSi naklady na celou realizaci investiho zandru.
Dobré jménodeského podnikatele v zahranivoii i dobré imageCeské republice, které
v sowasné dob musi na svém image a na dobrém pohledu okolnétin sttale vice a vice
pracovat, a proto je velice v&ina k jakékoliv fornd statni podporygeskym vyvozém a
prostednictvim Ceské exportni banky nabizi kli@m moZnost vstoupit na jakykoliv
zahrangéni trh i vysoce rizikovy.

V této praci jsem se zaifila na Ceskou exportni banku, prostudovala jsem a zhodnotil
jednotlivé produkty, které nabizieska exportni banka ve svém portfoliu, byla mi
umozréna konzultace se dma odborniky, kté se zamiuji na exportni financovani.
Jeden z nichisobi ffimo vCeské exportni bance, druhy v jedné z kamimh bank, kteréa
ma stabilni postaveni n&eském bankovnim trhu. Z&em své prace jsemigustavila
firmu, ktera je velice Usna ve vyrob zemédélskych strofi a technologickych z&zeni na
zpracovani olejnatych semen a rostlinnychiolgjcelkow vyrobenych z&izeni této firmy
smetuje 75 % vyrob# na export a tofevazre do zemi vychodni Evropy. V souvislosti
stouto firmou jsem zhodnotila vhodnost vyuziti dvoprodukfi, Exportniho

odkeratelského G&ru, ktery je povazovan za nejvice vyuzivany pexek exportniho
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financovani Ceské exportni banky a Odkupu pohledavek, kteryuplgtréni v této oblasti
teprve nachazi.

Cinnost spojend s bak#skou praci byla velice inosnym bodem v mém dal$im
vzaklavani, jelikoz mi umoznila ikladre prostudovat tuto oblast, dazlét se nové
poznatkyc¢i rozSiit své stavajici poznatky v této problematice. N&vpinos shledavam
v moznosti spojeni teoretickésti mého dosavadniho studisésti praktickouCas, ktery
jsem bakalgské praci ¥novala, povazuji za efekti¢rvyuzity a usili, které jsem vynaloZzila,
se stalo finosem pro riij dalSi studijni vyvoj a rozvo.

Rada bych timto také pekbvala své vedouci prace pani Ing. Sarce HybleRiv® za
vyborné vedeni mé bakagkeé prace, za pivost, ochotu &as straveny na meé bakedke

praci.
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1. Charakteristika nastroja financovani exportu

1.1 Vyznam exportniho financovani

Vyvoz zbozi pedstavuje pro kazdou ekonomikuileZitou slozku tvorby hrubého
domaciho produktu, sistemcistého exportu, coz znamena exportis#ného o dovoz do
zene, se zvySuje i HDP dané zénVyvoz zboZi ma také podstatné multiplikédefekty na
ekonomiku vyvazejici ze#n jelikoz do vyvozu je zapojena formou subdodaveka
domacich podnik Zapojeni subdodavatema pak vyznam nejen prast HDP zemy, ale
pokud je export vykonny, dochazi i k dalSim inveisti do podnik za &elem zvySovani
jejich konkurenceschopnosti. Raédochazi k tvor® pracovnich mist aistu spoteby,
Cc0Z ma opt pozitivni vliv na tvorbu HDP. Snahou kazdé zetedy je aktivd podporovat

exportni aktivity podnil a vytvaet k tomu piznivé podminky.

Mezinarodni obchod je velmi namy na finance, je daleko n&m@jSi nez tuzemsky
obchod. Néaklady na obchod v mezinarodningtitku zvySuji propagace, ¢ast na
veletrzich, pizkum trhu, zahragni cesty pracovnik realizace vyvozu ( n&pziskani
potrebnych certifikat, poteba tlumenika, pravniki atd.),zvySovani
konkurenceschopnosti (napposkytovani vyhodnych platebnich podminek zakirami
zékaznikm), prekonavani velké geografické vzdalenosti mista wroth mista spaeby
atd. Aby byla firma na zahramim trhu Uspsna, musi mit dokonale propracovany systém

exportniho financovani a musi byigravena nést i @ita rizika, ktera jsou s tim spojena.

Exportni financovani je druhem tzv.strukturovanéimancovani a je svoji podstatou
zantiené na financovanir@devsim dlouhodobého zboZi do oblasti gghaiu externiho
financovani. To znamend, zZe exportni financovanipieelevSim vyuziva tam, kde je
nedostatek mistnich zdfopro financovani dovazeného zboZzi dlouhodobéhoakhenu,
nebo tam, kde jsou mistni zdroje k dispozici, a|eh cena je $liS vysoka a tim dochazi

k omezeni nebo Uplnému znem&idn provedeni transakce. Exportni financovani se
vyuziva i tam, kde nemaji mistni subjektfinpy pfistup na mezinarodni finani trhy,

jedna se zejména o ekonomiky zemi rozvijejicictitgg tzv. emerging markets.
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Financovani mezinarodniho obchodu prayiadejcastji komerini banky, ale iizné typy
specializovanych finamich instituci. Tyto instituce mohou byt soukroms&atni i
polostatni a napmo se na &m podileji i poji¥ovny. Instituce zabyvajici se statni
podporou financovani exportu jsou ozoeany jako Export Credit Agencies (ECAS).
Jejich hlavnim ukolem je pojiévani a financovani exportnich operaci a poskytovan
zvyhodrénych Urokovych sazeb zaguem stanovenych podminek. ECAs pracuji v zajmu
jednotlivych stéi, proto je jejich primarnim ukolem pofidvat a financovat vyvozy zboZzi
domacim podnikm, pomahat redukovat rizika a snazit se zajistjagelné podminky pro
poskytovani ugra, a to vramci stanovenych pravidel. ECAs hospiod® statnimi
prostedky a cilem je podpora na poli financovani.

V Ceské republice v ramci modelu podpory financovamioetu pisobi vedle seb€eska
exportni banka{EB) jako specializovana bankovni instituce staodgmry vyvozu, ktera
vznikla v roce 1995 a Exportni gatam a pojifovaci spolénost (EGAP) jako statni
pojistovna zabyvajici se fpdevsSim pojiovanim vyvoznich srd, zaruk za vykony

vyvozai i pojistovanim jinych drub aveéri. EGAP zahajila svojtinnost v roce 1992.

V dneSnim pojeti exportniho financovani se jiz firmesetkavaji pouze s poskytovanim
klasickych exportnich @i, ale banky nabizeji stal@asgji komplexni servis klieritm,
ktefi obchoduji se zahramimi partnery, a to najklad v oblasti formulaci platebnich
podminek, financovani a refinancovani zahfalwh transakci pomoci tznych
instrument. Dale sem pat poskytovani usrovych linek k financovani provozniho
kapitalu, k vyrolks exportni zakéazky, provédi zajifovacich kursovych operaci a jinych
sluzeb, které vyvazejici firma pozaduje. Vyvoz&ottasné dob pozaduji a kladouidaz
na komplexni servis a na zaktatioho jsou banky nuceny ve vysoce konkdrem
prostedi nabizet sluzbyipfinancovani transakce v ramci jednoho #ali Na zaklad
toho se v satasné dob prohlubuje spoluprace kondmich bank se statnimi, polostatnimi,

lok&lnimi i nadnarodnimi institucemi, které se 2ajjypodporou exportu a investic.
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1.2 Zakladni druhy Uvéri v mezinarodnim obchod
1.2.1 Dodavatelsky ugr

Dodavatelsky (& poskytuje exportér zahramimu odRrateli wWtSinou v souvislosti
s dodavkou zboZi nebo sluzeb. Podminky tohotéruijsou sjednany vifsluSném
smluvnim ujednani @Sinou se jedna o kupni smlouvu) v rdmci platebodrpinky.
Vyjimecné mohou byt mezi firmami s dlouhodobymi stabilnimbchodnimi vztahy
uzavirana ramcova platebni ujednani rgtom dobu, ve kterych se duji podminky G¥ru

poskytovaného s dodavkami zboZzi v daném obdobi.

V piipact kratkodobych dodavatelskych &ni Gvéruje exportér zpravidla celou hodnotu
dodaného zboZi sluzeb. U sedredobych a dlouhodobych &ra vétSinou hradi oddératel
urgity podil sjednané cenyi@dem i v dobé dodavky. Pokud odiatel zaplati zbozi
v prectasném terminu, fiZe mu exportér poskytnout slevu tzv. skonto z cozi.

1.2.2 Uwr poskytnuty odbératelem

Tento typ U¥ru je v sodasnych podminkach trhu kupujiciho vyuzivan pouzemegné.
Nejcastjsi formu tohoto Usru predstavuji akontace nebo-tiast€né platby pedem,
sjednavané v souvislosti setextrtdobymi a dlouhodobymi vy, predevSim f
dodavkach zboZzi vyrébého na zakazku, u hodnotorozsahlych obchag u investénich
celki, pri realizaci objemo¥ velkych projeki atd.

1.2.3 Zprostedkovatelsky Gwr

Zprostedkovatelsky (& je poskytovan zejménaékterymi typy zprosedkovateh

(brokery apod.). ¥tSinou se jedna o zavedené firmy, které vychazejzrzalosti trhu a

z finartnich poteb dodavatél a odigrateli.

1.2.4 Bankovni U¥ér
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Bankovni U¥ry byvaji poskytovany komeénimi bankami staléasgji, mezi jejich vyhody
pati zejména odéeni Uwrového vztahu od transakce, k jejimuz financovdouz.
Odbératel se neriize vyhnout svym platebnim zavdrk, ¢i je alesp@ oddalit, namitkami
vici plnéni kontraktu dodavatelem. Podminkyeév a podminky vyvozniho kontraktu jsou
feSeny zcela samostatnymi smluvnimi ujednanimi. dyhdankovniho G&u proti
dodavatelskému @vu sp@ivaji v tom, Ze bankovni @v je wtSinou dokonaleji zpracovan
a jeho navratnost byva zajiga &inngji, napt. pojisenim u EGAP. Mezi n€pstjSi formy

bankovnich ugra pati:

Exportni odk¥ratelsky Uvr — buyer’s credit- tento U¥¢r poskytuje banka zefrvyvozce
zahrantnimu odRrateli bul’ pfimo, nebo progednictvim jeho banky na nakup sfroj
zatizeni, investinich celki, na realizaci velkych projektatd. Ur je zpravidla Gelow
vazan na uitou vyvozni operaci a u istdredobych a dlouhodobych &si pokryva
vétSinou maximala 85 % hodnoty dodavky (po o&teni akontace a platbyipdodani).
Tento typ U¥ru je pro exportéry velice vyhodny, protoze bankaskytuje Uhradu
dodavateli prompthv dokE dodanic¢i uvedeni z&Ezeni do provozu, timto @v nevstupuje

do bilance vyvazejiciho podniku a tim je pozitiwvlivnéna likvidita exportéra. Banka za
urtity poplatek takto zbavuje dodavateléelmena spojeného s financovanim obchodu,

jelikoz za rtho prebira vesSkera @vova rizika.

Mezibankovni U¥rova ujednéni (bank to bank credit} jedna se o tzv. mezibankovni
avérové linky, jsoucasto uzavirany beztimé vazby na uitou mezinarodni obchodni
operaci. V takovychto dohodach byva sjednan celkmagnotovy ramec @vu, jeho @el,
zpasobcerpani, splatnost @w, vysSe urokoveé sazby, eventualni odklad prvnptatek atd.
Tyto formy Uwra byvaji rekdy poskytovany v rdmci podpor exportu vyvazejiciemi a
jejich podminky mohou byt ffznivéjSi nez podminky na fingnich trzich. Bjimajici
banka nize tyto progiedky pouzit pro financovani dovoznich operaci ze&zéverujici
banky. Pro exportéry ma pouziti mezibankovnickrdwych ujednani pro financovani

vyvozu podobny finaini efekt jako Ugry poskytnuté bankouipmo odl@rateli.
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Syndikované Giry — tyto Uwry se pouZzivaji vipadt projekii, které vyzaduji velké
¢astky. Uwry jsou poskytované skupinou bank, tzv. syndikatéhtele skupiny stoji
vedouci banka, ktera se na poskytnuttitar ¢asti Owru podili sama a zbytek
pozadovaneho @ obstarava u jinych bank. Jedna se o postupy kieroziuje ziskat

velké finargni ¢4stky, které fesahuji Udrovou kapacitu jednotlivych bank.

1.2.5 VIadni uvry

VIadni Uwry byvaji pouzivany jako néstroj hospeskéé pomoci . ¥tSinou se jedna o
poskytnuti U¥ru viadami vysplych zemi vlad nebo véejné instituci zemrozvojoveé, a to

bud’ na zaklad mezivliadniho ujednani, nebo jako &ast dohod o hospotiké spolupraci.

V dohodach je zpravidla sjednana vySe poskytnutBiou, jeho splatnost, vySe arokové
sazby, nina, ve které je Wr poskytovan, povaha zbozi a sluzeb, k jejichz pake Oer
uréen, zmsob ¢erpani U¥ru atd. V ramci vladnich @i byva poskytovanadkdy cast

prostedki formou nevratné pomoci dovazejici zemi.

viv s

smyslu, Ze tento typ @w byva ur@en nizsi sazbou ve srovnani s dodavatelskymi nebo
bankovnimi U¥ry. Pro poskytujici zemi slouzi éwvvétSinou k podpte viastniho exportu a
¢asto plni i politické cile. VIadni @y byvaji obtiZzgji vymahatelné, pokud dojde ke
zhorSeni platebni schopnostijimajici zeng.

1.2.6 Uwry poskytnuté mezinarodnimi organizacemi

Uvéry mezinarodnich organizaci ziskaly vyznaredevsim pro financovani hosposiéé
pomoci rozvojovym zemim a tranzitivnim ekonomikaRiimé financovani zaji%ije
piedevsim tzv. skupina 8wvé banky, k niz patkromé Mezinarodni banky pro obnovu a
rozvoj (International Bank for Recovery and Develgmt — IBRD) jeji dc&né organizace
International Development Association (IDA) a Im&tional Financial Corporation (IFC).

Uvéry skupiny Swtové banky jsou pouzivany pro financovani vybranyohvojovych
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projekti v ¢lenskych zemich, jedna se mam oblast dopravy, energetiky, ekologie,

zemedélstvi, zdravotnictvi atd.

Rozvojova pomoc je poskytovana vladamiepeym instituciméi bankamelenskych stat.
Podminky O¥ru se vyznauji dlouhodobosti (dvacet let a vice) a nizkym @rgkn
zatizenim. Nap IDA poskytuje nejchudSim rozvojovym zeminmgdywtémei bezur@né.

Pri financovani ®kterych projeki spolupracuji #zné subjekty, kombinuje secast

kapitadlu ze soukromych i z ¥gjnych zdroj, a tim se zpravidla umadje prodluZzovani

viv s

1.3 Tradi¢ni metody a nastroje financovani exportu

Pti volbé metod financovani v mezinarodnim obchodnim stybaniky vychazeji z vlastni
financni situace, hodnoti moznosti, které jsou jim dos&pgihlizeji i k moznostem, jimiz
ve volkE metod a nastrdj disponuje jejich obchodni partner, opiraji se forimace o
vyvoji na narodnich a mezinarodnich trzich, hodmagtody, které v oblasti financovani

vyuziva konkurencesthto podnik.

V nekterych zemich se e podnik setkat stim, Ze ekonomicka situace dremia
hospodé&ské politiky daného statu zuZuje Wybvariant pro financovani zahr&nich
ekonomickych vztal podniki. Podniky mohou byt limitovany stugm rozvoje vnitniho
financniho trhu, moznostmi daasti na mezinarodnich fin&mich trzich, charakterem
platebniho styku aipdevsSim opdénimi v oblasti devizové a @roveé politiky, gedpisy

danovymi, obchods - politickymi atd.

Pokud se podniky rozhoduji, jakou metodu financovamli, jedna se &tSinou o vykr
alternativ ziskavani cizich finanich zdroji. Podniky porovnavaji jednotlivé moznosti
podle &ch kritérii, kterd v dané situaci povazuji za gtigr K hlavnim a rozhodujicim
Kritériim mize patit:

» vySe finagnich prostedki, které danou metodoutrbe podnik ziskat,
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* néaklady, se kterymi jsou jednotlivé metody finan&oispojeny,
» rizika, ktera podnik  porovnavanych metodach nese,

» rychlost dosazeni fingnich prostedki a flexibilita jejich pouZiti,
» vlivdané metody financovani na likviditu podniku,

» daiové disledky volby uéité metody financovani,

* vliv na goodwill podniku,

* naranost jednotlivych metod na vlastni firari zdroje. [1]

1.3.1 Metody kratkodobého financovani

Kratkodobé financovani @ize byt poskytovano bankami a firgammi institucemi ramcay,
jedna se nap o vSechny exportni obchody klienta dcatitédho teritoria, v Bkterych

piipadech je poskytovano ve véata jednotlivou operaci.

Kontokorentni G¥r (overdraft) — tento tdr poskytuje banka svym klieimn, ktefi u ni maji
vedeny kontokorentnicét. Umozuje, aby tento €et vykazoval debetniiustatek az do
vySe, kterd je mezi bankou a klientem sjednanatdboto limitu miZze byt U¥r klientem
pouzivan bez omezenitifny z prodei umatuji Gvér, takze saldo ¢tu se niize pohybovat
mezi kreditem a debetem. Vyhodou tohotoéravije velkda flexibilita a operativnost

V pouziti U\eru.

Kontokorentni agr mohou vyuZivat exportek pieklenuti kratkych platebnichdh (nag.

v souvislosti s placenim proti dokumeémn).

Eskont smének — jednd se o traghi metodu financovani exportu. Provadi se formou
odkupu sminek bankou fed dobou jejich splatnosti. Tuto funkci mohou plsitenky,

které jsou U¥rovym nastrojem a maji jinou splatnost nez na .

Smenesnik u snénky cizi nebo vystavce u smky vlastni (v mezinarodnich obchodnich
operaci ¥tSinou kupuijici) je zavazan platit az v dodplatnosti sriénky, a to k uéitému
pevnému datu,

ur¢itou dobu po vidné nebo ufitou dobu po vystaveni sinky.
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Smenky akceptované odbatelem mohou byt nabidnuty bance k eskontu. Bankae
potom dosud nesplatnou &n&nou pohledavku svého klienta odkoupit a po srazce
diskontu mu poskytnoutifslusnou srneinou castku k dispozici. Banky vSak zvazuji u
smének akceptovanych odiatelem jeho bonitu, a pokud &nku odkupuji, ¢ini tak
vétSinou @ zachovani postihu ti klientovi — dodavateli zboZzi. Tento postih poté
uplatiuji v ptipact, Zze by smnecny dluznik nesplnil s zavazek. Banky proto mohou
uplatiovat dalSi poZzadavky jako podminku eskonturssk, \&tSinou se jedna o pojiti

Uveéru.

Dokumentarni akreditiv — jednd se o nastroj platebni a zajigéci, kde banka nese
zavazek poskytnout akreditivni ghi. Vyvozaim jako beneficiariim akreditivu poskytuje
tento nastroj wité finantni moznosti. Export®@ mohou na jeho z&kl&dzpravidla ziskat
bankovni O¥r na gedfinancovani dodavek, a to jiz v okamziku, kd jgjich prosgch

akreditiv oteven.

Akreditivy s odloZzenou splatnostifgastavuji pro vyvozce jeden z nejdokonalejSich

zpasoh zajiS€ni Uwrového rizika.

Druhy akreditivi:

» akreditiv odvolatelny,

» akreditiv neodvolatelny — zasadou v mezinarodniraholt je pozadovat prév
tento typ akreditivu,

» akreditiv kryty,

o akreditiv nekryty,

» akreditivs promptnim placenim,

» akreditiv s odloZzenym placenim

» akreditiv revolvingovy (znovuobnovujici se) — powZise pi pravidelnych
dodavkach, opakovanych ve stejéstce, stejném mnozstvi. Nemusi byt Zzadano o
novy akreditiv, ale stavajici se vzdy automaticksme.

» akreditiv gevoditelny (transferable) — je mozné heeyeést, ale pouze jednou.
Pouziva se tehdy, je-li vyvozce prigstnikem a zbozi nakupuje od dodavatele.
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» akreditiv ,back to back® — banka kupujiciho (doveyeystavi akreditiv, na zaklad
kterého vystavi banka vyvozce druhy akrediti¢ivdodavateli toho prodavajiciho.

» akreditiv ,stand — by*

» akreditiv remboursni — bance kupujiciho a tim idigmu je poskytnut Gir, ktery
je spojen s vystavenim gnky (prodavajici vystavi cizi sinku), kterou banka

akceptuje a ihned eskontuje a vyplati vyvozci 1006%iky.

Zalohovani exportnich pohledavek- tento zfisob mohou poskytovat banky expoii@r
na nesplatné obchodni pohledavkygtdiou takto banky financuji jenditou procentualni
¢ast pohledavky. Dodavateligtava dluznikem banky a nese veSkera rizika spogena
zahrantnim Uwrovym vztahem. Jedna sdepevsim o riziko nezaplaceni cdhtelem,

riziko transferu, kurzové riziko atd.

Urcité riziko postupuje i banka, proto zvaZzuje velliveé bonitu dodavatele i odbatele
a casto také pozaduje vhodné zajist zahranini pohledavky, nap pojiS€nim nebo

bankovni zarukou.

Pij¢ky na finanénim trhu — jedna se o kratkodobé financovani mezinarodafianodu.
Kratkodobé G¥ry se splatnostni do dvanacti¢si lze wtSinou ziskat P pevnych
arokovych sazbach. Znamé a hodneétavzsahlé spotamosti se mohou obracet na trh
piimo, pro mensi spalaosti musi tyto transakce zpriedkovavat a garantovat jejich
banka. Pro podnik svyznamnym podilem vyvozu jeodyté, aby tyto ficky ziskal

v méné, ve které dekava vynos z exportu. Chrani se tak proti kurzavémiku. [2]

1.3.2 Metody stednédobého a dlouhodobého financovani

Na rozdil od kratkodobého financovani jsou metodsk&vani finatnich zdrofi pro
dlouhodobé financovani mezinarodniho obchodu vazétgnou na jednotlivé obchodni
transakce. Ramcové financovani se zde objevujeneyic a byva praktikovano jen

velkymi podniky se snadnyntigtupem na finaini trhy.
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Vzhledem k vysoké rizikovosti iggdredobého a dlouhodobého financovani se vSichni
partnéi podileji na jeho zaji®vani, snazi se o ziskantiych jistot hrady dluznéastky
formou pojiStni, zarukami spolehlivych titelta, krytim pohledavek bonitnimi cennymi

papiry atd.

V souvislosti s rozvojem narodnich a mezinarodrpeheZznich a kapitadlovych téhse i
v metodach gedredobého a dlouhodobého financovani mezinarodnihbaxhc uplatuje
tendence fimého opabvani zdroj na finartnich trzich. Financovani vyvozu se statni

podporou #stava ale i nadale vyznamnou alternativou.

Narodni systémy financovani exportnichétiv— jsou sotasti podpory exportuéSiny
stati. Nejdriive se vytvéely ve vysglych zemich, pozgi byly budovany i mnoha ze¢mi
rozvojovymi. Tato podpora financovani exportu s¢ashezbytnosti i pro transformujici se
ekonomiky stedni a vychodni Evropy v souvislosti s rozvojemmich vztali. V CR byly
vytvareny institucionalni fedpoklady pro financovani exportu se statni podpaerprvni
polovire devadesatych let. Iezitym meznikem zde bylofipeti zakona¢. 58/1995 Sb.,
zakon o pojisovani a financovani vyvozu se statni podporou.

Financovani exportnich éxa je wtSinou vazano na pojisti, které omezuje rizika daného
avérového vztahu. Se statni podporou lze poj&t i takova rizika, kterd by nebyla
pojistitelna na komeénim zaklad. VétSinou se jedna o teritorialni rizika. Pojistitetho
rizik ale na druhé stranlimituje moznosti financovani. Tyka se to nagoby, po kterou
lze exportni Ugry financovat, vySe podilu vyvozce, kterym se exg@oisam musi na
financovani podilet (n&p 20% z U¥rované ¢astky), i rozsahu aktivit souvisejicich

s vyvozem, které Ize financovat.

Financovani vyvozu se mohoucastnit kometni banky, banky specializované na
zahrantni finartni vztahy, U¥roveé instituce obecného zafeni i specializované instituce
pro financovani zahratniho obchodu. Tyto organizace zpravidla spolupiacuj
s centralnimi bankami a s institucemi pnymi poji¥ovanim vyvoznich i a

poskytovanim zaruk za tyto &ny.
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V Ceské republice se na financovani exportu podédjikometni banky, tak pedevsim
Ceska exportni banka, zaloZzend na zakladkonaé. 58/1995 Sb. o pojidvani a
financovani vyvozu se statni podporou. Pojistnélsjuv této oblasti poskytuje Exportni
gararni a poji¥ovaci spolénost, a. s. (EGAP). Systémy financovani exportiiin se
zpravidla vztahuji na vyvoz stfop z&izeni, vyvoz sluZzeb, stavebnich praci atd. Vyvozci
mohoucasto pojistit a financovat také&guexportni fazi dodavky (vyrobu zboZiceného
pro vyvoz), tzv. mistni vydaje vynakladané v zemvakzu, naklady a rizika souvisejici se
vstupem na novy trh, vzestup naklad disledku zvySeni cen, rizika kurzova atd.
Financovani a poji®vani mezinarodnich @i v ramci €chto systém se vztahuje
vétSinou jak na Uy dodavatelské, tak i na &ny bankovni.

Rozdily v systémech financovani exportnichéniv ovliviwuji vyrazre konkurerni
schopnost &astniki mezindrodniho obchodu. Na zakdatbho se jiz od druhé &tové
valky projevovaly snahy o koordinaci podminek piliaahcovani exportnich x.
Nejdiive se vychazelo z umluvy Bernské unie pojisiitédterou se pojistitelé zavazovali
k dodrZzovani ufitych podminek, zejména aby doba peéjstnegekratovala @t let. Tato
dohoda se vSak stala usledku konkuregniho boje mé# t¢innou. Z hlediska koordinace
podminek pro financovani exportu bylo dosaZeno yazsjgmrjSich vysledk v ramci
OECD. V sogasné dob se vychazi z mezinarodnich pravidel pro oficighmdporované
vyvozni Owry (tzv. Konsenzus OECD), ktery stanovi zasadyz jggou dodrZzovany
lenskymi zensmi. Také aktivitydeskych instituci v oblasti exportGeské exportni banky
pii financovani sedrédobych a dlouhodobych vyvoznichéar a EGAPuU pi pojistovani
téchto Uvra, z Konsenzu OECD vychazeji.

Stirednédobé a dlouhodobé jjéky na trhu — predstavuji moderni nastroj financovani,
jehoz mozZnosti se zvySuji srozvojem fitaith trhi. Tyto pijcky jsou vhodnym
nastrojem pro financovani retirtdobych a dlouhodobych @si poskytovanych
vyvozu investinich celki, stavebnich praci, sluzeb i pro financovaiiingch zahrarinich
investic. Tento typ roveho zdroje mohou vyuzitigdevSim velké firmy s dobrym

jménem a stabilnim postavenim na trhu.
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Urokovéa sazba byva wdhto Gwra pravidelé (vétSinou pololetd) upravovana podle
situace na trhu na zakkadkteré z refereinich trokovych sazél{nag. PRIBOR — Paris
Interbank Offered Rate). Nad tuto sazbu se sjednaiéa marze, ktera je ovlivima
bonitou dluznika. Jako vyjpiovatelé vystupuji vladyi vladni instituce, banky a velké
podniky. Pro vyvozce je vyhodné, abyizpusoboval ménové sloZzeni (&ru megnové
struktue budoucich vydéja trzeb.

Projektové financovani— jedna se o metodu, ktera se v poslednich det$etilrozvinula
pro financovani kapitalav nar@nych investic, a to &Sinou do infrastruktury. Jde o
financovani pevazri ze soukromych zdrdj Uplatiuje se zejména v energetice,égle
surovin, @ vystaviE ropovodi, plynovodi, Zeleznénich koridofi, telekomunikani sit,
dalnic atd.

Pro vybudovani projektu a jeho provozovani je zaaZspecialni ekonomicka jednotka
SPV (Special Purpose Vehiclekt§inou jako kapitalova, ekonomicky a présamostatna
spole&nost. Na jejim #zeni se podileji tzv. sponzoSponzdi navrhuji projekt a maji
zajem na jeho realizaci. Jsou to fita# silné subjekty, které vkladaji kapital do spedialn
jednotky. Uskutenéni projektu podporuji @itym zpisobem, nafp dodanim technologie.
Jako sponzio se mohou &astnit i instituce viejného sektoru zainteresovanych zemi.
Zakladatelé se podileji na pridcich nezbytnych pro realizaci projektu zpravidla

minimalné 25 — 30 % a &ekavaji vysoké zhodnoceni vioZzenych predk.

Pro projektové financovani je typicky zmg podil financovani z cizich zdfoj Jako

YaRY4

véiitelé se financovani dastni banky nebo fing&ni instituce, které (ruji specialni
jednotku (SPV).

! Jedna se o trzni Grokovou sazbu, ktera reprezeataja Urokovych sazeb nadittm segmentu trhu, jeji
vySe je utovana podle stanovenych pravidel tak, Ze jeji wi8ma moznost jednostranovlivnit zadny

z astniki trhu. NejznansjSimi referegnimi sazbami jsou fimérné mezibankovni drokové sazby jako hap
PRIBOR (Prague Interbank Offered Rate — Urokovda@am prazském mezibankovnim trhu byva #irn
vySSi nez diskontni sazba). LIBOR (London Interb&@fkered Rate), FIBOR (Frankfurt Interbank Offered
Rate), EURIBOR. Referéni Urokova sazba slouzi nejen jako indikator Ura@kmvvyvoje, ale i jako sazba
na kterou je vazano Gteni ffiznych instrumerits pohyblivym Grénim jako jsou Gsry, dluhopisy atd.
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Uvéry se poskytuji $tSinou bezregresnaniz by se uplébval postih na sponzorech (non
recourse basis), nebo se postih uplg jen zéasti (limited recourse basis) oproti

piedloZzenym zarukam.

1.4 Nahradni metody financovani exportu
1.4.1 Faktoring

Jednd se o metodu financovani a Zaj@ni kratkodobych @i poskytovanych ib
dodavkach zbozi a sluzeb. Jeho podstatou je patdpese) nesplatnych kratkodobych
pohledavek vznikajicich prodejem zboZi a sluzeb spacializovanou faktoringovou
spole&nost (faktora), kterd zajifje jejich inkaso. Postoupeni pohledavky s&dy
uskute&nuje bez postihu (regrese) navpdniho fitele (dodavatele), pokud faktoringova

spole&nost frebira réeni na zaplaceni.

Faktoring se pouziva v obchodu vnitrostatnim i aakinim (mezinarodni faktoring). Je
vhodnou metodou pro dodavatele poskytujici kratkgdoezajitni obchodni Ugr se
splatnosti 30 — 90 dn(vyjimecné az 180 di) relativre stabilnimu okruhu odiateli. Jde
o financovani dodavek sgebniho zbozi, sérigvvyrakenych strojirenskych vyrokik

elektroniky atd.

Faktoring provadii zpravidla specializované finani instituce. Tyto subjekty byvaji
zfizovanycasto jako pravh samostatné deémé i sesterské spataosti velkymi bankami
nebo finaknimi skupinami. Faktoringové spoéleosti vzajemd  spolupracuji
v mezinarodnich fetzcich, coz m& velky vyznam pro mezinarodni fakigrin
NejvyznamijSim iettzcem je Factors Chain International, jeldt@hové zajisuji vice nez

50 % celos¥tového obratu faktoringovych sluzeb.

Pravnim zé&kladem pro vztah mezi faktorem a jehenkéim (u mezinarodniho faktoringu
se jedna o vyvozce) je faktoringova smlouva, ktef&inou zaklada dlouhodoby vztah
mezi faktorem a prodavajicim.

Faktor ve smlou¥ specifikuje rozsah sluzeb, které bude vyvozci ptskat. \EtSinou se

jedna o:
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» financovani obchaod
» piebirani rdeni za tuhradu pohledavek cdateli,

e provacdni inkasa od dluznik

Pokud faktor financuje obchody, potom odkupuje pdalvky o dohodnuté splatnosti a po
srazce diskontu je proplaci dodavateli zalahgiz v doke fakturace. Financovani
pohledavek se uskutiéuje vzdy ve fakturované ¢ a vySe diskontu se odvozuje od

arokové sazby platné pro danogm.

Pokud faktor pebira réeni za zaplaceni pohledavek édiielem, pini garami funkci tim,
Ze na sebe bere tzv. riziko delcredere, ktera mgdnijak riziko platebni neschopnosti, tak i
platebni neule. Faktor tak poskytuje sluzby, které jsou ttadidoménou pojiven
zaneienych na pojighi uwroveho rizika. Faktor vSak byv&kdy ochoten kryt toto riziko
az do vySe 100 %, zatimco pdp&ny WtSinou nepojiduji vice jak 90 % poskytnutého
awvéru. Vyhodou faktoringu je i pru#si a rychlejSi viizovani gislusnych nahrad

V porovnani s pojighim.

Podle rozsahu sluzeb poskytovanych faktoringovanegposti se faktoring @i do dvou

z&kladnich skupin:
» regresni faktoring — faktor nenese riziko delcred@oskytuje pouze financovani
dodavateim a inkasuje od odipatel,

» bezregresni — faktor navi¢gbira i riziko delcredere.

Odmenou za poskytované sluzby faktora je dohodnuty gmagalni podil z fakturované

ceny.

V mezinarodnich obchodnich stycich umgg exportni faktoring igkonat rozpor mezi

avérovymi pozadavky na trhu, fin&nimi moznostmi vyvozce a zvySenou rizikovosti.

Vyhody faktoringu pro vyvozce:
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e urychleni inkasa

* az 100 % zajisni vyvoznich pohledavek proti platebni neschopnbgtiatebni
nevili odbératel,

» zvySeni konkurenceschopnosti na zahmaich trzich diky platebnim podminkam

e Uspory administrativnich naklad

* mozZnost peneseni spravy pohledavek na faktora.

Nevyhody faktoringu:

* néklady spojené s faktoringem,
» teritoridlni omezeni pouzité faktoringu (zpravidieni dostupny pro velmi rizikova
teritoria),
* importni faktor niize limitovat vylér odkeratel.
Pouziti faktoringu v mezinarodnim obckioe vhodné pedevsim pro opakované dodavky
zboZi stdlému okruhu odiateli na utitém trhu. Pokud se jedn& o teritorialni zdemi
faktoringu, je toto financovani dostupné&sinou @ vyvozu na trhy vysglych zemi, na

mere rizikoveé trhy transformujicich se ekonomik.

1.4.2 Forfaiting

Jednd se o metodu financovani Z#gnou ¥tSinou na stdrédobé a dlouhodobé
pohledavky poskytované repstji v souvislosti s vyvozem strdj zaizeni a investnich

celki, které disponuji velkou cenovou hodnotou.

Forfaiting je odkup s$edredobych, eventuath dlouhodobych exportnich pohledavek,
bezpéné zajiSenych WtSinou bankovnimi instrumenty, bez postihu (regresia
puvodniho fitele (vyvozce). Odkupujici fin&ni subjekt — forfaiter — figbira veSkera
rizika spojena s (rem a zavazuje se, Ze nebude uaat postih uc¢i vyvozci pi
neplaceni dluznikem. Forfaiter téki v tom gipad, Ze pohledavka je zaj&ta takovou

formou, aby byla obchodovatelna na fitiaim trhu.
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Forfaiting se uskutgiuje na zakladl smlouvy mezi vyvozcem a forfaiterem. Forfaiter
piebira fadu rizik a na zakladtoho zkouma jest pred uzavenim smlouvy vSechny
okolnosti, které rizikovost transakce owiyi. VyZaduje fadné zaji&ni zavazku
odkeratele — ¥tSinou — cennym papiry, které reprezentuji pohlkdavyedna se&sSinou o
vlastni smnky importéra avalované dobrou bankou. K za&jistzdvazku dluznika Ize
pouzit i abstraktni bankovni zaruky nebo akreditsypdloZzenou splatnosti. Velkym
rizikem forfaitera je riziko rdnové, proto vyZzaduje, aby pohledavka byla vigdc

v takovych ne¢nach, kterymi se n&stji obchoduje na finatnich trzich.

V podminkédch pro odkup pohledavky se odrazi i hodno rizikovosti zem dluznika,
zejmeéna riziko politické. # stanoveni podminek odkupu exportni pohledavkyhayt
forfaiter ze situace na finanim trhu. Tato situace je vSak prémiva, a proto se riziko
forfaitera zvySuje tim vic¢im je doba mezi poskytnutim zavaznéhgslpu k odkupu
exportni pohledavky a vlastnim datem odkuptisipSnych dokumefit delSi. Tato
skute&nost je vyjadena také v poplatku za pohotové zabéepé finartnich zdrofi

(commitment fee).

Vyhodou pro exportéra jefpdevsim to, Ze se osvobozuje od veSkeryahnoirych rizik a

ziskavatasto az 100 % financovani exportnih@niv

Nevyhodou jsou vysoké naklady, mezi kter&ipat

» diskont odvozeny od sazby, za kterou se dasdanobchoduje na mezinarodnich
trzich, zvySeny o rizikovouipézku podle rizikovosti zetndovozu,
e odmina za pohotové zabezmi zdrofi (zadvazkova provize), pokud jsou

podminky forfaitingu sjednavanygdem.
Hlavni sowasti naklad je sjednany diskont, jehoz vySe je dana uUrokovgambami

mezinarodniho trhu, platnymi praigluSnou minu a lhity splatnosti. Rizikova ifirdZzka

zavisi na riziku zethdluznika a pohybuje se mezi 1 — 8 % p.a.
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Odmena za pohotové zabezfmmi zdroji se vztahuje na obdobi mezigibem forfaitera
k odkupu pohledavky a vlastnim odkupem pohledafohybuje se v rozmezi 0,5 - 1,5 %
p.a. z financovanéastky. Toto obdobi je trvaétsinou Sest msiai, ale rtkdy pro dané

operace i déle.

Forfaiting umoduje vyvozé&m ziskat az 100 % financovani exportniha@rivz cizich
zdroja, urychlit tak inkaso afgnést dopad @ovych rizik na specializovanou finam
instituci. Vyhodou pro exportéra je i bezregresrfosncovani, a proto toto financovani

nezatZuje bilanci exportéra.

Pouziti forfaitingu nenarusuje vztahy mezi prod&ig) a kupujicim, financovani probiha
diskrétre a kupujicimu nemusi byt ani znamo, Ze pohledaek&ijitelem forfaitovana.
Forfaiting poskytuji moZznosti financovani i pronsakce, které nelze financovaizhymi
metodami u bank, v tomto smyslu forfaiting r@afe moZznosti vyvozu.

1.4.3 Leasing

Leasing zaujima po#&mn¢ oblibenou metodu idredobého a dlouhodobého financovani
investéniho majetku. Svou povahourgsahuje ramec financovani, je spiSe obdobou
ndjemniho vztahu a byva spojovan s poskytovaninsiatal sluzeb. Mezinarodniho

charakteru nabyva leasing tehdy, jestlize seéna podileji subjekty alesfiaze dvou zemi.

V fad zemi se podil investice financovanych leasingemypoje nad 20 % hrubych
domécich investic. Obliba leasingu je zaloZenaam, tZe pomahdesit slozité otazky
investeni ¢innosti podniki, potebu modernizace v podminkach rychlého zastaravani
investic, moznost rozEni vyrobniho potencialu bez naroku na vlastninina prostedky

a negativniho ovlivéni likvidity podniku.

Leasing Ize charakterizovat jako zvlastni typ ngjpiukterém najemce (uzivatel) ziskava
pravo uzivat zboZzi inveghiho charakteru za pe¥rstanovené poplatky a naedem
uréené obdobi, zdjemce sitie vybrat investici sdm u vyrobce prodejce a nasledn
pozadat leasingovou spot®st o financovani. Po uplynuti sjednaného obddbuaivatel

moznost odkoupit Z&eni za pedem sjednanou cenu, pokwaat v najmu nebo vratit
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zarizeni pronajimateltili leasingové spoknosti. Podniky na leasing pipuje zejména

stroje a z&zeni, dopravni prosdky a nemovitosti.

Leasing byva poskytovan specializovanymi fitra@mi institucemi, zakladanymi jako
dceiné spolénosti velkych banK:i urcité finartni skupiny nebo jako dé@é spolénosti
vyznamnych vyrobit ¢i prodejdi. Velké leasingové spalrosti pisobi mezindrodh
prostednictvim poboek a spolénosti Zizovanych v zahragi podle teritorialni orientace
svych klienfi. Jednotlivé spolmosti spolupracuji v ramci narodnich i mezinarotdnic
asociaci. Weské republice sobi leasingova a finani asociace CLFA. Jednu

z nejvyznamgyjSich mezinarodnich asociadepstavuje LeaseEurope.

V mezinarodnim porovnani existuji ¢ité rozdily v pravnich fedpisech ovlitujicich
leasing. Jde zvl&Sto daiovou politiku a detni gedpisy. Utuji nag. lhaty pro
odepisovani investhiho majetku, minimalni lity pro sjednavani leasingovych smiuv,
vySi a zfisob Uhrady danz pridané hodnoty atd. V oblastéétnictvi existuji d¢ zakladni
pojeti. V rekterych zemich getns CR vychazeji pedpisy z vlastnictvi f@dnétu leasingu,

a potom je tentoiedn®t evidovan a odepisovan u leasingové sfyabsti, v jinych zemich

vychazeji z pojeti uzivani@dnmetu leasingu a evidenci a odpisy uskuitge nijemce.

Vyhody leasingu oproti jinym mozZnostem financovani:

» financovani z cizich zdréjaz 100 % hodnoty najimanéhdedmnetu, zatimco
dodavatelskym (rem se ziskava podnikiginou jen 80 — 90 % této hodnoty,

e pofizeni investice v ramci leasingu nezafje bilanci podniku dluhem, négobi
negiznivé na Gruschopnost a neomezuje moznost ziska&iu jinych zdroy,

* |easingové poplatky jsou stanoveny p&via tim poskytuji bazi pro kalkulaci
budoucich néklad nekteré typy O¥ra se vyznauji pohyblivymi drokovymi
sazbami,

» prijemce leasingu se nestava vlastnikerfizeami, coz mu umdilije pruzgji se

prizptisobovat poZzadavin trhu,

Nevyhody leasingu:
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» vysoké leasingové poplatky, ve kterych je zdppa marZze pronajimatele.
Leasingova spotmost promitd do vySe popldtkcenu z&zeni, naklady na
financovani a naklady poskytovanych sluzeb, riziktara v dané operaci nese a
vlastni odrnénu.

Leasing je porrn¢ flexibilni a poskytuje moznostigpasobeni smluvnich podminek
konkrétnim patebam uzZivatél. Leasing se &i podle rozsahu sluZzeb a doby, na kterou se

sjednava na leasing fin&m a leasing operativni.

Finan¢ni leasing (financial leasing)- uzavira se dlouhoddma dobuiti az ¢tyr let, za
kterou je najimany fedntt plné amortizovdn a to s ohledem nandeé gedpisy. Po
uplynuti doby byva fedmeét leasingu odkoupen najemcem za gomi nizkou Zistatkovou

cenu.

Operativni leasing (operating leasing)- byva sjednan na dobu kratSi nez je amortizace
piednttu leasingu. Pronajimatel sét$inou zavazuje, Ze poskytne najemci dalsi sluzby
jako nap. udrzbu, opravy dhem najemni lity, software, poskytnuti nahradniharizeni

v prfipad poruchy atd. Pronajimatelétino nese riziko, Zze po sk&ni leasingového
vztahu neziska dalSiho zdjemce o najerediPétem operativniho néasgji jsou sérioe
poskytuji leasingové spaleosti v ramci tzv. full-service leasingu, ktery ¢ovykly u

dopravnich progedki formou spravy vozoveho parku.

Zvlastnim typem je tzv. 2pny leasing (sale-and-lease-back). Uzavira se fiaerd, které
jiz uzivatel zakoupil a které jegt8inou v provozu. Vyhoda pro uZivatel $pa v uvolréni

financnich zdrofi pro dalSi podnikatelské z&ny. Leasingova spotmost zdéizeni zgtne

odkupuje a okamaitpronajima fgvodnimu vlastnikovi. UZivatel si timto opage likvidni

prostedky pro jiné pouZziti.

V mezinarodnim pojeti byva leasing ovlém pravni GOpravou zastrénych zemi,

teritoridlnim a kurzovym rizikem. Déle je ovligm faktory cleni, daové a ndnoveé politiky.
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Leasingové spolmosti se ¥tSinou snaZzi fgmenit mezindrodni leasingovy vztah na
néarodni, pedevsim zakladanim dieych spolénosti v zahragi nebo vyuzZitim kontakit

Vv ramci asociaci leasingovych spitesti. [1]
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2. Vyznam a GlohaCeské exportni banky v oblasti financovani exportu

2.1 Charakteristika Ceské exportni banky

Ceska exportni banka (dale j€fEB) je akciovou spotmosti, ktera vznikla v roce 1995,
je upravovana zakonetn 21/1992 Sb., o bankach, veimhpozdjSich gredpidi, a dalSimi
zvlastnimi pedpisy upravujicimi bankovnictvi. Poskytovani pagmeho financovani
seridi zakonem ¢. 58/1995 Sb., o pojidvani a financovani vyvozu se statni
podporou a o dopémi zakona¢. 166/1993 Sb., o NejvysSim kontrolnirfadu, ve ztni
pozcjSich gedpidi, ve zréni zakonac.60/1998 Sbh., zakona 188/1999 Sb., zdkona
¢. 282/2002 Sbh., zakona377/2005 Sb. a zakorta 23/2006 Sb. ,, Podgené financovani
poskytuje CEB v souladu s pravem Evropskych sgelestvi a Evropské unie, zejména
s mezinarodnimi pravidly, jez zanesena v ,Arrangemen Guidelines for Officialy
Supported Export Credit's (tzv. Konsensus OECD) podsninkami vyplyvajicimi
z¢élenstvi Ceské republiky ve St¥ové obchodni organizaci (WTO) a s dalSimi
mezinarodnimi pravidly, jimiz jeCeska republika vazand.“CEB se fadi mezi
specializované bankovni instituce pro statni podpgivozu Fimo a neimo vlastgna
statem. Hlavnimi Gkoly/CEB je poskytovat statni podporu vyvozu, a to poskghim

a financovanim vyvoznich @i a dalSich sluZzeb svyvozem souvisejicich, tim tak
dophuje sluzby nabizené domaci soustavou o financomamiznich operaci vyZaduijicich
dlouhodobé zdroje financovani za urokové sazbyhbjemech, které jsou pro vyvozce na
bankovnim trhu za stavajicich tuzemskych podmjimelk nedosazitelnéCEB tak nabizi

a umoiuje vyvoz&m vstupovat do so&ti na mezinarodnich trzich za podminek
srovnatelnych stni, které vyuZziva jejich zahrami konkurence.

Prilemcem sluzelEB miZe byt vyvozce, ktery musi byt pravnickou osobousistem

v CR, vyjime:né ma moznost podgené financovani ziskat i fyzicka osoba s trvalym
pobytem VCR. Rijemcem nize byt i zahrakni odiratel vyvozce. Nkterych druli
avéri maze dosadhnout také vyrobce produkujici pro vy¥ozesky subjekt investujici
v zahranti. Do ®chto transakci fi#ze vstupovat i tuzemska banka vyvozce nebo

zahrangni banka dovozce.

2Obecw zavazné pravni /edpisy 200€online]. PrahaCeska exportni banka, a.s., 2006 [cit.2009-09-12].
Dostupny z WWW: <http://www.ceb.cz/content/view/3/4
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Aktivity CEB jsou pl# v souladu s pravidy WTO (World Trade Organizajion
piislusnymi doporéenimi Organizace pro ekonomickou spolupraci a rp{@ECD)
a sneérnicemi Evropské unie.
VySe zékladniho kapitalu zapsana v obchodnimifiejsfe 2 000 000 000,- & Akcion&i
CEB jsou:

» stat, ktery vlastni 75 %,

» Exportni a garami poji¥ovaci spolénost, ktera vlastni zbylych 25 %.
Vykonavateli akciongskych prav statu jsou:

* Ministerstvo financi,

* Ministerstvo pimyslu a obchodu,

* Ministerstvo zahragnich \&ci,

* Ministerstvo zemdglstvi.
Organiz&ni strukturaCEB:

[ 0101 — Kanceldf GR ] [ 0200 — Odbor prévni }

[ 0102 — SA Lidské zdroje ] [ 9000 — Zastoupeni CEB v RF J

0103 — SA Strategie, marketing a

komunikace

1000 — Usek finan&ni 2000 — Usek Fizeni rizik 3000 — Usek obehodu 4000 — Usek IT a spriivy
obchodi
|
1010 — Odbor finanéniho controllingu 2010 — Odbor fizeni bankovnich rizik. H 3120 — Odbor export. a projekt. 4010 — Odbor vivojc bank. informatnich
H financovini systémi

1020 — Odbor Géetnictvi 2020 - Odbor Hpeni ivérovéhorizika |} Tymy L%P;"i":‘f'“"mﬂ"' T
- ) it va
e B el B ey

1040 - Odbor mezindrodni vatahy a Tym Monitoring obchodnich piipadi 4040 — Odbor platebniho styku
ziskdvini zdroji

3210 - Odbor SME

Tym Middle Office.

3230 — Odbor Mergers & Acquisitions

Obr.1 Organizéni strukturaCeské exportni banky
Zdroj: Organizani schéma 200online]. Praha:Ceska exportni banka, 2006 [cit.2009-09-13]. Dosfupn
z WWW: <http://www.ceb.cz/content/view/60/1
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Rating

,CEB, a.s. ziskala od ratingové agentury Standard Rmar’'s ratingové hodnoceni A
a od agentury Moody’s Investors Services hodnodehi Nejwtsi potencial Ceské
exportni banky je jeji imé a nefimé vlastini statem a statni zaruka za zavazky ze
splaceni ziskanych finanich zdroji a za zavazky ostatnich operaci na ftmach trzich,
transparentni pravidla pro poskytovani statni pogpeyvozu, pojiséni vyvoznich
avérovych rizik EGAP s minimalnim rezidualnim rizikerkteré ghspiva k dobré kvalit

aktiv a dlouhodobé stabilni finani situaciCeské exportni banky

Z&kladni udaje o uwérovém portfoliu banky

Teritoridlni struktura stavu avér k 31.12.2008 podle cilové zemé
vyvozu {celkem 32 348 mil. K&)

. mdaléich 24 zemi s
oCema Hera  podilem pod 3%

. .. 2,08% 11, 45%
mAzerbajdzan ’ =
3,48% o Ruska federace
@ USA 45,91%
3,88%
m CLR
4,34%
O Ukrajina
B,42%
O Turecko
8,56% )
mGruzie
12,88%

Obr.2 Teritorialni struktura @vi k 31.12.2008 podle cilové z&myvozu

Zdroj: Zakladni Gdaje o @rovém portfoliu banky 200fnline]. Praha:Ceska exportni banka, 2006 [cit.
2009-09-13]. Dostupny z WWW:<http://www.ceb.cz/indghp?option=com-content-task=view=51

% Obecw zavazné pravni /edpisy 2006online]. PrahaCeska exportni banka, a.s., 2006 [cit.2009-09-12].
Dostupny z WWW: <http://www.ceb.cz/content/view/8/4
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Na tomto grafu jeietelné, Ze nejvice &x, kteréCEB poskytne proudi do Ruské federace,
na zaklad tohoto poznatku bylo zatkem roku 2008 otéeno Zastouperteské exportni
banky, a.s. v Mosky

Hlavnim smyslem ZastoupefEB v Ruské federaci je podpor# pealizaci spolénych
¢esko — ruskych projektv Ruské federaci formou stéatni podpory vyvozu dalaxt
poskytovani a financovani vyvoznichéal a jinych sluzeb spojenych s exportem. Napl
ZastoupenCEB spa@iva ve vytvdeni prostedi pro obchodni spolupragskych a ruskych
spole&nosti, v gipraw finantnich a organizanich mechaniziin spoluprace a nabidce
sluzeb, které jsou spojeny s financovanim vyvozwpignych zahrarinich investici
¢eskych spolénosti.

Mezi hlavni¢innosti ZastouperCEB seradi:
* spoluprace s ruskymi &eskymi partnery a poradenstvi ougpbu financovani
projekii,
» sbhirani dat, posouzeni a analyza inves$th nabidek a business planu,
* spoluprace s finamimi institucemi Ruské federace s cilem zajistivageny
pristup a kvalitu fipravy vyvoznich Ugra,
e zajis€ni informani podporyceskym a ruskym obchodnim partéer péi pripraw

projekti.

Ruska federace disponuje velkym potencidlem v tibt@sostnych zdrdj a surovin, tudiz
sefadi mezi strategické partnery, se kterymi se mosbutloucna p#tat. VEtSina stai
stredni Evropy vnima jakékoliv aktivity Ruské federaeerizikové a vzbuzujici néueru.
Aktuélinim gikladem z této oblasti je ruska rafinérska spodst Lukoil, ktera zazila za
posledni roky velky rozmach, avSak co seetgxpanze do Evropy, zde své plany na
ziskavani evropskych rafinérskych kapacit uskuita jen zasti. Spolénost Lukoil
ziskala podil na trhu v PolskGesku a Belgii, ale jen diky tomu, Ze mugehto zemich
prodal si¢ ¢erpacich stanic jeho mensinovy akcifjnamericky ConocoPhilips. V roce
2008 koupil rafinerie v Italii, letos v Nizozemiafi mu také rafinerie na Balkéna
Ukrajiné. Ve stedni Evrog se spolénosti ale pes velké Usili nepovedlo koupit jediny

podnik. Celé to prameni z toho, Ze vstup iRde podnikani je p@d jeS¢ vniman jako
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rizikova zalezitost, kterou se zabyvaji tajné siyzbolitici i diplomaté. Cela Evropa ma
jese v Zivé pangti nadvladu Sostského svazu a tudiz zde plynatrpzené obavy z vazeb
na stat a viadu Ruské federace. Toto sidomuje i spolénost Lukoil a evropské staty
ujistuje tim, Ze je ryze soukromou korporaci, ktera stwje do vlastni modernizace, slouzi
vefejnému sektoru a je zcela nezavisla na ruskévlad

Firma Lukoil méa velky zajem roz¥ svoji pisobnost \Ceské republice a timto smem
se ubiraji i jednanéesko — ruské mezivliadni komise pro hospskia rozvoj, kde rusky
vicepremiér Zukov apeluje ngeskou vladu, aby byla napomocnia piskavani pozenik
pro stavbu novychlierpacich stanic.

Pokud by do budoucna jednani ohledistupu ruskych rafinérii do Evropy byla éSpa
mohlo by spojenim ruskych surovin s evropskymi néfskymi kapacitami nejvice
vyhovovat zajmim evropskych stat a mohlo by to nejlépe zajistit energetickou
bezpeénost, ktera je stale vice a vice diskutovana niigia Urovni.

Jelikoz ma Rusko velké mnozstvi nerostného bohatglré jest nebylo v¢erpano, nebo
kde se je&t loziska ne¥zi, mohlo by to praieské firmy byt velice pozitivni. Pokud by
Ceska republika byla napomocna v oblasti ziskavézemki pro stavbu benzinovych
pump, ¢eské firmy by se mohly podilet na vybudov&sihto z#&izeni, ale také by jim
mohla byt jedt vice otevena cesta na rusky trh a mohly by se podilet nebéth
rafinérskych spokosti v Rusku a tim by si zde mohl&EB upevnit svoji pozici a zvysit

procentualni podil vyvozu.

Porovnani vyvoje struktury stavu uvérta CEB podle rizikovosti
cilové zemé vyvozu (klasifikace rizikovosti zemi podle OECD)

47.9%

@2007
40,0% 36,7% m2008

216%  18,5% 4g g0 20,0%

10,0% +| 5.5% 7%

5,0% 0,2% 0,1% 0.0% 9%
0,0% -4

0 1 2 3 4 5 6 7

Obr.3 Porovnani vyvoje struktury stavuéav CEB podle rizikovosti cilové zetnvyvozu (klasifikace

rizikovosti zemi podle OECD)

Zdroj: Zakladni Gdaje o @rovém portfoliu banky 200fnline]. Praha:Ceska exportni banka, 2006 [cit.
2009-09-13].Dostupny z WWW:<http://www.ceb.cz/indgxp?option=com-content-task=view=51
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Klasifikace zemi podle miry teritorialniho rizikae gprovadi na zaklgdudaji MMF
(Mezinarodni minovy fond) a S®tové banky o finatni a ekonomické situaci
klasifikované zerd a Udaje o platebni zkuSenosti vyvoznickravych pojigoven zemi
Gcastnilki Konsensu OECD. Klasifikace je ra#edna do 7 rizikovych kategorii. Zeém
se stupdm 7 jsou povazovany za nejvice rizikové, Zesa stupdm 1 za nejméhrizikove.

Ve skupirg 0 se nachazeji zens vysokymi pijmy na obyvatele (minimétll 116 USD).
Pokud banky financuji exportni &y do zemi v kategorii 0, nemuseji se zde bat
teritorialniho rizika a tudiz poji&i kometnich rizik probiha $tSinou na trznim principu,

bez statni podpory.

Na grafu je patrné, Ze n&jéi podil Uéru poskytnutychCEB na zaklad klasifikace zemi
podle miry teritorialniho rizika séhuje do 3. kategorie zemi, dale nasleduje katedgorae
6.

Roz@leni zemi podle kategorii
Kategorie O:

+ Australie, BelgieCESKA REPUBLIKA, Finsko,
» Dansko, Francie, Italie, Japonsko,

» Kanada, Nmecko, Svycarsko, USA, Velka Britanie.
Kategorie 3:

» Alzirsko, Bahamy, Botswana, Brazilie,
» Estonsko, Indie, Izrael, JAR, Kostarika,

* Litva, Maroko, Mexiko, Namibie.
Kategorie 5:

» Azerbajdzan, Dominikanska Republika, Chorvatsko,
* Indonésie, Jordansko, Kazachstan,

« Makedonie, Vietnam.
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Kategorie 6:

» Albéanie, Angola, Bangladés,
» Cerna Hora, Gruzie, iran,

« Jamajka, Kambodza, Libye.
Kategorie 7 (nejvice rizikova):

« Afghanistan, Argentina, 8orusko,

* Bosna a Hercegovina, Irak. [3]

Vyvoj pevné urokové sazby CIRR v roce 2007 a 2008

g
=

11.08
V.08
1X.08
Xi.08 |

Xll.08 .07 V.07 1X.07 XI.07 .08 V.08 1X.08 XI1.08
‘I usp| 5,58 §,71 5,67 543 4,67 3,78 4,14 4,30 3,29
‘. EUR| 468 4,99 5,30 §.21 4,94 4,83 5,08 5.46 4,28

Obr.4 Vyvoj pevné trokoveé sazby CIRR v roce 20@D@3

Zdroj: Zakladni udaje o Grovém portfoliu banky 200fnline]. Praha:Ceska exportni banka a.s., 2006
[cit.2009-09-13].Dostupny z WWW:<http://www.ceb.cddex.php?option=com-content-task=view=51

Sazba CIRR (Commercial Interest Reference Raté&dspavuje minimalni pevnou
arokovou sazbu, za kteroude banka poskytnout &wna podporu exportu, aniz je tento
avér povazovan podle mezinarodnich pravidel za nedmal statni podporu exportu.
Sazby CIRR se odvozuji od vyniostatnich dluhopisna trhu v pislusné ning. K tomuto
zakladu se fipocitava marze 1 %. Sazby CIRR jsou vyhlaSovany OE@pdi nésic.*
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NevyhodouCEB je v tomto smu to, Ze nerize nabidnout (iry pod hranici CIRR, tato
sazba je pro ni zavazna a na zaklawho se v satasné dob, kdy probiha celostova

financni krize, stava mé&nkonkurerné schopnou v porovnani s kormieimi bankami.

2.2 Produkty Ceské exportni banky zaniifené na exportni financovani
Uver na financovani vyroby pro vyvoz ¥gdexportni (vr)

Umoziuje ¢eskému vyrobci (vyvozci) financovat naklady spojen@alizaci dodavek pro

zahranéniho kupujiciho nebo-li dovozce.

Obsahuje financovani:

nakladi na nakup surovin, materialu a ostatnich kompanentenych k vyrol
pro vyvoz,

* néakladi na materialovéigdzasobeni,

* rezijnich naklad,

» osobnich naklad(nakladovych mezd, socialni a zdravotni péng},

» nakladi spojenych s pdzenim investiniho majetku pro realizaci vyroby pro vyvoz.

’ o

Muze se jednat jak o kratkodoby divse splatnosti do 2 let, vySediv je do 85 %

hodnoty smlouvy o vyvozu, tak i o dlouhodobyeérfvktery je poskytovan v souladu
s pravidly OECD a v souladu s pravidly pro poskgiov statni podpory. Splatnost
u dlouhodobého Wvu je nad 2 roky a vySe @mu je poskytovana do 75 % hodnoty

smlouvy o vyvozu.

4 Exportér, HN.IHNED.CZ 200%nline]. Praha: Economia a.s., 2009 [cit.2009-89-Dostupny z WWW.
<http://exporter.ihned.cz/c4-10082850-36829980-000@-podnikatele-mohou-vyuzit-rozsireni-statni-

podpory-financovani-exportu
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dovozcoe

Obr.5 Uwr na financovani vyroby pro vyvozigdexportni Gsr).

Zdroj: Seznam hlavnich produkpodpaeného financovardEB 2006[online]. PrahaCeska exportni banka
a.s., 2006 [cit. 2009-09-13]. Dostupny z WWW: <Hftpww.ceb.cz/content/view/76/38/

smlouva o vyvozu, jejimZipdmétem je dodavka zbozi nebo sluzeb,
avérova smlouva,

smlouva o pojigni vyvoznich G¥rovych rizik

cerpani U¥ru na zaklad dokladh potvrzujicich vynalozeni naklaaa vyrobu,

dodavka zboZzi, sluzeb po skemy vyroby,

o 00k w0 Dn R

splaceni U%ru z neodvolatelného dokumentarniho akreditivu ayshého

z piikazu dovozce nebocerpani vyvozniho odipatelského Ggru.

Tento typ U¥ru umoziuje vyrobci financovat vyrobnéast zbozi ufené pro vyvoz. Je
souwasti zakladni faze, kdy se zboZi teprvéeng na export Zéna vyralt. Pro vyvozce
spaiva vyhoda v tom, Ze ziska pemi prostedky, které jsou na vyrobu nutné, aniz by
musel disponovat svymi vilastnimi gemimi prostedky. V rékterych gipadech by
realizaci zbozi nemohl bez tohoto étw ani provést, protoZze by na vyrobu ri¢m
dostaténé mnozstvi vlastnich pé&mich prostdki, které musi vynalozit na nakup
surovin, materialu atd. Riziko pro vyvozceibe sp@ivat v tom, Ze dovozce ve finalni fazi
nemusi vyrobené zbozfqvzit a tudiz se vyvozce &em zatizil zbytené. Opateni proti
tomuto riziku je vhodné uz&i v kupni smlou¥, kterou vyvozce s dovozcem uzavira,

napiklad se niZze jednat o smluvni pokutuiipneprevzeti zbozi, kterd by mu mohla
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vzniklé naklady uhradit. Jelikoz se jedna o produbdiporovany statem, je zde podminka
uzawvit pojis€ni u EGAP,¢imzZ je vyvozce i banka pinchrargna a zabezgena proti
piipadré vzniklym rizikim. Z celko¥ poskytnutych Gsru CEB vyvozdim zaujima tento

typ Uwru cca 7, 4 %.
Piimy vyvozni dodavatelsky év

Uvér spasiva vtom, Zze umaiuje ¢eskému vyvozci profinancovat pohledavkyiciv

zahranénimu kupujicimu (dovozci).

V piipact kratkodobého tru je splatnost 2 roky, vysSe &w do 100 % hodnoty smlouvy
0 vyvozu, Urokova sazba je na bazi pohyblivé Urékesazby (LIBOR, EURIBOR atd.),
jedna se o pojistny produkt typu ,B“ EGARz. piiloha B) PojiS&Enym je vyvozce.

U dlouhodobého (ru je splatnost nad 2 roky, vySedw do 85 % hodnoty smlouvy
0 vyvozu, musi zde byt 15 % akontace, Urokova sgzbani na zaklad sazby CIRR nebo
jejim ekvivalentu na bazi pohyblivé Urokové sazlgdnéa se o pojistny produkt ,C* EGAP

(viz. priloha B).PojiSEnym je vyvozce.

i
-

Obr.6 Rimy vyvozni dodavatelsky év

Zdroj: Seznam hlavnich produkpodpoeného financovardEB 2006[online]. PrahaCeska exportni banka,
2006 [cit. 2009-09-13]. Dostupny z WWW: <http://wvegb.cz/content/view/57/37/

1. smlouva o vyvozu, jejimzipdnttem je dodavka zboZi, sluzeb,
2. awrova smlouva,

3. smlouva o pojidini vyvoznich Ugrovych rizik,
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dodavka zboZzi, sluzeb,
cerpani U¥ru vyvozcem,

platba za dodané zboZi, sluzby,

N o o A

splaceni tgru Ceské exportni banky.

Jedna se o typ &w, ktery si sjednéava vyvozce GEB v pipad, Ze potebuje
profinancovat pohledavky i dovozci dive nez probhne platba za dodané zbozi.
Vyhoda tohoto typu Wsru spa&iva v tom, Ze jsou vyvozci poskytnuty finam prostedky
diive nez probhne samotnd platba od dovozce. Vyvozce takZemcerpat pedzni
prostedky, které pouzije na uhradu svych naklagniklych @i vyrobé zbozi a nize
piipadré z&it vyrakeét zbozi pro novou zakazku. Vyuziti tohoto typuéiw pozitivre
ovliviuje likviditu vyvozce, jelikoz jeho pohledavky zérany dovozce nejsou vazany.
Cetnost vyuziti tohoto produktu, kte@JEB vyvozam nabizi je velice nizka a to cca 0, 6
% z celkow poskytnutych G§rt realizovanyctCEB, coZ je jen nepatrrst.

PiFimy vyvozni odératelsky ur

Uvér umoiiuje realizaci objem$jSich dodavekcéeského vyvozce pro zahréniho

kupujiciho (dovozce).

V piipact kratkodobého Gsru je splatnost do 2 let, vySe div je do 100 % hodnoty
smlouvy o vyvozu, Urokova sazba je na bazi pohghlikokové sazby (LIBOR, EURIBOR
atd.). U dlouhodobého éru je splatnost nad 2 roky, vySe poskytnutéhéruiye do 85 %

hodnoty smlouvy o vyvozu, akontace 15 %. Fixni ér@k sazba CIRR nebo jeji

ekvivalent na bazi pohyblivé urokové sazby.

dovozce
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Obr.7 Rimy vyvozni odBratelsky G¢ér

Zdroj:Zdroj: Seznam hlavnich produikpodpaeného financovandEB 2006[online]. PrahaCeska exportni
banka, 2006 [cit. 2009-09-13]. Dostupny z WWW: ghittvww.ceb.cz/content/view/77/39/

. smlouva o vyvozu, igdmétem smlouvy je dodavka zboZzi, sluzeb,
. uweérova smlouva,
. smlouva o poji&ni vyvoznich Ggrovych rizik,

1

2

3

4. dodavka zbozi, sluzeb,

5. cerpani odbratelského Ggru primo ve prospch vyvozce,
6

. splaceni usru.

V souwasné dob je tento typ Uvru velice roz&en a dovozcem stale vice pozadovan, coz
ukazuje i frekvence vyuziti tohoto produktu vyvoagektera se pohybuje okolo 55 %
z celkow poskytnutych Ggra CEB. Pokud chce byt vyvozce na zahtafn trhu
konkurenceschopny, musi do svého exportniho pragraemto zgsob financovani
zahrnout. Pdtba financovani prastdnictvim tohoto U&u je vyvolana zejména
nedostatkem likvidnich prastdki na strad dovozceci vysokou cenou jejich obstarani
v zemi dovozce. imy vyvozni odiratelsky U¥r poskytuje banka zefrwyvozce Bimo
zahrantnimu odirateli. Uvedeny G& slouzi vyhrad# k financovani vyvozu zbozi a
sluzeb fivodem pevazre z Ceské republiky. Pro vyvozce je tento typékwv vyhodny

z hlediska toho, Ze banka poskytuje Uhradu dodhyatamptre v doke dodanici uvedeni
zarizeni do provozu, coz pozitigrovliviuje likviditu exportéra tim, Ze @v nevstupuje do
bilance vyvazejiciho podniku. Vyvozce zderpa pouze peéani prostedky ziskané od
CEB, aniz by vstupoval 6EB do (¥rového vztahu. Zaji8hi splaceni G&ru od

odksratele je jiz pl& v kompetencCEB a vyvozce to jiz nezétuje.
Nep“imy vyvozni odératelsky 0V (pFijemcem U¥ru je zde banka zahraéniho dovozce)

Uvér umo#uje realizace objengjSich dodavekéeského vyvozce pro zahraniho

kupujiciho (dovozce).
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AR A

Kratkodoby U¥r se splatnosti do 2 let, vySediw do 100 % hodnoty smlouvy o vyvozu,
arokova sazba na bazi pohyblivé Grokoveé sazby. [doby U¥r se splatnosti nad 2 roky,
vySe U¢ru do 85 % hodnoty smlouvy o vyvozu, 15 % akontdéigni Urokova sazba

CIRR nebo jeji ekvivalent na bazi pohyblivé Urokeazby.

- dovozce

= banka dovozrce

Obr.8 Nepimy vyvozni odBratelsky G¢r

Zdroj: Zdroj: Seznam hlavnich produikgpodpaeného financovardEB 2006[online]. PrahaCeska exportni
banka, 2006 [cit. 2009-09-13]. Dostupny z WWW: ghiftvww.ceb.cz/content/view/55/33/

smlouva o vyvozu, fgdnttem je dodavka zboZzi, sluzeb,
mezibankovni G&rova smlouva,

smlouva o pojigini vyvoznich G¥rovych rizik,

aveérova smlouva,

dodavka zbozi, sluzeb,

poskytnuti odbratelského U&ru prostednictvim banky dovozce,
poskytnuti U¥ru z prostedki ziskanych od”EB,

cerpani odbratelského Ugru primo ve prospch vyvozce,

© 0o N o o b~ W DdPRE

splaceni t¥ru dovozcem jeho bance,

10. splaceni G¥ru bankou dovozce Geské exportni banky.

Hlavni rozdil neimého vyvozniho odiratelského G&u oproti gimému vyvoznimu
odkératelskému G&ru je vtom, Ze zde navic vystupuje banka dovoztenase operace
spojena s dosazenimdiu stava slozgsi, jelikoZz obsahuje medanek navic. Nejprve zde

vznika smlouva mezi bankou vyvozc€HB) a dovozce, tzv. mezibankovni smlouva.
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Prostednictvim banky dovozce vznika &reva smlouva mezi dovozcem a jeho bankou na
jejimz zéklad je poskytnut odératelsky U¢r z prostedki CEB. Dovozce splaci @ své
bance, ktera dale platbu postupGjEB. Aby byl tento typ Usru efektivreé zprostedkovan,

je vhodné, aby abbanky byly tzv. korespondeéni banky, které si navzajem vedou nostro
Gcet (kEzny et, kterym disponuje tuzemska banka u jiné bankigivzemi a cizi niing) a
loro et (kBZzny et zaloZeny tuzemskou bankou bance zabindniktery je veden

v tuzemské rn¢). Na zaklad toho se cela transakce spojena s dosazenénu awvychli.
Odbkirateli se tento typ @Wu maze prodrazit o navic zaplacené bankovni poplatlg/ sv
bance. Tento typ @&u je vSak s porovnanimiiého odBratelského G&ru vyuZzivan
minimalre. Jeho podil zaujima zhruba 12 % z cetkpeskytnutych Géra CEB.

Uvér na investice v zahrari

Uvér umoziuje ¢eskému investorovi ziskat dlouhodobé zdroje prdizae investice

v zahrantdi.

~ors

Timto uwrem je mozno financovat zaloZeni nebo radi podnikani zahragmiho
subjektu, ve kterém ma investor majetkovotasi. Minimalni doba trvani investice
je stanovena na 3 roky. Fixni urokova sazba CIRBom& bazi pohyblivé Urokoveé sazby.

Jedna se o pojistny produkt I EGARIz. priloha B).

i

Obr.9 Uvr na investice v zahratfii

Zdroj: Zdroj: Seznam hlavnich produikpodpaeného financovardEB 2006[online]. PrahaCeska exportni
banka, 2006 [cit. 2009-09-13]. Dostupny z WWW: ghiftvww.ceb.cz/content/view/56/36/
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uzaweni U¥rové smlouvy po projednani investiho zandru a formy investovani,
smlouva o poji&ni investic,

uvér na financovani investice,

A

vyuziti prostedki zinvesténiho Uw¥ru vsouladu sinvesmim zangrem
schvalenynCeskou exportni bankou,
5. splaceni investniho Owru z @ijmia generovanych uskutesnou investici.

Pro Zadatele o @w na investice v zahratijsou kladeny velké naroky, nez je &iv
Zadateli schvalen, Zadatel musi nejpr¥edppZzit dolle propracovany investi zangr.
Musi byt uvedeno¢eho se investice tyka, jakd jsou mozna rizika itives dlouhodoby
vyhled investice, jeji vize do budoucna atd. Pojaithvesténi zangr bankou schvalen a
povazovan za uspny, mize se zéit jednat o podminkach @ru. Faktoti, které vedou
Zadatele k vybudovani investic v zahtédnmiZe byt cel&ada. \&tSinou jsou to subjekty,
kteri v patéatku vystupovaly v roli vyvozce a postupeiasu jim byly ztizeny podminky
vyvozu na zahragni trh, v podob vysokého cla na dovazené zbozi atd. Jednim zrfakto
mohlo byt i zjiS€ni, Ze na zahraémim trhu je levejSi pracovni sila, trh matiznivou
geografickou polohou, snagfi pristup k surovinovym zdrém apod. a vybudovani
vlastniho vyrobniho zavodu, patky na zahrarinim trhu by vedlo k efektivni Usp®
nakladi spojenych svyvozem a celou produkci firmy. Jakiklpd efektivni Uspory
nakladi na zaklad vybudovani vlastniho vyrobniho zavodu je zecssné dobyeska
firma Rudolf Jelinek a.s. Dlouhou dobu tato firmavéizela na vyrobu svého paleného
produktu HruSkovice exkluzivni hrusky ddty Williams z Chile a nyni dosfa k zawru,

Ze vybuduje vlastni vyrobni zavod na vyrobu Hrus&evximo v Chile, kde jsou tyto
hrusky produkovany. Hlavni vyznam sjpa v odbourani nakladspojenych s dovozem
hruSek z takto vzdaleného teritoria a ve zkvatitnproduktu, jelikoZz hlavni surovina
tohoto produktu bude dodavaterstva a nebude podiéhat dlouhé vzdalenosti Beskou
republikou a Chile. Vyhoda pro firmu spea téz v dobrych podnikatelskych moznostech
a pravnich jistotach, které Chile zahgamim investoim nabizi. Celkovy podil tohoto
Gvéru zaujimé na Grovém portfoliuCEB zhruba 21 % z celkévposkytnutych Gsru
CEB.

Refinanéni vyvozni dodavatelsky éwv
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Na zaklad tohoto U¥ru jsou poskytnuty bance vyvozce presiky, které tato banka

vyuZzije k poskytnuti U&u vyvozci za zvyhodimych podminek. Jednd se o pojistny
produkt ,B“ EGAP (kratkodoby &) nebo ,C* EGAP (dedre — dlouhodoby Ugr), oboji

(viz. priloha B).PojiSEnym je vyvozce.

|
|
| |y
|

banka vyvozce

Obr.10 Refinatini vyvozni dodavatelsky év

Zdroj: Zdroj: Seznam hlavnich produikpodpaeného financovardEB 2006[online]. PrahaCeska exportni
banka, 2006 [cit. 2009-09-13]. Dostupny z WWW: ghiftvww.ceb.cz/content/view/269/113/

© © N o g~ W DhPRE

smlouva o vyvozu, ijigdnttem je dodavka zbozi, sluzeb,
refinaréni Gwér CEB bance vyvozce,

smlouva o poji&ini vyvoznich Ugrovych rizik,

avérova smlouva mezi bankou vyvozce a vyvozcem,
dodavka zbozi, sluzeb,

poskytnuti refinatiniho Uru bance vyvozce,

YR

poskytnuti G¥ru z prostedki ziskanych od”EB,
splaceni dodavatelskéhodiv dovozcem,

splaceni G¥ru vyvozcem jeho bance,

10. splaceni G¥ru bankou vyvozc€EB.

Jedna se o typ éw, ktery je slozity na jednotlivé mekanky, v gipac refinartniho

dodavatelského @wu je vyvozce ve styku GEB prostednictvim své banky, ktera

vyjednava Ger poskytnutyCEB vyvozci a v3e s timto @em souvisejici. Pro vyvozce

muzZe tato forma ziskani @w byt pohodind z toho twodu, Ze veSkeré kompetence
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nechava na své bance, ktera gamvytizuje vSe, co je se ziskanimeéiv spojeno. Banka
vyvozce vyizuje vSechny néleZitosti ékové smlouvy za vyvozce. Penize ze schvaleného
avéru jdou nejdive na @et banky vyvozce, ktera je dale postoupi vyvozaevyhoda
muze byt v tom, Ze vyvozce zaplati navic své bangdatky za zprosedkovani transakce
a také delSi obdobi spojené se ziskanigrujktery nejprve vznik4 na zakkadvérove
smlouvy mezi bankou vyvozce @EB. Na zéklad schvéaleni Ggru jsou peszni
prostedky nejdive postoupeny bance vyvozce, kterd je pak daleodefuje vyvozci.
Splaceni Gdru téZ prochazi delsi cestou nez se dostéineopna et CEB. Vyvozce musi
nejdiive ziskat petgni prostedky od dovozce, pakiie Uwr splacet své bance a teprve
aZ banka vyvozce dé&igaz k zaplaceni splatky naet CEB. Tento typ G¥ru je vhodny u
financné objemnych dodavek zbozi a sluzeb, kde by banka@zagar nemohla z hlediska
financnich limita realizovat celou transakci sama. Timtdisggbem ndZze zvolit finagni

spolupréaci na dané dodavce zboZi, sluz€EB.
Refinanéni vyvozni odBratelsky u\er

Banka vyvozce progdnictvim tohoto i&ru ziskéd prosedky, které vyuZzije k poskytnuti
avéru zahraninimu dovozci za zvyhodnych podminek. Tento &w spadd pod pojistny
produkt ,D* EGAP(viz. priloha B).Pojis€nym je refinancujici banka.

i

A

o
; ™ refinancujici ¢eska banka
1

EGAP*

I | r-I

Obr.11 Refinaéini vyvozni odratelsky Geér

Zdroj: Zdroj: Seznam hlavnich produigpodpaeného financovardEB 2006[online]. PrahaCeska exportni

banka, 2006 [cit. 2009-09-13]. Dostupny z WWW: gtitivww.ceb.cz/content/view/270/114/

49



smlouva o vyvozu, ifgdnttem je dodavka zboZzi, sluzeb,

Uvérova smlouvaEB s refinancovanou bankou dle pravidel OECD,
smlouva o pojigini vyvoznich G¥rovych rizik,

avérova smlouva refinancované banky s dovozcem,

dodavka zboZzi, sluzeb,

poskytnuti refinatiniho Uvru bance vyvozce,

poskytnuti U¥ru z prostedki ziskanych od”EB,

cerpani odbratelského Ugru primo ve prospch vyvozce,

© ©0 N o g B~ wDbdPRE

splaceni G¥ru refinancujici banky dovozcem,

10. splaceni G¥ru refinancovanou bankalEB.

Tento typ U¥ru v solé opst zahrnuje velké mnoZstvi mélAnka a jedna se o typ éw,
ktery je caso¥ narany. Opt zde hlavni roli hraje banka vyvozce, kter4 e uzavira
uvérovou smlouvu €EB a na zéklatl toho miZe uzavit banka vyvozce Grovou
smlouvu s dovozcem. Banka vyvozcesopiskava finatni prostedky nejdive odCEB a
pak mize umoznitéerpani odbratelskeého G&u pfimo vyvozci. Splaceni @u probiha
nejdiive od dovozce, ktery splatku postoupi bance vywoada na zakladtoho mize
splatku dale postouplfEB. Vyvozce zde mé vyhodu v tom, Ze se zabyva poongénim
zbozi a sluzeb, ziska finém prostedky od své banky, ale jiZ se nezajima o vztahyi mez
jeho bankou a dovozcem. Tento tygiwvje vhodny v situaci, kdy banka vyvozce rige
zabezpeit financné celou realizaci (&ru sama a pro&dnictvim tohoto &u maze

pozadaCEB o spoludast.

Vyuziti Refinartniho dodavatelského &w a Refinatiniho odiratelského G&ru
dohromady tvéi zhruba 3, 5 % z celkéwoskytnutych Gsra CEB.

Odkup pohledavek z akreditivbez postihu

Jednd se o jednu z variant forfaitinguedstavuje odkup (postoupeni) dosud nesplatné
pohledavky vyvozce, ktera vyplyva z platebniho rest dokumentarniho akreditivu.
Odkup probiha bez 2mého postihu (regresu)uad tomu, kdo pohledavku prodava.
Odkupy jsou dojednany na zakéagiedlozeni akreditivni listiny dokladajici existenci
neodvolatelného akreditivu s odloZzenou splatn@stis akceptaci s#émky, ktery byl

vystaven nebo potvrzen bankou. Vyvozce musi déieitgpovinnosti k prokazanialu
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forfaitingové operace. K prokazani vyvoziegklada smlouvu o vyvozu. Dale vyvozni
fakturu a dokumenty prokazujici, Ze vyvoz za hraskute&né probshl. K vliastnimu
proplaceni pohledavky pak dochazi za z&klptedlozZeni akreditivnich dokumenpro
jednotlivacerpani a dalSich Exportni bankotegepsanych dokumentVzdy vSak az po
bezvyhradném igeti a potvrzeni akreditivnich dokuménbankou vystavujici, fifjpadré
potvrzujici akreditiv. K uzaseni smlouvy o odkupu pohledavkyuie dojit jest pred
vznikem pohledavky z akreditivu nebo az po jejinmilkm. Odkup pohledavky probiha az
po jejim vzniku. Odkupovany jsou pohledavky z nemdtelného dokumentarniho
akreditivu spojené s vyvozem zba@isluzeb vyhradéceskych firem. Obvykle nemusi byt
pojisttny proti vyvoznim Ggrovym rizikim, musi vSak byt fed svym odkoupenim

zajiseény formou zaji§ovaciho postoupeni pohledavky ze smlouvy o VyVOEB.
Vyhody financovani pohledavek z akreditiformou jejich odkupu pro vyvozce:

» prodejem vyvozce pohledavku vyvadi ze své bilanemSuje tak svou likviditu,

» pohledavka je odkupovana v plné hodndqilO0 %), bez spolwasti jejiho
puvodniho vlastnika, a tafippevné pedem dané diskontni sazb

» projednani odkupu pohledavky z akreditibyva podstaté rychlejSi a jednodussi

ve srovnani s projednivanimeu.
Odkup vyvoznich pohledavek s pofistm bez postihu

Odkup v budoucnu splatné vyvozni pohledavky s pojitn bez postihu fedstavuje
odkup (postoupeni) dosud nesplatné pohledavky z@usmo vyvozu, u které je poji&to
riziko nezaplaceni pohledavky wsledku tSinou teritorialnich, politickych nebo tr&n
nezajistitelnych komenich rizik. Tento odkup se provadi beztrgho postihu (regrese)
vici vyvozci, ktery pohledavku prodava. Odkupovanyujpomhledavky spojené s vyvozem

zbozi¢i sluzeb vyhradé ceskych firem.
Vyhody pro vyvozce:

» prodejem vyvozce pohledavku vyvadi ze své bilaredepSuje si timto svoji
likviditu,
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e vpiipadt pojiskni u EGAP se vyvozce vrozsahu pojistného Kkryti vapa
veskerych rizik své vyvozni operace,

» pohledavka je odkupovanai pevné, pedem dané diskontni sazb
Bankovni zaruky

Banka r¢i za to, Zze beneficientovi vyplatastku do vySe uvedené v zanii listiné nebo
jeji ¢ast odpovidajici poskytnutému pini v piipack, Ze obdrzi pisemné uplatri zaruky
od beneficianta s prohlaSenim, zé&pzce nesplnil podminky smlouvy o vyvozu. Pgjist

bankovnich zaruk podléha typu ,Z* EGAWz. piiloha B).

V mezinarodnim obch@d je vyuziti bankovni zaruky pofmé castym nastrojem
k zajis€ni zavazk. Ruteni bankou je vnimano jakodeni kvalitni a nerizikové. Bankovni
zaruka se 1iwe vztahovat na zaji§ti zavazk jak vyvozce, tak i dovozce a vznika
pisemnym prohlaSenim banky v zé&rulisting, Ze v gipad nesplgny zavazku dluznikem

uspokoji efitele do vySetastky, ktera je uvedena v zani listin.
Zaruka za nabidku (Bid bond)
Zaruka za dobré provedeni smlouvy o vyvozu (Performnce bond)

Zajistuje zavazek vyvozcéadre splnit podminky smlouvy o vyvozu. Zaruka slouZzi
k zajis&ni terminu a kvality dodavky.EB rwi za splgni podminek smlouvy o vyvozu ze
strany vyvozce. Zarukaide obsahovat redaki klauzuli ( vySe zaruky seiie sniZzovat
umérné realizovanéiasti smlouvy o vyvozu)CEB by v tomto pipact mela dokie znat

sveho vyvozce a pému divérovat.
Zaruka za vraceni akontace (Advance payment guaragee).

Pokud vyvozce nedod&iplusné zbozi ¥as, v nasmlouvaném mnozstvihodnot, nebo
toto zbozi doda jedasté&ne, zajifuje to odrateli vraceni akontace nebo jeji pomé

casti. Dodavka zboZzi je zaj&ta minimal@ v hodno# akontace.

Zé&ruka za uvolnéni zadrzného ( Retention Money Guarantee, RetentioBond)
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Pokud vyvozce nedost@&®@ splnil podminky smlouvy o vyvozu, bude figac
poZadavku odiratele vracen&ast ceny zg odkerateli.

Financovani prospekce zahradich trhii

Tato sluzba je vhodna pro podniky, které se tepneezi proniknout na ity zahranéni
trh, jelikoZ jim umo#uje ziskat progedky na piizkum zahrariniho trhu na ktery se
pokud se chce stat tgmym na zahratinim trhu. Analyza (przkum) zahrardiniho trhu je,
co se tye investic, velice nadkladnym faktorem a podnik ¢gioich svého exportniho
programu nema prastdky na zanalyzovani zahrémiho trhu. Vyhoda tudiz spiva
v dosazeni finatnich prostedki v prvotni fazi exportniho programu. Nevyhodaiza
spaivat vtom, Ze podnik vynaloZzi finani prostedky na prospekci zahr&niho trhu,
aniz by ve finalni fazi na tento zahrami trh vstoupil a tudiz zbyteé¢ vyuzije finartni
prostedky. Timto zjisobem se nefinancuje jiz konkrétni exportni dodéxkezi, jejiz

naklady by se exportérovidty vratit.
Prizkumy, které podnik musi provést:

» teritorialni priuzkum- zahrnuje geografické, klimatické, demografickéormace,
informace o politické situaci, politickém systenakonomickém vyvoji, legislatiy
dané zerd atd. Na zaklaglziskanych informaci fize podnik ji gipadné konkrétni
zen® vybrat, ale naopak i vyldait,

» obchod@ politicky prizkum - cilem je zjistit jaké jsou iekazky pro vstup na
zahranéni trh nap. celni sazby, mnoZstevni kvoty, embarga atd.,

» devizovy pizkum- vykér vhodné miny, kurzovy vyvoj, situace na bankovnim trhu,
volba vhodné banky, zji&i platebni zpsobilosti statu a potencialniho partnera,
vybér vhodnych platebnich nastoj

e priuzkum technické Urovna vyspglosti zahranéniho trhu — zjiS&ni technické
arovre konkurernich vyrobki na cilovém trhu, seznameni s technickymi normami
cilové zeng pro dany vyrobek, zivotni cyklus vyrobku na trlmechranna znamka,

pramyslove vlastnictvi,
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» spotebitelsky pfizkum — zde podnik zjifuje naroky, pozadavky, moznosti
u urtitych skupin spdtbiteli, tento vyzkum se zabyva jiz konkrétni skupinou
spotebitely, nikoliv celym trhem najednou

e pruzkum obchodniho partnera souvisi s vyérem vhodné obchodni metody a se
zpisobem vstupu na trh, volba obchodniho partneraljeesdilezita, musi to byt
subjekt spolehlivy a ze strany podnikdakthdné prowieny, podnik zde zjifije
pravni formu obchodniho partnera, ekonomickou situglatebni moralku,
prodejni z&zeni, vybavenost, goodwill atd.

» pruzkum konkurence jedna se o nejobtigsi ukol, jelikoz ziskavani informaci je
v této oblasti velice slozité. Kazdy podnik si weeli stezi svoje informace
o vyrobcich, cenach atd. Tyto informace lze alésgast&né ziskat nap
z veletrhu, vystav, kde se jednotlivée konkwmn firmy prezentuji, nebo
Z propaganich material. Ale firmy jsou dost ostrazité, takze kolikrat tlachto
propagénich materiadlu neuvadi ko¥reé nebo pesné ceny a odkazuji zdjemce na
piimy kontakt s nimi,

e Konjunkturni vyzkum zakladnim ukolem je odhalit tendence, které pauvyvoj
situace na zahramim trhu ugujici. Podnik zpracovava konjunkturni vyzkumy pro

jednotlivou zem€i vyrobek.

Pokud podnik provede vSechnyiupkumy, jejichz zasry budou smifovat k tomu, Ze
vyrobek mize byt na trhu asgny vznikaji dalsi ndklady spojené se zahisr@ntcestou
pracovniki podniku, zaji&tni marketingové strategie vyrobku, vyuZziti pravnidzeb

v dané zemi, vyuziti skladovacich ploch pro sveobiay atd.

CzechTrade 1 cesky poednikatel 5 zahrani¢ni trh

3 4 Ti' ]

Obr.12 Financovani prospekce zahéargh trhi

Zdroj: Zdroj: Seznam hlavnich produikpodpaeného financovardEB 2006[online]. PrahaCeska exportni
banka, 2006 [cit. 2009-09-13]. Dostupny z WWW: ghiftvww.ceb.cz/content/view/79/41/



1. posouzeni prospehiho zandru a rozpdtu prospekce agenturou Czech Trade
2. smlouva o pojigni rizik spojenych s prospekci trhu,
3. inerova smlouva,

4. poskytnuti G¥ru na financovani prospekce zahtanich trhi,

5. provadni prospekce v souladu s prosgeikn zangrem,

[o2]

. vyvozni kontrakt jako vysledek prosgekcinnosti,

7. splaceni tsru CEB z @ijma realizovanych na zakladisgdné prospekce nebo z jinych

piijmu vyvozce.

Financovani se poskytuje na zaklagpracovaného prosp&kho zandru schvaleného

agenturou Czech Trade.

2.3 Ostatni sluZzby nabizené klieritm Ceské exportni banky
Dokumentarni platby

Prostednictvim dokumentarnich plateb Ize zabe#peaby si exportér prosdnictvim
dokument ponechal kontrolu nad zboZim aZ do jeho zaplaceni.

+ dokumentéarni akreditiv,

* dokumentarni inkaso.

5Agentura Czech Trade jeigobici vliadni agenturou, kterd poskytuje sluzbyoetgmim. Jedna se o statni
podporu v oblasti obchodu na zaldaposkytovani informaci, které jsou pro exportészsi. Mezi tyto
informace paf nagiklad informace o trhu, cenach, konkurenci, obchkoen politickych gekazkach,
pravnich pedpisech zahragmich trhi atd. Czech Trade ma 33 zaheanich kancelf s pisobnosti v 35
zemich, které disponuji aktualnimi aétenymi informacemi z&chto teritorii, mapuji obchodnititezitosti a
nabizeji individualni asisténi sluzby pro Us§Bny export.
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Jednd se o kratkodobé metody financovani. Dokuma@nékreditiv gredstavuje pisemny
zavazek banky zaplatit ¢enou pedzni ¢astku vyvozci, jestlize budou do¢ité doby
splreny akreditivni podminky stanovené kupujicim. Propidjiciho je dokumentarni
akreditiv jistotou, Ze nebude placeno ve piospvyvozce tive, nez vyvozce spini
stanovené akreditivni podminky. Dokumentarni akiedse v mezinarodnim ale i
tuzemském obche@dvyuZiva velmicasto a jedna se o jeden z ridgditéjSich a nejlépe
propracovanych platebnich instruminPouziti dokumentarniho akreditivu je vhodné u
odkeratele, jehoz vztah s vyvozcem neni dlouhodobyozge dobe nezna odiyatele a

zent odkératele je povazovana za nestabilni a teritogiéirikovou.

Dokumentarni inkaso se od dokumentarniho akrediisiypredevSim v tom, Ze zaplaceni
dokumentarniho inkasa neni zajigd bankou. Tento typ financovani Ize aplikovat
Vv pripact, Ze vztahy vyvozce s odfatelem jsou stabilni, dlouhodobé a zedovozu je
povaZzovana za hospadétly i ekonomicky stabilni. Pro vyvozce dokumentéimi{aso
piedstavuje velkou vyhodu v tom, Ze zboZi nebudemadéli vydano v fipac, Ze nedojde

ke splreni inkasnich podminek.
Terminovany vklad

Terminovany vklad poskytuje lepSi zhodnoceni vdinfinancnich prostedki pravnické
osoby. Vklad je moznéiit v ménach CZK, EUR, USD, doba vkladu je miniméln
1 tyden, nejvyse v3ak 1 rok. Urokova sazba pro ilesmany vklad je stanovena jako fixni
na dobu vkladu. Vyhodou je, Ze proizeni terminovaného vkladu v CZK neni nutny
bézny (et vedeny WCEB a také zde byva vy3si Urokova sazba ve srowsiinymi ty

a standardnimi komé&mimi terminovanymi vklady.

Komereni bézny et

Jednd se o pasmovirateny beZny (tet, ktery poskytuje lepsi zhodnocenicdsré
nevyuZzitych finagnich prostedki exportéra. Tento dgt miZe byt veden v gméach,
ke kterym maCEB zizeny nostro &y. Jednd se odét, ktery ma bankaiizen u jiné
banky v jiné ndn¢ a jiné zemi (CZK, USD, EUR, GBP, JPY, DKK, SEK).if¥nalni
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zustatek na &u je 1500 K nebo jeji ekvivalent udinych &ta vedenych v cizi rgng.
Urok ze dstatku na Komenim zném @tu je vypaten dend a ve prosgch (ttu je

piipsan k poslednimu dni vésici.

Devizovy obchod s individualnim énovym kurzem

Tento obchod slouZi exportérovi ke &@ dvou ffiznych nén pii pouZziti aktualniho
trzniho kurzu. Jde o devizovy obchod sjednany deal€ EB v realnénmtase za aktualni
smenny kurz bez vyuziti kurzovniho listkdEB. Minimalni objem devizového obchodu
musi byt 5 mil. K nebo ekvivalent tétdastky v gisluSné niné. Doba realizace obchodu
je vterminu SPOT, tedy dva bankovni dny po jeho sjednéni. Realizéeeizového

obchodu je spojena s obchodnitippdem exportéra.

Treasury Uvr

Umoziuje snénu dvou tiznych nén pri pouziti aktualniho trzniho kurzufipemz exportér
nemusi disponovat prodavanogmou v dols realizace obchodu, ale pougistkou, ktera
odpovida 15 % hodnéfprodavané rny. Jedna se o devizovy obchod sjednany s dealerem
CEB v redlném¢ase za aktualni smny kurz bez vyuZiti kurzovniho listkGEB, @i

kterem exportér nemusi disponovat pldastkou prodavané ény.

® pasmové Greeni znamena progresivnitugtové) stanoveni vySe droku v zavislosti na objerkiadu.
Z vySSiho vkladu vyplaceji banky vyssi Grok a naopa

! Spotovy obchod je promptni obchod za aktualni lewgpdadanim v kratkéntasovém obdobi, zpravidla
1 — 3 obchodni dny po realizaci obchodu.
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3. Komparace exportniho odigratelského Uwru (Buyer's Credit ) a Odkupu
pohledavek

Exportni odbératelsky uvér slouzi pro zbozi invesmi povahy, které vyzaduje
v mnohych pipadech financovani, které byvé&asto nezbytnym fedpokladem pro
odkeratele i realizaci ndkupu str@j zaizeni apod. Financovani je z velk&sti vyvolané
nedostatkem likvidnich prasidki na stra® investofi z teritorii s rozvojovou nebo
transformujici se ekonomikoufipadré nemoznosti¢i vysokou cenou jejich obstarani

na mistnich finagnich trzich.

Exportni odBratelsky O¥¢r je zboZovycili Géelovy Uwr poskytnuty bankou dodavatele
bance odératele nebo Pmo zahrarinimu odkrateli az do vysSe 85 % (vyjinda¢ 100 %)
hodnoty obchodniho kontraktu uzemého mezi tuzemskym dodavatelem a jeho
zahranénim partnerem. Exportni &v slouzi vyhrada k financovani vyvozu zbozZi
asluzeb pvodem pevazri zCeské republiky a i¥e byt cerpan pouze na zéakiad

realizace dodavek nebo provedefisjusnych praci.

Podminky poskytnuti a splaceni&iv jsou vzdyreSeny a definovany ¥islusné Ugrové
smlouw. Pokud pijde klient Zadat banku o Exportni agthtelsky U¢r musi projit
jednotlivymi fazemi, kde si banka musi& pro ni dilezité informace, ze kterych bude
pii schvalovani Exportniho odtatelského U&ru vychazet. Tento proces lze smé

rozclit do 6 zakladnich fazi, kazda z fazi zahrnujerpbdjSi obsah.

1) shroma#@’ovani informaci a udaj(priprava obchodu),

2) validace (pezkoumani) a afovani udaj,

3) dohoda stran o strukte financovani,

4) navrh na schvaleni struktury,

5) schvaleni struktury vSem strananietn® Exportni a garami poji&ovny,

6) vypracovani smluvni dokumentace a jeji podpis.
V téchto fazich exportér paral€inspolupracuje s bankou na konkretizaci podminek

kontraktu a jeho obsah byéha vidét a posoudit banka, nez dojde k vlastnimu podpisu

kontraktu mezi exportérem a importérem.

58



1) jedna se ff@devSim o informace o exportérovi, importérovi azdikovi, za dlezité
informace se v této oblasti povaZzuiji:
« nazev firmy Exportéra, Importéra, Dluznika A DIC, sidlo, postovni adresa,
e strweny popis Exportéra / Importéra / Dluznika a jehcsgumldské vysledky,
streny popis finadniho a ekonomického profilu subjektu, ktery mussaiiovat
I predpokladany budouci vyvoj subjektu,
» vlastnicka struktura Exportéra / Importéra / DIkéi
» schopnost Exportéra splnit kontrakt,

e externi rating.

Mozna rizika vyplyvajici z Exportniho odiatelského UG&ru z divodia politické
a ekonomické nestability cilovych zemi vyvozu jsswykle minimalizovana pojishim
piednétného financovani u EGAP dle podminek pejisttypu D(viz. pfiloha Blaz do
vySe 95 % hodnoty w@vu.

Vyhody exportniho odivatelského G&ru:

» rychlé proplaceni exportni pohledavkyiirpo dodavateli vyplatou z éxw
poskytnutého odivateli nebo jeho bance,

* minimalizace rizik spojenych s neochot@i neschopnosti odbatele zaplatit
za dodané zbozi nebo sluzby,

» zvySeni konkurenceschopnosti — moznost nabidndadraieli financovani,

» pomoc pi volbé vhodného zahraémiho partnera na zaklagrovedenych analyz
zUeastrénych stran i projektu,

* snadujSi projednavani navaznychdievych poteb exportéra.

Jako hlavni vyhoda Exportniho agthtelského G&u je v sodasné dob fakt, Zze na
zaklad tohoto U(O¢ru dochazi ke zvySeni konkurenceschopnosti dodavate
V mezinarodnim obchadje tento zjisob financovani pro odkatele rozhodujici a stale
castji z jeho strany pozadujici. Pokud by dodavatel @idtakovyto zpisob financovani
odkerateli poskytnout, stal by se rychle nekonkurenicepoy a mohlo by to poSkodit jeho
podnikatelské aktivity.
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Pfi dneSni velké angaZovanosti statnich i kamih bank v této oblasti by dodavatel
nenmel mit problém s touto mozZnosti financovani a mirgka nezaplaceni jemu vzniklé

pohledavky jsou velice nizka.

Vyuziti Exportniho odbratelského Gsru:
« financovani investnich celki véetnd doprovodnych sluzeb a uvedeni investice
do provozu,
« financovani kusovych dodavek inveésiiho a strojirenského charakterdetre
dodavek nahradnich djl
» pii menSich objemech a opakovanych dodavkach vyweitlvingoveého principu.
Nevyhodou tohoto (&ru je to, Ze ho nelze vyuzit pro financovani drdimépotebniho
zbozi a zerdélskych produki. Banky \tSinou poskytuji Usrovani komplexgjSich

a objemo¥ vyznammjSich investic, jejichz hodnota je minimalh mil. EUR.

Odkup pohledavek

Odkup pohledavek znamena Uplatné postoupeni v londsti splatnych pohledavek
klienta banky, které vznikly v rdmci realizovanyobchodnich fipadi, na kometni ¢i
Ceskou exportni banku. Pohledavky mohou byt pajigtproti riziku nezaplaceni. Toto
pojistini poskytuji pojifovny EGAP, Herme§escob, Euler apod. Odkup pohledavek je
realizovan se zjtnym postihem na gvodniho majitele pohledavky &sinou se jedna
0 exportéra) nebo bez &pého postihu natwodniho majitele pohledavky. V souvislosti
s odkupem pohledavek se podnik setkava s pojmyaiforf a faktoring. V fipact
forfaitingu se jedna o Uplatné postoupeni (odkuplugoucnu splatnych pohledavek, které
vznikly realizaci obchodnich fjpadi. Forfaiting se realizuje bez #&pmého postihu
na pivodniho majitele a vyuzivd se pro financovaniétSinou stedredobych

¢i dlouhodobych pohledavek, kdezto factoring se &aje zejména na kratkodobeé

pohledavky.

Pokud komemi banka nabizi sluzbu v oblasti odkupu pohledaweksinou se jedna

o odkup kratkodobych pohledavek,testrt — dlouhodobé pohledavky siukladre
prostuduje a rozhoduje se podle mikglgraného rizika a charakteru pohledavky. Spodni
hranice vySe postupované pohledavky se zpravidiylpge kolem 1 mil. K, resp. vySe
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jeji protihodnoty v cizi iiné. Cena za postoupeni pohledavky je stanovena oheie
v zavislosti na nie pebiraného rizika, objemu, splatnosti a charakteohlguavky.
Obecrt plati, Ze¢im vySSi je riziko, tim vySSi cena je u odkupu eoldivky stanovena.
Veskeré poplatky jsou obvykle atteny od vyplacenéastky okamzit.

Vyhody pro postupitele (dodavatele)

o ziskani likvidnich finatnich prostedki — vyplata se realizuje potgdlozeni
sjednanych dokumeint mezi které pét pojistna smlouvadetrg dokumentace z ni
vyplyvajici, objednavka / kontrakt, faktura, dopmavdoklad, bezprostdre
po uskuteénéni dodavky,

» preneseni veskerych rizik pohledavky na bankiiipgut forfaitingu

* moznost nabidky odloZené platby &ditel,

» odkup miZze byt gipraven jiz v pedkontraktani fazi a jeho naklady mohou byt
zahrnuty do ceny dodavaného zboZzi.

Odkup pohledavek je vhodny pro situace, kdy vztaxportéra a importéra jsou
dlouhodolgjSiho razu a bezproblémové. Aplikuje se u objetnmensSich a pravidedjsich
dodavek jako jsou stroje, nahradni dily, kompletyl. aHlavnim plusem Odkupu
pohledavek je fakt, Ze Ize postoupit pohledavkuzjeyyse je 1 mil. K, kdeZzZto

u Exportniho odératelského t&u musi byt ¥tSinou investice v hodn®minimalrg 1 mil.
EUR. Vyhodou oproti Exportnimu odiatelskému G&ru je také jednodusSi a rychlejSi
vyfizeni, jelikoZ se jedn& o pohledéavky jiz vznikléeré byly vyfakturované a tudiz jsou
dokladow podlozené. Pokud podnik zvazuje, zda zazada erindpodiratelsky Uer

u nskteré z komamich bankéi u Ceské exportni banky, bude postup zadosti & Gv
spaiivajici v owreni a ziskani informaci u obou bankovnich institéofi identicky, liSi

se pouze v tom, Z28eska exportni banka nabizi své sluzby tzv. ,podgedstechou” coz
znamena, ze zadatel o &fivpijde na pobsku Ceské exportni banky a vie mu bude
vyiizeno z jednoho mista. Vtomto $p@& vyhoda oproti koménim bankam, kde
vétSinou musi projit &kolika Gtvary, oddlenimi, nez se dostane do finalni faze. Na
zvazeni, posouzeni Exportniho ¢didelského G&ru se v komemich bankéach podili vice
Gtvan, & uz to jsou utvary exportniho financovani, risk gement, trade finance atd.
Nevyhoda komenich bank oprotiCeské exportni bance v moznostech financovani

Exportniho odbratelského G&u spa@iva vtom, Ze komeéni banky nepodstoupi do
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vysokeé teritorialni riziko investice, podle Konsar@ECD kometni banky jdou nanejvyse
do kategorii zemi skupiny 5 vySe uZ Q&ska exportni banka, jakoZto statem vi&sén
banka niZze podstoupit rizika vysSiho stupra timto se stava v této oblasti oproti

komegnim bankam konkurenceschajsi.

3.1 Charakteristika firmy produkujici zem édélské stroje a technologické zEzeni na
zpracovani olejnatych semen a rostlinnych ol@j

Firma specializujici se na vyrobu zé&siskych strofi a technologickych z&eni na
zpracovani olejnatych semen a rostlinnychioleyla zaloZzena v roce 1992 jako akciova
spole&nost se sidlem ve vychodni€echach. Podil Z&zeni sndiujicich na export tvé 75

% celkow prodanych zidzeni. S pétem 175 — ti zagstnand se firmaradi mezi sedni
podniky, ale diky svému ojeditmu gedmétu podnikani je tato firma i navzdory
probihajici globalni finatni a ekonomické krizi povazovana za firmu ekonomistabilni,
ktera disponuje velkym potencialem v oblasti intmiah metod pouzitelnych
v zemédélstvi. V roce 2009 firma investovala zhruba 200 iémk korun do novych
technologii. Technologické #iaeni na zpracovani olejnatych semen a rostlinrolefit
fadi firmu mezi nejtSi stedoevropské producenty a jedinélieského producenta
velkokapacitnich lisovacich ceélka zenddélskych strofi pro zpracovani jmy a seti

v Ceské republice. Firma se aktiévrzapojuje do spoluprace s Evropskou unii a je
aspsnym gijemcem evropskych dotaci na rozvoj sudnosti. Je to dano tim, Ze aktivita
firmy v oblasti z#éizeni na zpracovani olejnatych semen a rostlinngigii bude do
budoucna vysoce hodnocena, jelikoZ gréato zaizeni slouzi ke zpracovani bionafty hap
z tepkovych olej, které v sob zahrnuje velky ekologicky potencial.

To, ze si firma drzi stale stabilni pozici na tihudobs krize je podmitno tim, Ze firma
jako svoji hlavni specializaci uvadi produkci zelskych strofi a dophikova ¢innost je
jiz zmirgna vyroba z#izeni na zpracovani olejnatych semen a rostlinrojefi, ktera se
¢innosti, ji v sodasné dob umoziuje byt konkurencescho@si na zaklad vzajemného

propojeni obou vyrobnich odtvi.

62



Firma se svym z&kaznikn snaZzi vyjit vsic i v oblasti exportniho financovani nakup
svych vyrobk a vyuZiva v této oblasti sluzeb bank poskytujicicbZnosti exportniho
financovani.
Cilové destinace exportu firmy:

» Francie, Nmecko, Rakousko, Sp&sko,

e Polsko, Ma'arsko, Bulharsko, LotySsko,

» Kazachstan, 8Borusko, Makedonie, Litva, Rusko.
Nejvice vyrobenych Z&eni snéfuje do oblasti vychodni Evropy, je to Z&mnéno tim, Ze
zent z vychodni Evropy sdadi mezi transformujici se ekonomiky, kde zd#éstvi
zaujima stale velkou roli. Pammé znana ¢ast obyvatel je v této oblasti zastnana a

zemedglstvi tvari hlavni zdroj jejich obZivy.

Firma ma se svymi odhateli v jednotlivych zemich dlouhodobé, stabilzitahy a své
odkeratele si dkladre vybira a tim se brani proti moznym vzniklym riiik, které niZzou
na zaklad exportu nastat. Jeji dlouhodobost a stabilita hiztsodlErateli ji umoziuje

efektivné Zadat o finaéni podporu v oblasti exportu.

3.2 Porovnani vyuziti Exportniho odlEratelského Uwru a Odkupu pohledavek podle
jednotlivych cilovych exportnich destinaci firmy

Kdyby se firma mila rozhodovat na zakladzvazeni moznosti exportniho financovani
bankou mezi Exportnim odtatelskym U¢rem a Odkupem pohledavek, byla by zde jasna
pievaha Exportniho odbatelského U&ru, ktery se da aplikovat ve vSech zemich, jak
nazng&uje nasledujici tabulka, pouze ve #3padech by bylo vhodné i pouziti Odkupu
pohledavek, je to dano tim, Ze zeRrancie, Nmecko a Spafisko jsou zers ekonomicky
vyspilé a firmy v gchto zemich, v naSentipact odkératelé firmy, jsou povazovany za
ekonomicky silné subjekty. V zemich, kde nelze po@dkupu pohledavek, iie firma
uplatnit i jiné moZznosti exportniho financovani neZxportni odbratelsky O¢r, & uz se
jedna o dokumentarni platby (dokumentarni akreddokumentarni inkasai bankovni
zaruky atd. V zemich jakymi jsou Makedonie, Litvaneni zmisob financovanim
prostednictvim Odkupu pohledavek znamy a tudiz by ndotepisob mistni firmy
(odbkiratelé) nepistoupili, dalSi mimoevropskou zemi, kde neni Odkaledavek znam
dodnes je nap Vietham. Givod nevyuziti Odkupu pohledavekepistavuje i fakt, Ze se
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jedna pevazré o zeng s transformujici se ekonomikou, které byly dloytoal nadviadou
SSSR a tyto zetnse dnes potykaji s velkou mirou korupce a byrakra¢yuziti odkupu

pohledavek by zde bylo pro banku velice rizikove.

ZEME EXPORTNI ~ | ODKUP TERITORIALNI
ODBERATELSKY | POHLEDAVEK | RIZIKO ZEM E
UVER PODLE OECD

Bélorusko | ano 7

Bulharsko | ano 4

Francie ano ano 0
Kazachstan ano 5
Litva ano 3
LotySsko | ano 4
Mad’arsko | ano 0
Makedonie | ano 5
Némecko | ano ano 0
Polsko ano 2
Rakousko | ano 0
Rusko ano 4
Sparvlsko | ano ano 0

Tab. 1 Rehled cilovych destinaci exportu firmy a vhodnosuti produkéi exportniho
financovani

Zdroj: Vlastni zpracovani

Z nasledujici analyzy aplikované na fiimyplyva, Ze Exportni odiratelsky U¥r ma sve
piedni misto ve financovani exportu a je vhgsiim zpisobem financovani exportu nez
Odkup pohledavek, své postaveni v porovnani s Getkupohledavek, bude zaujimat i
v budoucnu. Aby se Odkup pohledavek mohl v budoucnumovnat Exportnimu
odkeratelskému UG&ru, vyZzadovalo by to, aby vyvozce i dovozce bylynly ekonomicky
zdravé a silné jako napCEZ ¢ Skoda Auto a.s. pak by tentotgmb financovani byl zcela
béZny alespa ve vyslé ¢asti s¥ta.

To, Ze Exportni odiyatelsky U¥r v exportnim financovani zaujima prvni misto dakea
CEB, kde tato forma financovani exportu tivahruba 55 % z celkévposkytnutych

sluzeb pro exportni financovani. Odkup pohledawsk zaujima pouze nepatrnych 0, 4 % .

64



Vize, Ze by se Odkup pohledavek mobkdy vyrovnat Exportnimu odipatelskému G&ru
Pokud by nenastala finami a ekonomicka krize, dalo by se o této vizi uwatoa
povazovat ji v delSi budoucnosti za realnou, kdyboyny nekolik dalSich desetileti
ekonomicky rostly a stavaly se gijgimi. S propuknutim celostové krize to vSak
negipada v Uvahu, jelikoZ krize ovlivnila zdravi a ekonickou stabilitu velkého mnozstvi
firem i stati a jejich ekonomickyirst. Lze tedy usuzovat, Zze Odkup pohledavek se iz
budoucna nestane atraktivnimigpbem financovani exportu, idal bude zaujimat malou
procentni ¢ast z celko¥ poskytnutych exportnich éxa jak ze stranyCEB, tak i

z komeenich bank. U komeénich bank je vyuZziti Odkupu pohledadvek a Exportniho
odkeratelskeho G&ru v pongru zhruba 1 : 20 ve prosgh Exportniho odératelského

Uveéru.
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Zavér

Cilem této bakal&keé prace bylo zhodnotit problematiku tykajici isafcovani exportu se
zangieni na statni podporuQeské republice.

Uvodem je zanalyzovana problematika exportnihonieaani, jeho Gloha a vyznam pro
jednotlivé staty. Vyvoz zbozZiipdstavuje pro kazdou ekonomiktleFitou slozku tvorby
hrubého doméaciho produktu,stemcistého exportu se zvySuje i HDP dané 2eenproto
maji jednotlivé zer velky zajem podilet se na financovani exportu. iMé@ondni obchod
je velmi narény na finance, je daleko n&m@jSi nez tuzemsky obchod, aby byla firma na
zahranénim trhu aspSna, musi mit dokonale propracovany systém exartimiancovani,
s touto problematikou se firmate obratit pimo naCeskou exportni banku nebo na
komegkni banky, které maji ve svém portfoliu poskytovaélizeb zaréenych na exportni
financovani. V dneSnim pojeti exportniho financavae jiz firmy nesetkavaji pouze
s poskytovanim klasickych exportnichééy, jak nastiuje podkapitola 1.2, ale banky
nabizeji stal&€astji komplexni servis klienitm, kte'i obchoduji se zahramimi partnery,
nagiklad v oblasti platebnich podminek, financovanirefinancovani zahragmich
transakci pomocituenych instrumerit jakymi jsou nap dokumentarni akreditii
dokumentarni inkaso.

Ceska exportni banka je akciovou sgolesti, ktera vznikla v roce 1995. Mezi hlavni
Ukoly této banky pat poskytovani a financovani vyvoznich &y a dalSich sluzeb
s vyvozem souvisejicich. Konkur@ri vyhodaCeské exportni banky oproti korndafm
bankam spé&iva vtom, Ze tato banka umafe financovani vyvoznich operaci
vyzadujicich dlouhodobé zdroje financovani za Uvéksazby a v objemech, které jsou pro
vyvozce na bankovnim trhu jinak nedosazitelné. &kpto znamena, Z€eska exportni
banka nize firm¢ poskytnout U¥r na invesiini zangr, jehoz délka realizace bude 10 let a
cilova zend tohoto investinino zandru bude nap Argentina, kterd se se svoji mirou
teritorialniho rizikaradi do nejriziko¥jsi skupiny 7.

Nejvice poskytnutych vt Ceskou exportni bankou stuje do Ruské federace a to
necelych 50 % z celkéwoskytnutych Géra. Na zaklad téchto udaj ziidila CEB v roce
2008 ZastoupenCEB v Moskw. Hlavnim smyslem tohoto zastoupeni je podpadtfia p
realizaci spolénych¢esko — ruskych projektv Ruské federaci.

Z analyzy struktury rového portfolia banky podle typu &wi vyplyva, Ze nejutSi

procentni podil z celkavposkytnutych typ Gvéra zaujima exportni odipatelsky U¥r,
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ktery svoji éetnosti vyuziti pesahuje vice nez % celkoposkytnutych G#ra. NejmensSi
vyuziti predstavuje Odkup pohledavek.

Exportni odBratelsky U¥r v komparaci s Odkupem pohledavek a jejich naslezimalyza
z pohledu vyrobni firmy tvid zawr této bakalgské prace. Exportni odiatelsky U¥ér
slouzi pro financovani zboZzi investi povahy, které vyzaduje v mnohychiigadech
financovani, které byvéasto nezbytnymiedpokladem pro odbatele i realizaci nakupu
stroju, zaizeni atd. Jedna se tedy astizbozovy nebo-li éelovy Uwr poskytnuty bankou
dodavatele bance oéltatele nebo fimo zahraninimu odlrateli az do vySe 85 % hodnoty
obchodniho kontraktu. Mezi vyhody tohoto typuérw pati nag. rychlé proplaceni
exportni pohledavky fimo dodavateli vyplatou z éw poskytnutého odateli jeho
banceci minimalizace rizik spojenych s neochotduneschopnosti odiatele zaplatit za
dodané zbozi nebo sluzby.

Odkup pohledavek se realizuje piesinictvim postoupeni v budoucnosti splatnych
pohledavek klienta banky, které vznikly v ramcilimavanych obchodnichffpadi na
banku. \&tSinou se jedna o odkup kratkodobych pohledaveledsidobé a dlouhodobé
pohledavky si bankau#ladné prostuduje, rozhoduje se podle mirkelpiraného rizika.
Odkup pohledavek je vhodny pro situace, kdy vztaxportéra a importéra jsou
dlouhodolgjSiho rdzu a bezproblémoveé.

Z analyzy aplikované na firtnprodukujici zerddélské stroje a technologické izzeni na
zpracovani olejnatych semen a rostlinnych tolegietelrt vyplyva, Ze Exportni
odkeratelsky O¢r prevaZzuje etnosti vyuziti nad Odkupem pohledavek. Je to dano
faktem, Ze tato firma exportujgqvaznouwast svych vyrobk do zemi vychodni Evropy.
Tyto zent sefadi mezi transformujici se ekonomiky, kde 2déstvi stale zaujimé velkou
roli. Pouze ve 3ifpadech by mohla firma uplatnit i Odkup pohledavekina se o zetn
Némecko, Francie a Spasko. Moznost vyuziti Odkupu pohledavek neni zn&masech
zemich s¥ta z¢ehoZ vyplyva, Ze v dnesSnim téihcelosetové globalizovaném prostdi
existuji zend, kde by tato firma s Odkupem pohledavek v rdAmgckvexportnich aktivit
neusgla, mezi tyto zer seradi nap. Vietnamci Makedonie.

Kdyby export této firmy byl zagten gevazre do zemi vysglé zapadni Evropy, tité by
se podil Odkupu pohledavek z hlediska vyuZitfi financovani exportu zvysil.
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P¥iloha A

Grafy

Struktura avérového porffolia podle typu dvéru k 31.12. 2008
(celkem 32 348 mil. Kg)
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Graf 2. Struktura tdrového portfolia podle typu éw k 31.12.2008

Zdroj: Zakladni Gdaje o @rovém portfoliu banky 200fnline]. Praha:Ceska exportni banka, 2006 [cit.
2009-09-13]. Dostupny z WWW:<http://www.ceb.cz/indghp?option=com-content-task=view=51



Komoditni struktura stavu avéru k 31. 12.2008
{celkem 32 348 mil. Kg)
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Graf 3. Komoditni struktura stavu &ni k 31.12.2008

Zdroj: Zakladni Gdaje o Grovém portfoliu banky 200fnline]. Praha:Ceska exportni banka, 2006 [cit.
2009-09-13]. Dostupny z WWW:<http://www.ceb.cz/indghp?option=com-content-task=view=51



Vyvoj ménoveé struktury poskytnutych tavéru
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Graf 5. Vyvoj nénové struktury poskytnutych @éri

Zdroj: Zakladni Gdaje o Grovém portfoliu banky 200fnline]. Praha:Ceska exportni banka, 2006 [cit.
2009-09-13]. Dostupny z WWW:<http://www.ceb.cz/indghp?option=com-content-task=view=51



Ptiloha B

Pojisténi zahraniénich Uvéra a platebnich néstroji podle EGAP

Typ ,B“ = Pojisni kratkodobych vyvoznich éwi proti teritorialnim rizikim

Pojis€ni zahrnuje riziko nezaplaceni pohledavkyiagzatiu politickém, finatni nebo jiné
makroekonomické situace vzemi zahtaffio odratele nebo ziodu dolozené
platebni neschopnosti nebo platebnitewzahraninino odlératele. Pojistna smlouva se
uzavira ve prosjech vyvozce nebo jeho banky, pojistné byva spladdé@grazov predem a

délka U¥ra by nendla prekratit 2 roky.

Typ ,C* = PojiS€ni dodavatelskych @vi

Toto pojiSéni je vhodné pro zabezgeni pohledavek z kontrakina vyvoz strojirenske
produkce a investnich celki. PojiSeéni kryje celé spektrum teritoridlnich a t&r
komecknich rizik. Pojistna smlouva vzdyiplizi k individualnim nalezitostem konkrétni
kupni smlouvy. Ve vSech variantach pajiitdodavatelskych @vi je pojiS&Enym vyvozce

nebo jeho banka.

Typ ,D* = Pojistni stedredobych a dlouhodobych o&étatelskych vyvoznich @i proti
teritorialnim a komeamim rizikim

PojiSEéni omezuje rizika z odipatelskych Gwra, poskytnutych bankou vyvozce
zahrantnimu kupujicimu nebo jeho bance na dobu delSi nebkl Pojiséni chrani
financujici banku proti riziku nezaplaceni pohlekldza zahrarinim kupujicim nebo jeho
bankou v dsledku teritorialnich nebo komiich rizik. Pojis¢ni uwrového rizika je
sjednavano individuatna respektuje specifické rysy kazdé obchodni operRojistné

byvéa splatné zpravidla jednorazopfedem.

Typ ,I“ = Pojisténi investicceskych pravnickych osob v zahr&ini

Tento druh pojigni pokryva teritorialni rizika, vyplyvajici z omezie nebo ze ztrat
zahrangnich investnich vynos$, dasledky znemozi jejich transferu doCeské
republiky, vyvlastini investice bez ndhrady nebdstedky politickych nasilnyclEing.
Pojistné byva hrazenagdem na sjednané pojistné obdobi. P#ajiEn je investor, ktery

obdrzi pojistné pléni.



Typ ,Z* = Pojisni exportnich bankovnich zéruk

Pojis&ni eliminuje rizika banky vystavujici zaruku prdigad neoprawného ¢erpani
zaruky zahrarnim odkratelem nebo jeho bankou, aniz lifkpzce porusil svoje smluvni
povinnosti. Pedevsim jde o pojishi zaruk za nabidku, dobré provedeoitraktu, vraceni

platby provedenéipdem.



