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Anotace

Diplomova prace se zabyva platéraji¥ovacimi instrumenty, které jsou vyuzZivang p
uskuté&novani mezinarodnich obchodnich operaci. Obsahiij&gpitol. Prvni kapitola se
vénuje podminkam kupni smlouvy v zahr&xim obchodu. Dale seruje mezinarodnimu
platebnimu styku a to jeho formam, dokuniemta rizikim, které se f jeho vyizovani
vyskytuji. Druhd kapitola analyzuje platebrzaji¥ovaci instrumenty. Charakterizuje
jednotlivé nastroje a uvadi jejich vyhody a nevyotieti kapitola porovnava jednotlivé
instrumenty z hlediska sniZeni hrozicich riziksové, administrativni a fin&mi nar@nosti

a zvazuje vhodnost jejich pouZifitvrta kapitola zmiuje vyvoj, sodasné postaveni a
trendy platebnich a zafidvacich instrumeitpii provadni dhrad v rdmci mezinarodnich
kontrakti. Pata kapitola nabizi potencialnimu zajemci o kdadplatbu do zahrai,
dokumentarni inkasai akreditiv cenové srovnani nabidky na bankovnihu tv Ceské
republice. Vysledné hodnoty tohoto srovnani umfiz praktické vyuziti této prace
Gcastnikim mezinarodniho obchodu k Wi vhodného néstroje platebniho styku.

Kli ¢ové slova:
Bankovni instrumenty, bankovni produkty, dokumemit@tatby, hladké platby,
mezinarodni obchod, platebni nastroje, platebrki, gghranini obchod, zajigovaci

nastroje.



Annotation

This diploma work is concerned with the paymenuség instruments, which are used in
the international business operations. It contéirthapters. The first chapter is based on
conditions of purchase agreement in the internatitrade. Then it is followed by an
explanation of the international system of paymamd its forms, documents and risks
which can occur during its performance. The seadrapter analyses the payment security
instruments. It is followed by characteristic ofrji@aular instruments and specification of
its advantages and disadvantages. The third cheptepares particular instruments in the
light of decrease of risks and temporal, administeaand financial demandingness and it
considers an application of these instruments. Towrth chapter mentions past
development, current situation and trends in paynaem security instruments in the
course of refund implementations, in the frame raénnational contracts. Chapter five
offers price comparison of the bank market in theedh Republic to the potential
interested people of fluent international paymedotumentary payment or letter of credit.
Final value of this comparison allows a practicahge of this work to the international
trade participants to choose a suitable instrurogtite system of payment.

Key words:
Bank instruments, bank products, documentary patsnéoent payments, international

trade, payment instruments, system of paymentseasrtrade, security instruments.
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Seznam pouzitych zkratek, zn&ek a symboli

BIC Bank Identifier Code (swiftovy kéd, jednozimd identifikuje banku)
CB COMMERZBANK Aktiengesellschaft

CFR Cost and Freight (Naklady gepravné)

CIF Cost Insurance and Freight (Naklady, p&figa gepravné)
CIP Carriage and Insurance Paideffrava a pojighi placeny do)
CPT Carriage paid to {Bprava placena do)

CEB Ceskéa exportni banka, a.s.

CNB Ceskéa narodni banka

Cs Ceska spiitelna, a.s.

CSoB Ceskoslovenska obchodni banka, a. s.

DAF Delivered at Frontier (S dodanim na hranici)

DAP Delivered at Place (S dodanim deoitétho mista)

DAT Delivered at Terminal (S dodanim do terminalu)

DB Deutsche Bank Aktiengesellschaft

DDP Delivered Duty Paid (S dodanim clo placeno)

DDU Delivered Duty Unpaid (S dodanim clo neplaceno)

DEQ Delivered Ex Quay (S dodanim z ieitd)

DES Delivered Ex Ship (S dodanim z lodi)
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Uvod

Jiz rekolik let pracuji pro vyznamnou bankovni institygisobici vCeské republice, proto
jsem si pro diplomovou praci zvolila oblast bankiowi. Fri své praci se vSak setkavam
pouze s produkty pro fyzické osoby nepodnikajiciema ,Zajifovani plateb
v mezinarodnim obchet pro m¢ bylo tedy zcela novou oblasti, se ktero&zrig
negichazim do styku a mohla jsem se tak blize seznamiétlSimi druhy produkt které

nabizeji obchodni banky svym kliém.

Cilem této prace je charakterizovat platebni aS@@ajaci instrumenty vyuZitelné
v mezinarodnim platebnim styku. Analyzovat jejigihedy a nevyhody jak pro kupujiciho
tak prodavajiciho. Zhodnotit vyznangéchto nastraj ve financovani mezinarodnich
obchodnich transakci. Vymezit vlivy a trendy v tétwasti a porovnat nabidky vybranych
instrument na bankovnim trhi€eské republiky z hlediska ceny. K zhodnoceni plateb

zaji¥ovacich instrumeitpouzijeme metodu komparace.

V piipact cenového porovnani platebnich nasireg na zaklat prostudované literatury
domnivam, Ze nejlewsi prostedek k uhraddm mezi obchodnimi partnery jsou hladké
platby, nasleduji dokumentarni inkasa a akreditivVy¢asti prace ¥mované cenovému

srovnani platebnich instrumérttych tedy rada tuto dominku potvrdila nebo vyvratila.
Diplomova prace budeleréna do gti kapitol. V prvni kapitole se buduérmovat
mezinarodni kupni smlogy jejim nalezitostem a podminkam, také platebninykus

v zahraninim obchod, jeho formam a pouzivanym dokumémt

V druhé kapitole popiSu jednotlivé instrumenty, r&tese vyuzivaji v mezinarodnim

obchodu. Charakterizuji jednotlivé nastroje a uvggich vyhody a nevyhody.

Ve treti kapitole porovnam jednotlivé instrumenty z ld&d eliminace rizik,casové,

administrativni a finatni ndr@nosti a zminim vhodnost jejich pouZiti.
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Ve c¢tvrté kapitole bude uveden vyvoj, s@asné postaveni a trendy platebnich a

zaji¥ovacich instrumeiitpii provadni thrad v mezindrodnim platebnim styku.

Pata kapitola poskytne potencialnimu zajemci okdadplatbu do zahragii, dokumentarni

inkasogi akreditiv cenové srovnani nabidky na bankovnim trCeské republice.
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1 Vychodiska mezinarodnich obchodnich operaci

Motivace vedouci podniky k obchodovani s partneayzahraninich trzich jsou izné.
V Ceské republice je relatignmaly narodni trh, proto byva orientace na zatrdnirhy
nezbytna nejen pro podniky velké, ale i pro &ma ¢ast malych a gednich podnik.
Zameieni podnik na zahramini trhy je podminkou efektivniho podnikénitads

vyrobnich oboit i ve sluzbacH.

Pfi uskute&novani mezinarodnich obchodnich operaci jdeZity vyker obchodnich
partneti. Jejich spolehlivost a profesni zdatnost, pravimancni postaveni i zjsob jejich
komekniho jednani je nutné zvaZzovat polbé podminek dané kupni smlouvy, protoZze
struktura obchodnich partriedo zn&né miry ovliviuje podnikatelskéiflezitosti i rizika,

ktera podniky v obchodnich operacich podstupuii.

1.1 Kupni smlouva

Podpis kupni smlouvy je vyvrcholenim aktivit kazdébbchodu a wkledek pipravy
zavazkového vztahtiKupni smlouvaiesi zavazek exportéra dodat importérotedorit
kupni smlouvy, pevést na &ho vlastnictvi k tomuto zbozi a zavazek importéaplatit
kupni cenu a zbozitevzit. V kupni smlou¥ se mimo jiné smluvni strany dohodnou na
platebni meto#l— zpisobu zaplaceni platebniho zavazku imporéérauz se &nuji v této

diplomové pract.

Tato smlouva fedukuje zakladni podminky, za nichZz se usknfeobchodni operace.
Jejimu uzavirani je proteetba ¥novat pozornost jak z hlediska koréiho, tak pokud jde

0 pravni zajidini vzajemnych zavazk

Obsah jednotlivych kupnich smluv jecan jednak pravnimifedpisy, jednak je ovliwn
zvlastnostmi daného obchodu, pokud jde o povah&izlmharakter trhu, pouzitelnych

obchodnich metod i rozsah povinnosti, které na sethevni strany berou.

! MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 33.
2 Tamtéz, s. 35.

¥ SVATOS, M. aj., Zahraghi obchod, s. 193.

* ANDRLE, P., Dokumentarni akreditiv v praxi, s. 53.
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K podstatnyntastem kupni smlouvy péit

- Ur¢eni stran kupni smlouvy
- Uréeni obchodovaného zbozi

- Ur¢eni kupni ceny nebo #pobu, jak bude cena v budoucndeira

K dalSim podminkam, ktet@Si prava a povinnosti prodavajiciho a kupujiciatbip
- Dodaci lHita
- Dodaci podminka (parita)

- Platebni podminka

- Zpasob gepravy

- Sjednani zaruk za dodané zbo&étwe zarwenich Ihit

- DalSimi podminkami mohou byt: ujednaniiskbdcich nedodrzeni smlouvy, o vélb

prava, uplatovani reklamaciieSeni pipadnych spdrapod.
Z uvedenych nalezitosti kupni smlouvy se budu d&tevat dodaci a platebni podmince.

1.2 Dodaci podminky

Dodaci podminky upravuji v kupni smlauwalezitosti dodavky zbozi, a taguevsim

misto a okamzik fgdani zboZzi kupujicimu, misto a okamzileghodu Uhrady nakléd

spojenych s dodavkou zbozi z prodavajiciho na kaig, misto a okamzik fpchodu

rizika ztraty nebo poskozeni zbozi z prodavajiciteo kupujiciho a dalSi povinnosti
smluvnich stran ip zaji®ovani dopravy, obstaravaniupodnich doklad, kontrolnich

koni, pojis&ni, baleni zboZi atiDodaci podminky ovlifwji podstatnym zisobem vysi

ceny v zahraghim obchodu, protoZze &uji, jakou c¢ast naklad obihu spojenych

s dodavkou zbozi hradi prodavajici a jakeast kupujici. Dodaci dolozky vznikly
v obchodni praxi na z&kladobchodnich zvyklosti (uzanci), které byigsto pouzivany
nejednots podle mistnich podminek, a staly se tak brzdou rpmvoj mezinarodniho
obchodu. V sotasné dob v celos¥tovém neritku jednoznané pievlada pouzivani

mezinarodnich vykladovych pravidel INCOTERMS (Im&tional Commercial Terms).

> MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platei a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahrantnim obchod, s. 46.
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Dodaci podminky se v kupnich smlouvach vijgid negasgji nékterou z pouzivanych
doloZek a sjednanim mista (fiaBOB Hamburg podle Incoterms 2000).

Soubor mezinarodnich vykladovych pravidel INCOTERMS pipravovan a vydavan
Mezinarodni obchodni komorou vifa (International Chamber of Commerce — ICC).
Pouzitim &chto mezinarodnich pravidel je mozné vyhnout séstodj odliSnych vyklad
raiznych dodacich dolozek viznych zemich. Jsou vydavany od roku 1936. Dal&ingm
a dodatky byly publikovany v letech 1953, 1967, 8,91080, 1990, 2000 a 2010. Vydanim
nové verze pravidel starSi verze nezanikaji. Pptoutné u jednotlivych dodacich parit
uvadst rok vydani, kterymi se hodlaji strany kupni snvpiidit, nag. INCOTERMS 2000
nebo INCOTERMS 2010. Tato mezinarodni pravidla\prklad dodacich doloZzek nemaji
povahu pravni normy a zavaznymi se stavaji pouedyteestlize se naénstrany kupni
smlouvy vyslovié odvolaji vtextu smlouvy. Wuji pouze vztahy mezi prodavajicim
a kupujicim. Vztahy k ostatnim subjékt, nag. k bankdm, dopraven nebo speditém,
museji bytieSeny formou jinych smluvnich t§p Zarove tato pravidla niesSi otazku
piechodu vlastnictvi ke zboZzi, ale pouze otaziacpodu naklail a rizik. Otazka fechodu
vlastnictvi ke zboZi musi byt i#Sena v kupni smlogwvlag’, a pokud tomu tak neni, pak

tyto zalezitosti rozhoduje mezinarodni soukromé&gra
INCOTERMS vychazeji ze zasady¢avani minimalnich povinnosti stran. Strany, pokud
si to greji, si mohou domluvit povinnosti SirSi. Vyslovngdnani v kupni smlowwmaji

pied ustanovenimi v INCOTERMSgunost.

K zakladnim povinnostem prodavajicihofigat

- dodat zbozi v souladu s kupni smlouvou;

- dat zbozi kupujicimu k dispozicidase a miststanoveném v kupni smlotimebo
v misg, které je obvyklé pro odevzdani takového zbozi;

- ma-li byt zbozi baleno, opdtna vlastni naklady ptebné baleni, které kupujicimu
umozniradre zbozi gevzit;

- vyrozumet kupujiciho v piméiené Ihit¢ o tom, kdy mu bude zboZi dano k

dispozici;

® MACHKOVA, H.; CERNOHLAVKOVA, E.; SATO, A., Mezinarodni obchodni emace, 2007. s. 45, 57.
" SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk1%0.
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- nést vylohy s kontrolnimi Ukony, které jsou nutnéoknu, aby kupujicimu bylo
zbozi dano k dispozici;

- nést vSechny vylohy spojené se zbozim, dokud netdmo kupujicimu k dispozici.

K z&kladnim povinnostem kupujiciho fHat

- prevzit zbozZi v mistacase stanoveném v kupni smiguv

- zaplatit kupni cenu;

- pokud si vyhradil liitu k prevzeti zboZi a/nebo volbu mista dodani a nedatie v
instrukce, pak musi nést vylohy a rizika tim vzajkl

- nést vSechny vylohy spojené se zbozim od okamiikly, mu bylo dano k

dispozici®

S &innosti od 1. ledna 2011 vstoupila v platnost daldvovana verze pravidel
INCOTERMS® 2010 Upravy zohleduji jak trendy ve vyvoji mezinarodniho
podnikatelského prosdi (liberalizace mezinarodniho obchodu, zvySugieipodil zon
volného obchodu, vyuzivani modernich komuaikah technologii, zav&di prisrejSich
bezpé&nostnich opdeni v souvislosti se zvySenymi riziky teroristickyditoki, vyvoj
dopravnich systéf), tak pozadavky podnikatelské praxe (zjednoduSanilepsi
srozumitelnost doloZzek). Nejedn& se oémmn radikélni, ale o zemy, které vychazeji

Z poteb praxe a &y by prispét k vétSi standardizaci obchodnich metod.

Nova pravidla obsahuji jedenéact doloZelzenych pouze do dvou velkych skupin podle
zpiasobu fepravy, nikoli podle peatesnich pismen doloZek. Verze INCOTERfMS010
oproti verzi 2000 tedy jiz nepouzivdereéni do skupin E, F, C a D. Vypusity byly
dolozky DAF, DES, DEQ a DDU, které si byly obsatianané podobné. Tyto dolozky
byly nahrazeny dolozkami DAT (Delivered at TermjralDAP (Delivered at Place).

Povinnosti prodavajiciho a kupujiciho jsou zrcadlovzlenény do deseti skupin (Al—

A10 pro prodavajiciho a B1-B10 pro kupuijiciho).

8 MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emace, 2007. s. 57,58.

18



Tabulka 1 Povinnosti prodavajiciho a kupujiciho v mezinaroghi vykladovych pravidlech
INCOTERMS 2010

A  |Povinnosti prodavajiciho B | Povinnosti kupujiciho

Al |VSeobecné povinnosti prodavajiciho B1 VSeobgmwnnosti kupujiciho

A2 |Licence, povoleni, bezpeostn B2 |Licence, povoleni, bezpeostn
opateni a dalSi formality opateni a dalSi formality

A3 |Prepravni smlouvy a poji&hi B3 | Repravni smlouvy a poji&hi

A4 Dodani B4 | Fevzeti dodavky

A5 |Prechod rizik B5 | Rechod rizik

A6 Rozdleni naklad B6 |Rozaleni naklad

A7 Vyrozumeni kupujiciho B7 | Vyrozurni prodavajiciho

A8 Dokumenty prokazujici dodani zbozi| B8uKaz o gevzeti dodavky

A9 Kontrola — baleni — zgani B9 | Kontrola zbozi

A10 Informani podpora a &8i spojen B10 Informani podpora a 8i spojen
néaklady néaklady

Zdroj: MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni

operacefonline], 2010. [cit. 2011-02-20]. Dostupny z WWW: <

http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/manual-exparearita-v-mezinarodnim-
obchodu/1001370/43590/>.

U vyétu povinnosti smluvnich stran se objevujeiipad ¢innosti typicky spojenych
s mezinarodnimi obchodnimi operacemi, ingpoclenim zbozi, slovni spojeni pokud je
pouziti vhodné/mozné. Cilem ICC jeigpet k celos¥tovému pouZzivani pravidel a jejich
rozSteni zejména na Uzemi USA. Proto se jiz nehiowomezinarodnich vykladovych
pravidlech, ale o pravidlech pro tuzemsky a mendar obchod. Saiasna formulace
dodacich parit tak Iépe odpovida i podminkam vaoitimiho obchodu.

Vzhledem ke stoupajicimu vyznamu elektronickehaholdovani umoiuji INCOTERMS
2010 pouzivat elektronické doklady, pokud se nd rEmluvni strany dohodnou anebo
v pripadt, kdy je jejich pouziti obvyklé (obeé&$i formulace vychazi zipdpokladu

dalSiho rozgeni a moznych novych forem elektronického obchodva

Dolozky INCOTERMS 2010

Celkem jedenact dolozek jdenéno podle toho, zda jsou vhodné pro vSechny druhy
piepravy, ¢i zda je mozné vyjmenované doloZzky pouZzit vyheadmpiipact prepravy
namadni a vnitrozemské vodnii@pravy. Za zkratkou je vzdyreba co nejesrgji

specifikovat ujednané misto piistav (nap. presnym ugenim adresy). Pro vSechny druhy
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piepravy je mozno pouZzit sedm doloZek, pro nérha vnitrozemskou vodni@pravu jsou

uréenyctyti dolozky®

Tabulka 2DoloZzky INCOTERMS 2010 pro vSechny druhygpravy
DoloZzka | ozna&eni
EXW Ze zavodu (uvéte misto dodani)

FCA Vyplacer dopravci (uve’'te misto dodani)

CPT Reprava placena do (u¥ee misto weni)

CIP Heprava a pojighi placeny do (uuéte misto ukeni)

DAT S dodanim do terminalu (uée gristavni terminél nebo mistodani)

DAP S dodanim do ditého mista (uvéte misto ukeni)

DDP S dodanim clo placeno (ufte misto weni)
Zdroj: MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni
operacefonline], 2010. [cit. 2011-02-20]. Dostupny z WWW: <

http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/manual-exparearita-v-mezinarodnim-
obchodu/1001370/43590/>.

Tabulka 3Dolozky INCOTERMS 201(ro ndmani a vnitrozemskou vodniigpravu
Dolozka ozndeni

FAS Vyplace® k boku lodi (uve'te piistav nalodni)

FOB Vyplace#® lod’ (uved'te pgristav nalodni)

CFR Naklady a fepravné (uvdte pistav uteni)

CIF Naklady, poji&tni a grepravné (uvéite pristav uteni)
Zdroj: MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni
operacefonline], 2010. [cit. 2011-02-20]. Dostupny z WWW: <

http://lwww.businessinfo.cz/cz/clanek/manual-expaigarita-v-mezinarodnim-
obchodu/1001370/43590/>.

1.3 Platebni podminky

Platebni podminky duji predevSim dobu, misto a {gob Ghrady kupni ceny. Dale
ozna&uji subjekty, tzn. kym, komu afipadré prostednictvim koho ma byt placeno.
Mohou zahrnovat i stanoveni vySe Giipkiriceni platebni rny, sankci v fipact neplaceni

apod?™®

® MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni egace, 2010. [cit. 2011-
02-20]. Dostupny z WWW: < http://www.businessinfdaz/clanek/manual-exportera/parita-v-
mezinarodnim-obchodu/1001370/43590/>.

1 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viiitim a
zahranénim obchod, s. 41.
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Z&my kupujiciho a prodavajiciho jsoti pinéni kontraktu do jisté miry protikladné, ale
vhodnou formulaci platebnich podminek |zéSinou dospt ke kompromisu. Vyvozce se
snhazi zajistit platebnimi podminkami, aby ziskaltiwodnotu dodaného zboZi co néye,
dovozci jde ¥tSinou o to, aby placeni pokud mozno oddalil, adésgo doby, nez bude mit
jistotu, Ze exportér dodal zboztas a v pozadované kv&litCilem je sjednat oboustrahn
piijatelné rozdleni podilu na riziku a financovani obchadu.

Doba placeni

Je Ihita, ve které ma dluznik zaplatitétginou byva vyslové sjednana v kontraktu.
Z hlediska plgni kontraktu a z hlediska rizikovosti jéldzité, v jakémiasovém vztahu je
placeni k dodavce zbozi. Platba tedyzm byt gedem, sout¥r¢ s dodanim zbozi nebo

ur¢itou dobu po dodani zbozi &y anebo kombinaci uvedenych platebnich tefmin

Placeni pedem je nejvyhodijSi zpisob pro prodavajiciho. Je tak zajistjak proti

nebezpéi, Ze zboZi bude neoprant odmitnuto a Ze bude nucen hledat jiného kupujiciho
nebo vzit zpt, tak proti riziku G¢rovému a transferovéntd.Odbsratel financuje obchod,
poskytuje pléni diive nez dodavatel a nese riziko ptidppd, Ze by prodavajici nespinil
kupni smlouvu vas aradre. Placeni celé kupni cenygalem se v mezinarodnim obchodu
pouziva pondrné vzacr, vétSinou kdyz se jedna o drobiéstky nebo v fipadt finantné

slabych partnéra pi prodeji na vysoce rizikové trhy.

Castjsi formou jecasté&né placeni fedem Casteéna akontace se obvykle plati po podpisu

kupni smlouvy a fed zahajenim vyroby. Jeji vySe byva stanovena jakoento z kupni
ceny. Akontace byva kombinovana s placeriisti ceny fi dodavce a s poskytnutim
avéru na zbyvajici podil kupni ceny. Nedojde-li k@in kupni smlouvy, je prodavajici

povinen akontaci vréatit.

e

odevzdat zbozéi doklady sedcici o dodavce ve stanovendit a kupujici je povinen

' MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 66.
12 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zajiovaci instrumenty ve viitim a
zahrangnim obchod, s. 41.

¥ MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emace, 2007, s. 67.
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zaplatit i pievzeti zboZ&i dokladi. ** Z hlediska platebni techniky jsou psms casté
dokumentarni formy placeni, které umag provazani zajrn prodavajiciho a kupujiciho.
Dokumenty se iedavaji ¥tSinou prostednictvim bank $ pouziti iznych bankovnich

instrument jako je dokumentarni inkaso a akreditiv.

Placeni po dodani zboZi #atje vyvozce nutnosti éwvat obchod po sjednanou dobu.

Pro prodavajiciho fiedstavuje poskytnuti éw casto nutnost nést naklady spojené s
financovanim, prodlouzeni navratnosti fidarch prostedki, zpomaleni jejich obratu a
navic \&tsinou i dopad rovych rizik!® Prodavajici nese riziko platebni liknavosii
neschopnosti kupujiciho a nebedpkursovych ztrat, riziko inflace atd. Prodavajisi si
proto nEl opafit pred poskytnutim ru informace o bonit obchodniho partnera a to
nejlépe u banky. K poskytovani ¢ je dodavatel &Sinou nucen konkurenci a v

nékterych odetvich obchodu je poskytnuti & nezbytnostf®

Misto placenistanovi, kde je splatna kupni cena. Byva stanowsedenim banky, u niz
ma byt placeno. MEe byt sjednano néjno, nap. urcenim mista, kde budou kupujicimu

ptedany dokumenty, u které banky bude t#evakreditiv, domicilem na since apod’

Zpusob uhrady zpravidla vyplyvad ze sjednané platebni podmink§kdy maze byt
v kupni smlou¥¢ vyslovre stanoven. V mezinarodnim obchodu velmi malo vyadou

formou je placeni v hotovosti. Pém¢ casté jsou tzv. hladké platbytiPhich banka

provadi transfer prostdki na zaklad instrukci pgikazce. Velice vhodné jsou pro
mezinarodni obchod dokumentarni formy placeni. Kigpyti nich musi @init urgity

ukon (nap. zajistit vystaveni akreditivu bankou, podepsatrdm, zaplatit) aby ziskal
dokumenty (s¥déici o uskuténéni dodavky zbozi) uvedené v kontraktu. Obvykle se
pouziva faktura dodavateleigpravni doklad, doklad o poj&iti zasilky, zfisobu jejiho
baleni apod®

“ MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zajiovaci instrumenty ve vritim a
zahranénim obchod, s. 42.

> CERNOHLAVKOVA, E., PLCHOVA B., aj. Zahraghi obchod, s. 198.

* MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zajiovaci instrumenty ve vritim a
zahranénim obchod, s. 43.

" MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emace, 2007, s. 67.
8 CERNOHLAVKOVA, E., PLCHOVA B., aj. Zahragihi obchod, s. 198.
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Na volbu konkrétni platebni podminky praitwu obchodni operaci ma vliiada faktoi.

Mriviw s

Druh zboZi, zpsob jeho pouzivani, finani nar@énost koug, zvyklosti, které se
v obchodu s witym druhem zbozi vytvdly. V nékterych od¥tvich obchodu,
nag. se strojirenskymi vyrobky a zejména v obchodnvestenimi celky, se stalo
poskytnuti U¥ru podminkou prodeje.

Teritorium obchodu. V tomto sfru se vyraz# projevuji rozdily mezi vysfymi

staty a rozvojovymi zesmi, ale i jednotlivé staty maji sva specifik@spbici na
volbu platebnich podminek v mezinarodnich kontrkteJsou dana mistnimi
zvyklostmi, pravnimi pedpisy, charakterem devizovych omezeni, vyvojem
platebni bilance apod. Rozhodovani o platebnichnpokiich je ovliviovano
hodnocenim tzv. teritorialnich rizik partnerské Zem

Konjunkturni situace na trhu s danym zboZim - jplaigpodminky jsou @lezitym

prostedkem konkuretniho boje a ztizené odbytové moZnosti maji za dékle
zpravidla prodluzovani platebnichith Pfi zhorSenych konjunkturnich podminkéach
povazuji rktefi dovozci nabidnutou platebni podminku za rozheflygfo vyker
dodavatele.

Zvlastnosti pouzité distriimi cesty; napiklad nakup zbozi na aukciétginou

vylucuje vyuziti Uvru, pri prodeji v ramci véejnych soutZi je nutno dodrZet
stanovené podminkyfigorodeji prostednictvim vlastniho podniku v zahranjsou
platebni podminky &Sinou utovany s ohledem na fin&mi moZznosti tohoto
podniku.

Charakter obchodniho partnera v dané operaci,gkbonomické postaveni na trhu,

financni sila, obchodni spolehlivost, existujici zkuSénasobchodovani s nim
apod. O novych obchodnich partnerech si firmy obey&patuji informace

z bankovnicki jinych zdroj.

Finartni situace podnik jejich finartni mozZnosti a cile, které v oblasti firtguh

politiky pokladaji za prioritnt®

Mezi nefastji pouzivané platebni podminky v mezinarodnim oloichpati:

casténé placeni fiedem v kombinaci s dalSimi platebnimi podminkarkofdace);

19 CERNOHLAVKOVA, E., PLCHOVA B., aj. Zahragihi obchod, s. 196.
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« dokumentarni akreditivy;
+ dokumentarni inkasa, a to:

o dokumenty proti placent;

o dokumenty proti akceptaci smky;
« dodavky na oteteny (&et;

+ ostatni U¥ry.

Rada dlouhodob pisobicich faktal, zejména zostna konkurence na &wvych trzich,
vytvéri tendenci spiSe k prodluZzovani platebnicht la ke zvySovani vové narénosti
vyvozu. Do uéité miry je to také odraz zn ve zboZové strukta obchodu i v situaci na

zboZovych, devizovych a finanich trzich?®

1.4 Dokumenty v mezinarodnim platebnim styku

V mezinarodnim obchodu jsou pouzivarigné druhy dokumenf které hraji vyznamnou
roli v platebnim styku. V fdpact dokumentarnich forem placeni je prodavajicdilada
piislusné bance, v ostatnichigmadech je zasila zpravidl&imo kupujicimu. V akterych
piipadech obdrzi dokumenty zasilatel (speditér) padici banky nebo kupujicitfd.
Znalost dokumeiit je pro &astniky obchodu nezbytndal@zita je hlave u potvrzeného
akreditivu pro vystavujici a potvrzujici banku ¢ybanky jsou zavazané z akreditivu),

které musi pedloZzené dokumentyadns zkontrolovat po strance formalni a obsahtvé.

Podle funkce, kterou konkrétni dokument pini, he #adit do utité z €chto skupin:
dokumenty obchodni, pro celni¢aly, pepravni a skladovaci, platebni aérdowé,

pojistovaci.

| kdyZz nekteré dokumentyasto plni dlohu ve vice nez jedné skuépife vyhodou
uvedeného rozdeni prehlednost. AvSak zisbodu, ktery jsem pravuvedla, se Ize setkat i

s jinym gifazenim dokumentdo jednotlivych skupin.

2 MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emce, 2010. [cit. 2011-
02-20]. Dostupny z WWW: < http://www.businessinfdaz/clanek/manual-exportera/platebni-podminky-
mezinarodniho-obchodu/1001370/43591/?page=4 >.

L MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 53.

22 ANDRLE, P., Dokumentarni akreditiv v praxi, s. 82.
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Mezi obchodni dokumenty Ize fadit nabidku, poptavku, objednavku, jeji potvrzeni,
obchodni smlouvu, fakturu, balici listizné licence atd. Jsou to ty, které vystavu;ji kuguji

a prodavajici v souvislosti s uzaviranim kupni srmjoa jejim plgnim.

Celni dokumenty predstavuji podklady pro celnizeni a daové (Eely v zemich dovozu a
tranzitu. Ukolem této skupiny dokumérje prikaz pivodu zboZzi, deklarace podle celniho
sazebniku, mgikaz mnoZstvi a ceny zbozi. Celni organy &emovozu proto zpravidla
poZzaduji alespo tyto dokumenty: jednotny celni doklad (celni pé#ia), os¥déeni o

pavodu zboZi a dalSi doklady, napelni fakturu.

Dokumenty prepravni a skladovacijsou miznorodou skupinou a lze jeéld podle
raznych hledisek. Vyznamnou roli hraji u dokumenténrplateb. K dokumenin, které se
pouzivaji Wi¢i speditéiim a jsou speditéry vystavovany, fiatejména potvrzeni zasilatele
0 prevzeti, kterym zasilatel potvrzuje, Zereyzal zasilku uvedenou v dokumentu
k prepra¥ a speditérské potvrzeni o odeslani zasilky, kperérzuje jeji neodvolatelné
odeslani. Repravni a skladovaci dokumenty |zéitddo dvou skupin a to na dokumenty

legitimasni a dispozini.** Funkci legitimanich dokumerit je doloZit utité plréni (nay.

Ze zbozi bylo odeslano nacitou adresu; Ze speditér obdrzel zasilku nebo atleblozi)
nebo se jim odesilatel prokazuje dopravci, chgadivést zminu smlouvy, reklamovat
zasilku apod. K takovym doklach pati nagriklad druhopis zZeleztiniho nakladniho listu,
silnicni a letecky nakladni list, potvrzeni speditérastpeni balikova pirvodka atd.
Dispozicni dokument je cenny papir, nebaredstavuje zbozi vém uvedené. Opra¥ny
drzitel tohoto dokumentu je opraym disponovat se zbozim a zardvie mize prevést
rubopisem na druhou osobu. Timto Ukonem dochaz tagevodu vlastnictvi zboZzZi
uvedeného v tomto dokumentu. Takovym dokumentempig¢elevSim konosamenii¢ni

naloZni list, gkteré druhy skladitnich a vydacichiét

Dokumenty platebni a Uwrové jsou spjaty s placenim, financovanim obchodu a se
zaji¥ovanim rkterych rizik. PouZivaji se ve vztahu mezi bankanpjich klienty (nap

Z&dost o otaeni akreditivu), ve vztahu mezi obchodnimi partnéyenka vystavena

?* MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 50.
24 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni stykb4.
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dodavatelem na odhatele), dokumenty vystavované bankami ve pfolspopravinych
osob (nap bankovni zaruka) apod.

Pojistovaci dokumenty maji v praxi funkci dokumentu dokladujiciho u¥ewi pojistné
smlouvy. Pati k nim pgredevSim pojistka, kterou pojisty prokazuje st pojistny narok
v pripadt pojistné udalosti. Podleskterych prav je posuzovana jako cenny papir. Rgjist
certifikat je pouze potvrzenim o uzewi pojistné smlouvy. Oba dokumenty jséasto

vyuZivany jako dokumenty inkasfr.

1.5 Platebr zajistovaci bankovni instrumenty

Zajistnim plateb v mezinarodnim obchodu jsou mySlepiatebné zajiSt’ovaci

instrumenty, které nabizeji obchodni banky svym klient Mezi aktivity obchodnich
bank, kterych se tyka tato prace,ipatimo jiné: provadni zahraniniho platebniho styku
prostednictvim ,loro“ a ,nostro* &ta*% piijimani a vystavovani véech driuplatebnich a
zaji¥ovacich instrumefit jako jsou dokumentarni inkasa, dokumentarni atvgd

smenky a jejich avalizace, vSechny typy 8ebklatebni karty; financovani préstnictvim

odkupu fiznych druli pohledavek svych kliefif respektive odkupem dokuméntyto

pohledavky zajigujicich?’

Vhodny vylEr banky gedstavuje proto pro obchodnikaéleité rozhodnuti, které e
ovlivnit vysledky jeho podnikani. Kritériem pro \ml banky by rdla byt jeji profesionalni
arover a zkuSenosti banky v oblasti mezinarodniho pldtebrstyku, ale ijeji jméno
v zahranii, dosavadni zkuenosti s kvalitou poskytovanyabed, apod™®

% MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emace, 2007, s. 51.

%6 Mezinarodni zétovani bank vyZzaduje navazovani tzv. korespotuieh vztali s mistnimi bankami v
zahranti. Jde o dvoustranné mezibankovni vztattykierych si banky vzajendmposkytuji utité sluzby a
vzajemr si vedou @ty. Banka tak #izuje u korespondentskych bank v zah¢aevé &ty vedené v cizich
meénach, tzv. Gty nostro (= naSedly), na kterych udrzujetstatky v gisluSnych minach. Umo#uje také
korespondentskym bankam, al#izavaly u ni své &y, a tyto &ty ozna&uje jako @ty loro (= jejich).
Systém @t nostro a loro umaitije prevody peznichcastek mezi bankami v rdmci mezinarodniho
bezhotovostniho platebniho styku.

2’ MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platmi a zaji§ovaci instrumenty ve vritim a
zahrantnim obchod, s. 9.

8 MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emce, 2010. [cit. 2011-
02-20]. Dostupny z WWW: < http://www.businessinfdaz/clanek/manual-exportera/platebni-podminky-
mezinarodniho-obchodu/1001370/43591/?page=1>.
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Platebnim stykem rozumime v SirSim slova smyslu systém organizovhagkami a
finanénimi institucemi, ktery umatuje hotovostni i bezhotovostni finar presuny mezi
jednotlivymi subjekty hospodského Zivota- fyzickymi i pravnickymi osobami. $m

nezahrnuje pouze vlastni finam transfery¢i thrady z pikazu nebo ve progph klient

jednotlivych bank, nybrz i soubormiznych instrumerit, jejichZz prostednictvim nebo
v jejichz disledku dochazi k finamim presuriim.?

1.6 Formy platebniho styku
Z hlediska formy pouzitych platebnich priestki:
- hotovostni platebni styk — platce dj@mce si pedavaji hotovost ve forérbankovek a

minci;

- bezhotovostni platebni styk — na&te€ch platce aijemce dochazi kipsurim peréz

ve formg zaznani na Gtech®°

Dle teritoria transakce:

- tuzemsky platebni styk — uskuilji subjekty v ramci narodni ekonomiky a zpravidla

Vv tuzemské ing;

- zahranini platebni styk — realizace plateb do zahtianesp. ze zahratii véetns

plateb provaghych tuzemskymi subjekty v zahrani*

Z pohledu smluvniho postaveni banky gk da:

1) zévazkovy platebni styk — banka vstupuje vedlenkdisnebo mistody do zavazku p

realizaci daného platebniho instrumentufiRahim predevsim:
- dokumentarni akreditiv,

- stand-by akreditiv,

- bankovni sminetny aval,

- bankovni zaruka,

- bankovni indemnita.

2 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahrangnim obchod, s. 19.

* POLOWCEK, S. aj., Bankovnictvi, s. 142.

1 LANDOROVA, A., CECHLOVSKA, S., JKXOVA, H. aj., Obchodni bankovnictvi, s. 177.
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2) bezzavazkovy platebni styk — banka zde vystupujgz@gako progednik a nema

k platke Zadny zdvazkovy pravni vztah. Jsou toinap
- hladky plat,
- dokumentarni inkaso,

- smenené inkaso>

Dle pouziti doprovodnych dokumeint

- dokumentarni platby maji bezpriini vazbu na gwodni dokumenty aifpadré

obsahuiji také bankovni zavazek;
- nedokumentarni/hladké platby probihaji pouze naladék prikazu jednoho

castnika platebnihcifpadu a platba nema vazbu naymdni dokumenty?

Bankovni instrumenty @Zeme dlit na:
- platebni, u kterych se rgdpoklada, Zze fpslusny plat prokhne jejich
prostednictvim (dokumentarni akreditiv a inkaso);
- zaji¥ovaci, které stoji jakoby opodal, prégad neplini zajifovanych zavazka
v pripadt radného plani nejsou wbec pouzity (bankovni zaruky, indemnity — slib
odskodrni, stand-by akreditivy a bankovni avaly&rak)*

Zminéné formy platebniho styku umidji kupujicim a prodavajicim provedeni Uhrady
jejich obchodu. Rozsahly vgb instrument, ktery jsem uvedla, umagje smluvnim
strandm zajistit se proti négn¢jSim rizikim plynoucim z realizace kontraktu. Zalezi
pouze na tom, aby vSechna rizika bylgedvidana, odhadnuta jejich vySe a vybran
piislusny instrument, ffpadré kombinace instrumey jejichz parametry a cena by byly
adekvatni paebam zajisovaného obchodu. Pro wibadekvatniho typu zaji&ti, je teba
uveést charakteristiku jednotlivych platebnich ai&ayacich instrumeiita poukézat na
jejich hlavni vyhody a nevyhody, které owliyi jejich pouZziti (tomu se d&nuiji

v nasledujici druhé kapitole).

%2 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 29.

%3 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk25.

% MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 30.
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1.7 Rizika v mezinarodnim obchodu

Provadni obchodnich operaci s seboutingSi mnozstvirizik, a to jak na stran
prodavajiciho, tak na strarkupujiciho. Rizika mohou mit s§ pivod v druhé strah
obchodniho kontraktu nebo v politické a ekonomidituaci dané ze# popipac

v charakteru zboZi a sluzeb, jeZ jsdagnetem kontraktu.

Rizika, ktera je mozné eliminovat pouZzitim platelmaji¥’ovacich instrumeiit(vhodnym
stanovenim platebni podminky v kupni smikgujsou rizika komeréni. V klasickych
obchodnich operacich jsoteglstavovanaipdevsim nasledujicimi riziky:

- riziko nedodani, opoZtého dodani nebo dodani vadného zbozi

- riziko bezdivodného nefevzeti zboZzi kupujicim

- riziko platebni netde dluznika (kupujiciho)

- riziko platebni neschopnosti dluznika (kupujigiho

Intenzita dopadu éthto rizik na jednotlivé operace je danaémha faktory, a to
spolehlivosti partnera a stugm pravniho zajigni daného zavazkového vztahu. Tato
rizika lze omezit pedevsim vhodnym vylbtem obchodniho partnera, ale také volbou

podminek kontraktu, zejména platebnizh.

% MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahrantnim obchod, s. 25.
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2 Analyza platebrg zajiStovacich instrumenti

2.1 Hladkeé platby

Pro zahrarini platebni styk jsou bankovnigvody ozn&ovany jako hladké platb3’. Jsou
nejjednodussi a také waptjSi formou Uhrad. Bankatipnich provadi transfer prastdki
do zahranii pouze na zakladpokynu gikazce (bez dalSich fprodnich dokumerd.
Bankovni transfery se pouzivaji pro platby obchoghtatby za zbozi, sluzby, dopravu) i

neobchodni (dary, penze, hon@ésoudni vylohy apod’)

Pravni Uprava
Vybrané pedpisy vztahujici se k hladkym platbam &i&B:
- Narizeni Evropského parlamentu a Rady (ES924/2009 ze dne 16.i&2009 o
pieshraninich platbach ve Spalenstvi;
- Zakonc. 284/2009 Sb., o platebnim styku;
- Zakong. 219/1995 Sh. devizovy zakon.

Pti placeni bankovnimipvodem poZada klient svou banku, aby z jetta (eventuala ze
slozené hotovosti) uhradila d@tou castku pijemci do zahrawi. Banka tak d&ini
prostednictvim zahrakni korespondeini banky. Optimalni situace nastava, pokud banka
platce (pikazce) i bankaifjemce jsou v korespondé&mich vztazich a vedou si navzjem
Gcty (nostro a loro). Jinak se &dvani provadi prosednictvim dalSi korespondéni

banky, eventuakhbank, se kterymi bank&igazce i bankaifjemce vedou &ty.

Zpuasob provadni hladké platby

Banka, kter4 provadi hladky plat, pozada svéhoaratmiho korespondenta, tj. banku, u
které ma veden sy Gcet a to na zakladklientova gikazu, aby na vrub jejihoc¢tu
vyplatila, pogfipact jinak uhradila pisluSnoucastku gijemci. Banka fijemce po ov¥teni

platnosti pikazu provede vyplatuiflemci (na. piipise mu ji na det apod 3

*LANDOROVA, A, CECHLOVSKA, S., JA'OVA, H. aj., Obchodni bankovnictvi, s. 182.
" MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emce, 2007, s. 68
% LANDOROVA, A., CECHLOVSKA, S., JKXOVA, H. aj., Obchodni bankovnictvi, s. 183.
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O zpisobu provééni hladkych plateb je klient zpravidla informovanos bankou fi
otevirani étu, podminky jsou uvedeny v Obchodnich podminkaahkip, které klient ve
smlouv o vedeni &tu akceptuje? V podminkach o vedenitu je také zpravidla uvedeno
v jakém terminu se banka zavazuje provégtaz klienta. Obvyklé Hity pii zpracovani

platebniho fikazu do zahrati standardnim zjsobemgini tfi aZ st dni.*°

Pouziti hladké platby

Partnéi si sjednavaji placeni formou hladké platby v adsjicich pipadech:

- po uskuténéni dovozu (platnost vystaveni v kontraktu se vazgydtaveni faktury,
k odeslani zbozi, kipchodu zboZziigs hranice); tento Zgob je vhodny pro dovozce;
zboZzi jiz obdrzel, mohl si prohlédnout, placenidogtiozeno, fedpokladem jeidséra
obchodnich partnér

- placeni pedem (avans, akontace); tentaigpb je dkazem nedvéry partnefi, zbozi
je odeslano aZ po obdrzeni platiasto se vyskytuji jakéasténé placeni dodavky,

kdy zbytek je placen po dovozu (ffafpormou dokumentarniho akreditivth).

Naklady hladké platby

Duvodem pouZzivani hladkych plateb jsou nizké naklaldyebniho instrumentu. Banka si
vzdy &tuje vylohy za platby do zahraii Obvykle byva v sazebniku banky stanovena
minimalni ¢astka vyloh, procentni sazba (fap %) a maximalnéastka vyloH*? U plati
doSlych ze zahratii je praxe v Gtovani vyloh jednotlivychteskych bankizna. Nekteré
banky @&tuji poplatky pevnowastkou (nap 150 K& za g@ipsani platby ze zahrat) jiné

maji ot stanovenu procentni sazbu a minimalni a maxingalstiku vyloh.

Vyhody a nevyhody hladkych plateb
Vyhody:
Hladké platy jsou nejménnaranou platebni technikou, co do znalosti pravnikdomi.

Na prikazce nejsou kladeny témzadné naroky na jeho pravni gramotnost. Bezhotoivos

% MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 73.

40 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk88.

“I MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 77.

2 SCHLOSSBERGER, 0., SOLDANOVA, M., Platebni styk88.
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pievody v ramci evropské unie a evropského hosjséo prostoru jsou provedeny jiz
do 3 pracovnich dni, do ostatnich zemi jsou zptayiipsany na &tu prfijemce do tydne.
Podstaty kratSi doba zpracovani a déemi hladkych plateb ve srovnani s dobou nutnou
pro dordeni Seku. Naklady hladkého platu jsou v porovnanjingmi platebnimi
prostedky nizké. Z uvedeného tedy vyplyva, Ze hladkétbglajsou nejjednodussi,
nejrychlejsi a nejlew)si instrument mezinarodniho platebniho styku.

Spolu se sluzbamiifmého bankovnictvi (internetové nebo telefonni lwamictvi) je pro
klientelu gilezitost placeni s pocitem pohodli a nezavislostikamennych pols&ach
banky. Pro banku je p@atovd nebo telefonickd komunikacei gadavani fikazi

schidrgjsi vzhledem k jeji administrativni jednoduchosti.

Nevyhody:

Tento platebni instrument neposkytuje Zadné ZzajiSthdného uspokojeni &titelovy
pohledavky ze smlouvy. Nevyhodou je nezansplnéni po provedeni platebni transakce,
respektive nezaji8hi provedeni platebni transakce poépin V piipad platby fFedem je
vyhoda na stran prodavajiciho, nevyhoda na stéakupujiciho. Kupujici riskuje, Ze
neobdrzi zbozZi &bec nebo v horsi kvaditapod. V pipact stoprocentni platby po dodani
zboZi je vyhoda na strérkupujiciho, nevyhoda n stramprodavajiciho. Prodavajici nese
riziko nezaplaceni a v obdobi od dodani zboZi pw jeaplaceni poskytuje kupujicimu

fakticky awer.

2.2 Seky

Sek v minulosti slouZil jako vyznamny préstiek platebniho styku. Po roce 1948 se v3ak
jeho pouzivani eské republice vyraznomezilo a po roce 1990 se uz jehvadni
vyznam neobnovil, neliojeho funkce mohou mnohem efekidjinpinit platebni karty">
Vyznam Seku jako platebniho instrumentu sice soj@a elektronickych forem placeni

kles4, v Rkterych zemich méa v&ak stale Siroké vyuZiti.

Sek je cenny papir, ktery nahrazujé placeni hotovost, proto se jedné o platebni pastr
(instrument) nikoliv o G¥rovy instrument. Je to v podsigplatebni pikaz, kterym dava

“3POLOWCEK, S. aj., Bankovnictvi, s. 222.
“MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 73.
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vystavce Seku bezpodmimy prikaz bance (peiznimu Gstavu, Sekovnikovi), aby Kk tizi
jeho Gtu zaplatil¢astku uvedenou na Seku.

Pravni Uprava

RozliSujeme d¥ odlisné oblasti Sekového prava.CR je pouZivani 3ek upraveno
Smenesnym a $ekovym zékonend.(191/1950 Sb.), ktery je v souladu s tzv. Zenewsky
konvencemi. Zenevska konvence je mezinatogdlatna dohoda, podle které je pravo
Sekové a skneiné upraveno vadt zemi kontinentalni Evropy. Druh& oblast je tzv.
Anglosaskd, kde se pravo Sekové a&mané iidi odliSnymi zvyklostmi. Do Anglosaské
oblasti pati predevSim USA, Kanada, Velka Britanie, Australie, §Mo¥éland, a
Jihoafricka republikd®

Pouzivani Seki:

Sek je pouzivan k bezhotovostnimu placeni za zhaltiizby a k vyéru hotovych petrz

z (&tu u banky*® SlouZi jako platebni instrument zejménaifppdech, kdy neni znamo
bankovni spojeni ifjemce pro placeni bezhotovostnireyodem nebo neni dostéte
schidné propojeni bankovniho spojeni na sirgiijemce. Seku se pouziva také, je-li
potieba provést platbu diskrétni povalySeky mezi fyzickymi osobamiifi§ roz&teny
nejsou, ale ve firemnim styku se nadale pouZiviagdevsSim k uhradvysokychcéastek.
Seky s oblibou pouZivaji¢které obchodnfetszce, které takto plati svym dodavétet
obdrzeni Seku je t&htotéz jako okamzita platba v hotovosti, ale dodievaenize dostane
az po proplaceni Seku (to zabergkalik dni), navic ho proplaceni stoji poplatky. A
obchodnitetszec mize mezitim prosedky volrg pouzivat'®

Sekovy zakon nestanovi zadnou obecnou definici,dkje dana Sekovymi nalezitostmi.
Tyto néleZitosti se &i na podstatné a nepodstatné. Chybidktara z podstatnych
nélezitosti, neriize byt listina povazovana za Sek. Chybi-li nepddétaalezitost, rive

byt ohroZena kvalita $eki.

‘> LANDOROVA, A., CECHLOVSKA, S., JKOVA, H. aj., Obchodni bankovnictvi, s. 183.
“*MACE, M., Platebni styk: klasicky a elektronicky, 8. 4

4" SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk98.

“8 CHVATAL, D., Platime Sekem: Jak vypsat ek a jakitkasovat? [online]. 2008. [cit. 2011-04-10].
Dostupny z WWW: <http://www.mesec.cz/clanky/platisekem-jak-vypsat-sek/>.

49 SCHLOSSBERGER, 0., SOLDANOVA, M., Platebni styk98.
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Podstatné nalezitosti Seku:

Z&kon snéneiny a Sekovy.191/1950 uvadi:

,Sek obsahuje:

1. ozna@eni, Ze jde o Sek, pojaté do vlastniho textu yistivyjadené v jazyku, ve kterém je
tato listina sepsana,

2. bezpodminy prikaz zaplatit ufitou pergzitou sumu;

3. jméno toho kdo ma platit (Sekovnika);

4. udaj mista, kde ma byt placeno;

6. podpis vystavce>®

Nepodstatné nalezitosti Seku:

- Cislo Seku;

- Udaj osoby, které ma byt Sek vyplacen;

- Cislo Sekového du;

- druhy Gdaj pe#Zni castky (nap. jednou slovy a podruh#slicemi) >
Vedle vySe uvedenych néleZitosti pozaduji bankiRy aby na Seku byly uvedeny dalsi
Gdaje, a to:

- bankovni spojeni platceiglo jeho @tu),

- konstantni symbol,

- &islo ekuw??

Druhy Seku Ize tidit podle fiznych hledisek
Podle vystavce Seku Ize Sekidit na soukromé a bankovni.

Jako _soukromé Seky byvaji ozwoaany Seky vystavované nebankovnimi subjekty

(osobami fyzickymici nebankovnimi pravnickymi osobami). Vlastnicttil vystavuji
soukromé Seky na Sekovych formiitd (které ziskali od své banky) a mohou takit
vétSinou az do vySewstatku na &tu. Bonita soukromych Sékbyvéa nizsi, jelikoZ pro

majitele Seku existuji dita rizika, nap. Ze Sek nebude kryfigtatkem na &tu.

0 7&kong. 191/1950 Sb., stneny a Sekovy, § 1.

> MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platei a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 160.

2 ANDOROVA, A., CECHLOVSKA, S., JKXOVA, H. aj., Obchodni bankovnictvi, s. 184.
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Bankovni Seky jsou povazovany za velmi kvalitnitd&eki. Jejich vystavcem je banka,
ktera grikazuje Sekovnikovi (jiné bance), aby na jeji vagiplatila majiteli ugitou sumu
pertz. Proplaceni takového Seku lze zisk&tSwmou od kterékoliv banky. O vystaveni
bankovniho Seku zada klient (zpravidla kupujicjskanku, aby k tizi jehodiu vystavila
bankovni Sek ve progph opraveného (zpravidla prodavajiciho).fiPpouziti Seku
v mezinarodnim styku byva Sekovnikem zahmahi korespondeimi banka banky
vystavujici. Bankovni Sek je tak v mezinarodnimkstywelmi spolehlivym platebnim

instrumentem a pouZziva se i pro placeni v mezimdmabchod?

Sek miZze byt vystaven na jméno, rfad (3ek ozngeny ugitym jménem a vyslovnou
dolozkou nafad) nebo na dotitele (majitele). Sek setevadi rubopisem, pokud neni
vyslovrs jeho gevod vylowen dolozkou nikoli naad, tzv. rektadek). Sek na daitele se

muzZe gevadt pouhym pedanim.

Sek je splatny vzdy na wWdou. Zakon vymezuje fity, ve kterych ma byt SekigdloZen
k proplaceni. Jejich délka je odvozena od mistatavgni a mista splatnosti. Ve
vnitrostatnim styku je liita pro gedloZzeni Seku do osmi dnv rdmci kontinentu do
dvaceti dii, u mezikontinentélnich Séldo sedmdesati dnod data vystaveni. Po uplynuti
téchto lhit mtZze nabyt Ginnosti odvolani Seku. Pokud v8ak Sek odvolan nebmwize

Sekovnik platit i po uplynuti ity k predloZeni Seku.

Aby se zabranilo eventualnimu zneuZziti SekujZzen vystavce a majitel Seku zakazat
vyplatu gislusnécéstky v hotovosti pouzitim dolozky ,jen k&@dvani“. RisluSnoucastku
potom Sekovnik nevyplaci majiteli v hotovosti, ae&ctuje bezhotovostn Podobnou
funkci maji Seky kZované, které vystavce nebo majitel na lidizlje dwma
rovnoksZnymi darami. Kizovani mize byt vSeobecné nebo zvlastni. Sekikokanim
vSeobecnym (meziarami neni vepsano oztemi konkrétni banky) fite Sekovnik
proplatit jen pe&Znimu Ustavu nebo svému klientovi. U tzv. zvla&nktizovani je mezi
dvéma rovnolkznymi c¢arami na Seku uvedeno jménocitgho pewzniho Ustavu a

Sekovnik niZe ek proplatit pouze této barte.

> MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emace, 2007, s. 74.
> Tamtéz, s. 74.
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Vyhody a nevyhody Sek

Vyhody:

Vyhody soukromych Sek

Ma-li majitel (¢tu soukromé Seky, fize takto uhradit své zavazky bez nutnosti réwyst
banky. Do doby fedlozeni Seku jeastka Seku Ukena na jehodiu. Krome platebni karty
je soukromy 3ek dalsim moZnym ptestkem k vyBru hotovosti z 8tu. Sek nize
poslouzit jako platebni nastroj, kterym prezentugesvoji bonitu, ale ifitom nepoSleme

fyzické penize. Identituijemce pak odti za nas banka.

Vyhody bankovnich Sek
Bankovni Sek pat mezi nejkvalitgjsi druh Seku, protoze je @ikryty bankou vystavce, a
proto nize byt bez obav odkoupen kteroukoliv bankou. Lzeystavit na narodni 8mu i

na volré smenitelné nény. Ostatni vyhody jsou podobné jako u soukromyadti.&

Z mého pohledu je vyhodou skutest, Ze fi placeni Seky nahrazuji hotové penize. Jejich
relativne snadné fevoditelnost podporuje jejich pouzitelnost aclmbPednosti Sek je

pomeérné rychla vymahatelnost pohledavkii peplaceni.

Nevyhody:
Nevyhody bankovnich Sék
Jako nevyhoda se mi jevi skéest, Ze pro bankovni Sek si musite zajit do baaky

piedem ho zaplatit. A navic h&tginou nedostanete nagh@ni.

Nevyhody soukromych Sék

Soukromé Seky ndip pro jejich slozitost $ inkasu i riziko podvodwi zneuZiti Ize
doporuit jen pro strany, které si navzajeniivéiuji anebo se iimo znaji. Vystaveni
nekrytého Seku je sice trestéin, ale nez bude vystavce postizen¢huiou ¥ naSem stavu

ceského prava roky.

Seky se nehodi k platbam, které maji b¥ipgany netto, tj. Wisté ¢astce, protoze s
piipsanim¢i inkasem Seku je vzdy spojen poplatek bance. Rowtbouha doba ipsani

> CHVATAL, D., Platime Sekem: Jak vypsat $ek a jakitkasovat? [online]. 2008. [cit. 2011-04-10].
Dostupny z WWW: <http://www.mesec.cz/clanky/platisekem-jak-vypsat-sek/>.
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Seku je nevyhodnaiedevsim pro fijiemce platby. Nez je Sek proplacenjza ulghnout i
nekolik tydna. To je samoiejmeé vyhodné pro vystavce Seku, ktery mezitimzea penize

pouZit na dalsidely anebo se mu jednoduse rgutnadale Grai.>°

Pouziti rekterych typi Seki (soukromych) je relativhmére vyhodné pro vyvozce. Inkaso
ze zahrardii miZe dojit opozéné a pouze u Sek kde vystavcem je zndma banka, dochazi

k okamzitému odkupu, tj. promptnimu honorovani tehjr’

Banky uvadji na svych internetovych strankach, jako jednuwlzod Sek cituji ,klient je
vzdy solventni, i kdyZ u sebe nemaiebinou hotovost‘. Podle mého nazoru je klient
solventni pouze do té miry, do které je ochotjemce Sek fiimout. Vzhledem k tomu,
ze v Ceské republice Seky tradici nemaji a v zahfiajsou pouzivany v ifpads, ze si

zastrené strany vzajentnvéii, nepovaZzuji toto tvrzeni za platné.

2.3 Snénky

Smenka je cenny papir, ktery ma zakonenedepsanou formu. ¥R plati zakon
smEnesny a Sekovy. 191/1950 Sb., ktery vychazi z tzv. Zenevskychvieniti o snince a
Seku zr. 1930 a 1931. Tyto konvencélynvyznam pro sjednoceni smetného prava

v signatéskych zemich, ale neigSili sjednoceni s&meiného prava celogtove.
Zenevské Umluvy byly ijaty zermémi kontinentalni Evropy a &kterymi staty Latinské
Ameriky, Asie a Afriky>® Pravni Gprava sémky v anglosaské oblasti vychazi z Bill of
Exchange act nebo-li tzv. Chalm&vszakon zr. 1882, ktery je aplikovan zejména ve
Velké Britanii a Kana&dl V USA je sménka upravena v zakeén, The Negotiable

Instruments Law z roku 1896 a v zakdoniform commercial Code z roku 1982.

Legislativni Uprava 'R neobsahuje definici sfnky, ale stanovuje jejich podstatné
nélezitosti. Chybi-li Bktera z pedepsanych naleZitosti stanovena zakonem, nejedpna s

smEnku.

* CHVATAL, D., Platime Sekem: Jak vypsat $ek a jakitkasovat? [online]. 2008. [cit. 2011-04-10].
Dostupny z WWW: <http://www.mesec.cz/clanky/platisekem-jak-vypsat-sek/>.

>’ MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platei a zaji§ovaci instrumenty ve vritim a
zahranénim obchod, s. 177.

* MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emace, 2007, s. 69.
* POLOWCEK, S. aj., Bankovnictvi, s. 214.
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» Cizi smenka obsahuje:

1.

8.

N o g~ WD

Ozna’eni, Ze jde o seénku, pojaté do vlastniho textu listiny vyjédé v jazyku, ve
kterém je listina sepsana;

Bezpodmingny pikaz zaplatit utitou perszitou sumu;

Jméno toho, kdo ma platit (gnecnika);

Udaj splatnosti;

Udaj mista, kde ma byt placeno;

Jméno toho, komu nebo na jeliad ma byt placeno;

Datum a misto vystaveni &nky;

Podpis vystavc®

Vlastni srénka obsahuje:

1.

N o O A~ WD

Ozna’eni, Ze jde o sénku, pojaté do vlastniho textu listiny a vyjédeé v jazyku, ve
kterém je tato listina sepséna;

Bezpodmingny slib zaplatit u¢itou pergzitou sumu;

Udaj splatnosti;

Udaj mista kde ma byt placeno;

Jméno toho, komu nebo na jeliad ma byt placeno;

Datum a misto vystaveni &nky;

Podpis vystavce®

Z ustanoveni zakona smetného a Sekového vyplyva, Ze existuji dva druhgrek —

vlastni a ciziSménka vlastni vyjadiuje bezpodminay slib snénainého dluznika zaplatit

majiteli v ugity den a na uitém mist dluznou pe#Zzni ¢astku. Sménka cizi vyjadiuje

bezpodminény prikaz smenecnému dluznikovi zaplatit majiteli v &ity den a na witém

misg& dluZnou petZni sastku®?

Akceptace srnky je ukon, kterym dluznik (stneinik) vyjaduje svou wli pfijmout

(akceptovat) sknku predkladanou mu kigeti. Tento projev ule ho zavazuje na

60 7&kong. 191/1950 Sb., stneny a Sekovy, § 1.
61 7akong. 191/1950 Sbh., stnesny a Sekovy, § 75.
2 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk]1§9.
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stanoveném mi&ta ve stanoveny den zaplatit 8mkou stanovenotastku osob ozna&ené

v fadu. Akceptace je na smce obvykle vyjatena slovy fijato (accepted§®

Vyhodou sménky pro financovani mezinarodniho obchodu je jejhadna
obchodovatelnost. Majitel sftnky miZze pongrné snadno ziskat fingni prostedky jejim
prodejem je&t pred splatnosti. Tzv. eskontovani &mk c¢asto poskytuji banky. iP

eskontu si srazeji diskont, ktery je &my dok® splatnosti senky a aktualni urokove
sazlé. Banka si zachovava pravo postihtcivptivodnimu majiteli srminky pro gipad
neplaceni sineinym dluznikent? Dalsi moZnosti je odkup smky forfaitérem (instituce
kupujici pohledavky) bez zmého postihu natpdchazejiciho drzitele tzv. forfaitifig.To
znamena, Ze nélad banka provagjici forfaiting (za Uplatu) odkupuje fednEtnou
smenku a v pipact neplaceni neuphatije postizni pravo Wi ptvodnimu majiteli.

V piipads nezaplaceni sénky potom vyméahéa na dluznikovi placeni satha.

Prevod prav ze simky se provadi tzv. indosamentem (rubopisem, Ziréngosament je

pisemny pevod provedeny na rubu snky a podepsany indosantem, tj. osobou
pievadjici sménku na jinou osobu. Indosamentem gevadji na indosatée, tj. na osobu,
na niz se sknka pgevadi, vSechna prava ze &my. Indosant réi osol#, na kterou
smeénku prevedl, i kazdému dalSimu nabyvateli, Zesska bude fjata zaplacena, pokud
to opanou doloZkou nevylatil nebo neomezif! Jednotlivé indosamenty na sebe musi
navazovat a tv tzv. nepetrzitouradu. Indosament m&iaky prevodni (diky indosaci
Ize velmi dole vyuZzivat srinku jako platebni prostdek), legitimani (prokazujgadného
majitele smdnky) a zardni (pievodce jim rdi kazdému pozgSimu nabyvateli senky, Ze
sménka bude akceptovana a zaplacena, nejde-li o ingesia obsahujici doloZku

tzkostf?).%°

® MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 135.

** MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eace, 2007, s. 71.

5 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk188.

% MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 137.

" Tamtéz, s. 139.

® Indosamentem obsahujicim doloZku Gzkosti se intqgkevodce) zbavuije tieni, neni senesné vazan a
prevadi sminku pouze jako cenny papir a to dolozkou ,bez pasti,bez rekurzu“ apod.

® POLOWCEK, S. aj., Bankovnictvi, s. 218.
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K zajiS€ni radre akceptované sénky slouzi majiteli srnky smeéneny aval neboli

rukojemstvi. Tento institut ddva majiteli snky WetSi jistotu, Ze v fipadt neplaceni
smenky snenecnym dluznikem (insolventnost dluZznika nebo neoclpbétit) bude tento
zavazek spkn dalSi osobou, tzv. avalistou (&mecnym rukojmim). Svij zavazek stvrdi
avalista svym podpisem a doloZzkou ,per avédl’podobnym zpisobem. Avalistou rize
byt kdokoli, nap. soukromé osoba, spotest nebo bank®. V mezinarodnim obchad
byva pozadovan aval bankovni. Pokud je banka o glutbbu pozadana, hodnoti bonitu
klienta podobg, jako kdyby mu nila poskytnout Ugr. Za avalovani semky banka
pozaduje odrnu.

Majitel smenky musi sam i@dlozit sménku dluznikovi k placeni. iRom musi smnku
piedlozit v platebnim mista dodrzet platebni ity v souladu se splatnosti &nky.
V mezinarodnim obchodu je reptji sménka pedkladana k placeni prastinictvim
banky. Obstarani inkasa 8nky bankou zajifuje uritou profesionalitu postupu,fipniz

muze banka v ramci platnych pravnicregpisi chranit zajmy ¥vfitele.

V piipac, Ze smneiny dluznik nesplni své zavazky ze&ky, chrani majitel senky sva
prava tzv. snecnym protestem. Protest je listina vystavendeywpravnimi organy,
vétSinou soudem nebo noedn, kterd potvrzuje, Ze naroky ze &y byly wWas aradre
uplatreny a Ze srnecny dluznik své zavazky nesplnil. Neggji se vystavuje protest pro
neplaceni, eventuairprotest pro ndijeti smenky. Za vystaveni protestu se plati poplatky.
Protest neni nutny, pokud vystavce épamenku doloZzkou bez protestu. Majitel snky
vSak v obou fipadech musi oznamit odemi @ijeti smenky ¢i odegeni placeni sinky
jednak vystavci a jednak osgbod které smnku pevzal (indosantovi). Jde o tzv.

notifikacni (oznamovaci) povinnoét.

" MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platmi a zaji§ovaci instrumenty ve vritim a
zahranénim obchod, s. 138.
" MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emace, 2007, s. 72.

40



Vyhody a nevyhody snének

Vyhody:

Vyhodou snénky je jeji promptni obchodovatelnost sp@jici v pouhém indosamentu,
ktery dava novému nabyvateliganou i formalni legitimaci? Smiénka je jednoduchy
platebni instrument, jehoZz jedinym problémem jeaspé vyplgni tak, aby smnka
obsahovala vSechny néleZitosti stanovené zakdidPno majitele pedstavuje zavazek
dluznika, ktery je diky zkracenému &manému fizeni velice rychle soudn
vymahatelny* Smenku je mozné fed jeji splatnosti eskontovat nebo nabidnout fm¥ai
spoletnosti”® V&echny smineiné zavézané osoby &l solidarre.”® Tento cenny papir
umoziuje opraviné osob hojit se na fedchozich indosantech bez ohledu n&éagb V
piipadt insolventnosti hlavniho dluznika je vzdy moZnaogjittse na vystavci cizi sénky.
Jestlize srénku avaluje jina osoba (y), ibe &fitel uplatnit naroky z této sénky vaci

kterékoliv z tchto osol’

Nevyhody:

Kazda sminka je jen tak dobrd, jak ,dobré” (spolehlivé) jsasgpby na sknce podepsané

a ze smnky zavazané. Sénky neginaSeji Zzadné vyhody, pokud dluznik neni schopen
platit. Nag. pohledavky kryté semkami nejsou zvyhatbvany oproti ostatnim
pohledavkam v konkurznintizeni’® UZiti smeénky je rizikem tehdy, jestlize kron
originalu byl akceptovan jeSstejnopis (duplikat) samky a oba tyto papiry se dostaly do
obshu, byly prezentovany k proplaceni a dluznik nacliejzaklad plnil.” Nevyhodou
smenky je jeji pravni odpoutani od zakladniho pravnglooreru. Snénka ma samostatnou
pravni existenci, ktera jeigsré stanovena zakonem. 8nka ma charakter abstraktniho

zavazku, kde nejsou uvedenyvddy a okolnosti jeho vznikE.

ZMARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 145.

" LANDOROVA, A., CECHLOVSKA, S., JKXOVA, H. aj., Obchodni bankovnictvi, s. 188.

" POLOWEK, S. aj., Bankovnictvi, s. 222.

> SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk163.

" POLOWUCEK, S. aj., Bankovnictvi, s. 222

"SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk163.

"® MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni ece, 2007, s. 73.
" LANDOROVA, A., CECHLOVSKA, S., JXOVA, H. aj., Obchodni bankovnictvi, s. 188.

8 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 146.
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2.4 Bankovni zaruka

Bankovni zaruka je v mezinarodnim obchodu paowh ¢asto pouzivanym nastrojem k
zajiseni zavazk. Krom¢ zavazk platebnich je vhodna i pro zavazky neplatebniy.nzgp
fadné splani kontraktu kupujicim, za platnost nabidky apaigi. dplatréni je velmi Siroke,
muze zajifovat jak zévazky kupujiciho, tak i prodavajicihopéispét tak k lepSi
vyvazenosti plani kontraktu obma stranami. Bankovni zaruky v3ak lze pouZzitidiv
jinym subjekfim, nag. vac¢i dopravé@m, celnim gadim, soudm apod. Zaruky mohou byt
poskytovany i nebankovnimi subjekty, magoji¥ovnami nebo obchodnimi firmami.
Zéaruka vSak plni gy Gcel jen tehdy, je-li poskytnuta bonitnim subjektdfiremni zaruky
se proto v mezinarodnim obchodu pouZivaji jen ws§imi, zejména za zavazky firem,
které jsou sotasti transnacionalnich korporaci, dagji jako zaruka firmy matieské za

spoletnost dcéinou®

Pti formulaci platebnich podminek kontraktu musimehdzet z povahy bankovni zaruky.
Jde o instrument zajidvaci, nikoli platebni. Je protéeba uvést zjsob Uhrady (najklad
10 % plat pedem, 90 % se splatnosti 30udad data vystavené faktury a podéjhn
nasleds pak formu zajidtni: bankovni zarukou vystavenou bankou dovozceresgch

vyvozce®

Pravni Gprava:

Obchodni zakonik v 8§ 313 definuje bankovni zarulditd: ,Bankovni zaruka vznika
pisemnym prohlaSenim banky v z#iulisting, Ze uspokoji &itele do vyse ufité perzni
castky podle obsahu zami listiny, jestlize ufita treti osoba (dluznik) nesplni dity

zavazek nebo budou spihy jiné podminky stanovené v zarilistine."?

Z tohoto ustanoveni obchodniho zakoniku vyplyvabaekovni zaruka musi mit vzdy
pisemnou formu. Za pisemnou formu se povazuje tavgsani zaruk telekomunikaimi
prostedky, jako jsou ktiovany dalnopis nebo telegram, swift, uzivanymi nigeankami,

umoiujicimi owsteni®* Plnéni z bankovni zaruky je vZdy poskytovano v gaté forms, i

8- MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 84.
82 SVATOS, M. aj., Zahraghi obchod: teorie a praxe, s. 213.

8 Zakong. 513/1991 Sb., Obchodni zakonik, § 313.

8 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahrangnim obchod, s. 179.
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kdyZ je bankovni zarukou zajit jiny zavazek nez zavazek platebni. Bankovni zjak

jednostranné pisemné prohlaSeniicuibanky vwici piijemci zaruky (beneficientovi). Pro
zajiseni naroki beneficienta je nutné, aby zaruka byla vystavaka neodvolatelna. Po
vystaveni zaruky a jejim odeslani beneficientovniige jiz banka, ktera zaruku vystavila,

na jejim z®ni nic nenit ani zaruku jednostragrerusit bez beneficientova souhldsu.

Prikazce k vystaveni zaruky (dluznik) uzavira s bankwandatni smlouvu, ve které je
uréen obsah zawmi listiny. V zar@ni listiné byvaji uvedeny ziastréné strany (fikazce,

piijemce zaruky — beneficient — asitel).®°

Platnost zaruky je obsaZzena v &&inych ustanovenich. Jedna se dtlhprekluzivni
(propadnou). Jejim uplynutim ztraci beneficienbhgrz titulu bankovni zaruk¥/. Platnost
je stanovena ditym datem nebo éitou udalosti. Jde o datum, do kterého nejgpadusi
byt naroky pijemce zaruky fedloZeny u riici banky?®

Bankovni zaruka s&di vCR zakoneng. 513/1991 Sb., obchodni zakonik § 313 - 323
v platném zwni. Prava a povinnosti vyplyvajici ze smlouvy o kami zaruce sédi také
podpirné ustanovenimi o keni § 303 — 312. Vzhledem k tomu, Ze bankovni zaralkze
vydat pouze banka, vztahuje se rataké zakort. 21/1992 Sb., o bankach. Jind osoba
muze poskytnout bankovni zaruku jen tehdy, je-li ikto opravina 8 762 zakona
¢.513/1991 Si?

Nejednotnost pravni Upravy v jednotlivych zemichlaeMezinarodni obchodni komoru k
tomu, Ze se jifadu let zabyva zarukami. Vydal&kolik publikaci, které se k nim vztahuji
a na které seipvystavovani zaruk mohou banky odvolat. Jiz v rd@¥8 uvéejnila
Jednotnd pravidla pro kontraktni zaruky (Uniformld®ufor Contract Guarantee) jako
publikaci¢. 325, kterou je mozno uplatnitigormulovani zaruk za nabidky, za provedeni

smlouvy a vraceni akontace. Tato pravidla sice wvitjata potebam mezinarodniho

8 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 180.

% MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 84.
8" MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: platei a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 181.

8 SVATOS, M. aj., Zahragthi obchod: teorie a praxe, s. 214.

8 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk121.
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obchodu a reagovala na obtize, vznikajici z rézdipravni interpretaci zaruk viznych
zemich, avdak v praxi nenasla uptair® Nowjsi publikace . 458 byla vydana v roce
1992 pod nazvem Jednotna pravidla pro zaruky vigelaé na pozadani (Uniform Rules
for Demand Guarantee). Odrazely jiZepr€ji mezinarodni praxi v oblasti zaruk.
Upravovaly zaruky, bondy a jiné platebni zavazkyplagitelné na pisemnou vyzvu
beneficienta a protifedloZzeni dalSich dokumeénpiedepsanych zarukou. Cilem auitor
bylo zajistit rovnovahu zajin z(tastrénych strarf* Pravidla se vSak vztahuji pouze na
zaruky, v jejichz textu je uvedena dolozka s odwitdna Jednotna pravidla pro zaruky
vyplatitelné na pozadani a jsou zavazna pro vSeezligstréné strany do té miry, do jaké
neni v zaruce stanoveno jinak a to podle revizéngl&e dni vystaveni zaruky. Ukolem
prispet k prekonani obtizi pramenicich z rozdilnych pravnictaup rozdilnych zvyklosti

v jednotlivych zemich se zabyvala i Komise OSN pmezinarodni obchodni pravo —
UNCITRAL® Iniciovala Umluvu o mezinarodnich zarukéch a sthpdkreditivech, ktera
byla fijata v r. 1995 a nabylasinnosti v r. 200¢>

Od 1.cervence roku 2010 je platna norevize URDG 758 — pravidel ICC pro zaruky
vyplatitelné na pozadani Tato revize je prvni reviziéthto dilezitych mezinarodnich
pravidel pro abstraktni zaruky, které byly vyiteny v roce 1992 (URDG 458).iiRaSi
mnoho vyznamnych zém, oproti svému fgdchidci je mnohem fesrgjSi a komplexgjsi,
odpovida sotasné mezinarodni praxi v oblasti abstraktnich z&tuRivodni pravidla
URDG 458 se v poslednich leteciSita Sirokému mezinarodnimufijeti, které
nasledovalo poté, co je do svych kza@éruk zahrnula S¥ova banka a co byla schvalena
organizaci UNCITRAL a vedoucimi profesnimi asociac® Mezinarodni obchodni

komora v P#Zi vydala dale publikact. 325 Jednotna pravidla pro kontraktni zaruky

% MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emace, 2007, s. 84.
. MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 191.

%2 Komise OSN pro mezinarodni obchodni pravo. Zaie se na sjednavani vzorovyadegpisi,
mnohostrannych mezinarodnich amluv, legislatividoporweni apod. s cilem napomoci odstfain
pravnich pekazek mezinarodniho obchodu.

S VINTER, J., Bankovni zaruka@eské republice [online]. 2010. [cit. 2011-01-25pgBupny z WWW:
<http://cfoworld.cz/financni-sluzby/bankovni-zarukeceske-republice-602>.

% MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni emce[online], 2010.
[cit. 2011-01-26]. Dostupny z WWW: <http://www.buasissinfo.cz/cz/kalendar-akci/nova-revize-urdg-
758/13844/>.

% |CC Czech Republic. Publikace IGR [online]. [cit. 2011-01-25]. Dostupny z WWW: <pitwww.icc-
cr.cz/publikace-1>.
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(Uniform Rules for Contract Guarantees - URCG)r&t®e vztahuji na vadium, zaruku za
vraceni akontace a zaruku za dobré provedeni kinntRlouze H piedlozeni pisemného
prohlaSeni fijemce a dalSiho dokumentu lze pouzit tyto zaruk§tS{(nou to byva
rozhodnuti soudu). Jako publikagslo 524 vydala Mezinarodni obchodni komora tiBa

s innosti od roku 1994 tzv. Jednotna pravidla pragar pojistku (Uniform Rules for
Contract Bonds — URCB), kter4 jsou specifickd vtare @i predloZzeni pisemného
prohlaSeni fijemce zkouma vzdy titelskd banka, zdatbec a kdy doslo k poruseni
smluvniho vztahu. Proto nejsou tato URCB bankamiétévyuzivana na rozdil od
pojistoven. Jejich pouzivani se roage zejména po schvaleni tapanamerickou zagni
asociaci (PASA), Americkou zami asociaci (SAA) nebo Mezindrodni asociaci
avérového pojisini (ICIA). Bankovni zaruka ve zvlastni foémakreditivu stand-by
akreditiv setidi Mezinarodnimi pravidly pro stand-by akreditivyISP98 (International
standby practices 98), které vydala také Mezindradichodni komora v P@i v roce
1998%°

Podobr jako u akreditivi se i u zaruk setkdvame s pojmem bawmkstavujici (ktera se
sama v zarinim listu zavazuje), dale bankyizujici (kterd zprostdkuje pedani zaruky
beneficientovi, aniZz se sama zavazuje) a bgkyrzujici (ktera se zavazuje ve stejném
rozsahu jako banka vystavuji€l).Beneficient bankovni zaruky ibe Zadat pléni

z bankovni zaruky od kterékoliv z obou bank (vysjioi nebo potvrzujici). Vippack, Ze
banka, kterd zaruku potvrdila, poskytne na jejindkbeade plnéni beneficientovi, ma tato
banka narok na hojeni od banky, jejiz zaruku pdtvréPro gikazce vyplyvaji z potvrzeni
bankovni zaruky vyssi naklady. Plati nejen vylokg banky, kter4 zaruku vystavila, ale

nese zpravidla i vylohy potvrzujici banf/.

Za&ruky lze délit podle raznych kritérii.
Podle vztahu zaruky k zafidvanému hlavnimu zavazku rozeznavame zaruky akicksor

a abstraktni.

% VINTER, j., Bankovni zaruka ¢eské republice [online]. 2010. [cit. 2011-01-25pgBupny z WWW:
<http://cfoworld.cz/financni-sluzby/bankovni-zarukeceske-republice-602>.

9" MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 84.
% MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zaji§ovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 183.
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Zarukaakcesorickd obsahuje v zatai listiné vazbu na zajivany zavazek, napkupni
smlouvu. Pokud beneficient poZzada banku @milnmiZze banka &¢i nému uplatnit stejné
namitky, které mze uplatnit dluznik - fokazce banky (nap pro nepl&ni smlouvy

beneficientem).

Zaruka abstraktni je samostatnou zarukou, kde povinnost banky paskytplreni je
uréovana pouze podminkami formulovanymi v zdmiulisting, bez ohledu na oprasmnost
pozadavku beneficienta s ohledem na Zayiany kontrakt. Banka wdhto zaruk nize
formalré stanovit podminky pro vyplatu ze zaruky, hapoZzadovat pisemné prohlaseni
beneficienta, Ze ifkazce nesplnil kontrakt, poZzadovat kopie nezapiacle faktur apod.
Castym pozadavkem wékterych teritoriich jsou zaruky ,na prvni vyzvu azbnamitek".
Banka je povinna plnit, jakmile je o to pozadanakdyby jeji pikazce prokazal
neopravinost takového kroku. V takovémiipadt miZe gikazce pouze dodate
vymahat na fijemci nadhradu vzniklé Skody. Jéelba proto krajni obéetnosti, aby
beneficient nemohl zaruky zneuzit. Riziko neopgnmo vyzadani zaruky je \ekterych

teritoriich zn&né a byva pojistitelné (zejméns pyvozu investénich celk).*

Podle ruéici banky rozliSujeme zaruky primé a negrimé.

Primé bankovnizaruky jsou takové, které jsou vystavenyrikazu ffikazce (dodavatele
nebo odbratele)'®

Zvlastnim typem zaruk jsou tzzaruky nepiimé, pouzivané i beneficientm v zemich
Blizkého a Stdniho vychodu, Jizni Ameriky a dalSickEtdmou rozvojovych zemi. V
téchto statech jsou pozadovany bankovni zaruky vestawyhradé bankami domacimi.
Zahranéni banka proto na pokyn svéhtikazce dava samaikaz k vystaveni zaruky ve
prosggch beneficienta ifisluSné mistni bance a sama se této banceéwarzaruku wci
beneficientovi potom vystavuje mistni banka podienéciho prava sasto pozaduje, aby
se timto praventidila i zaruka zahratini banky. Jde tedy o kombinaci dvou bankovnich
zaruk. Pokud beneficient pozada svou banku énpjrhoji se tato banka na zahgami

I\ 2

bance, od kteréffkaz dostala.

% MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 85.
10 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk]185.
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Nepiimé zaruky Ize dit na kryté a nekryté. U krytych zaruk banka, kteystavuje zaruku

vici beneficientovi, poZzaduje, abyikazujici zahrariini banka vazalaifsluSnouastku na
Gctu predem. U nekrytych zaruk se spokoji se zavazkemanighi banky uhradit veSkeré

naklady.

Podle druhu zaji®vaného z&vazku je moznalitl zaruky naplatebni a neplatebni
Platebni zaruky jsou za p&zté pohledavky (Uhrada kupni ceny, zaplacenéniy
apod.)!®* Banka odbratele se zavazuje zaplatit dupiimo dodavateli, nebo jinému
piijemci (nap. bance) smluvenoéastku v pipact, Zze odBratel neni schopen uhradit své

finaneni zavazky.

NejcastjSimi druhy platebnich zaruk jsou aval &mk, zaruka za zaplaceni &mek,

zéaruka za zaplaceni leasingovych splatek a zaralkzaglaceni zboZf?

Aval smenek je provedenifimo na listi smenky. Fredstavuje sineiné prohlaseni, které
spaiva v zavazku, na zakladkterého je avalista (ten ktery se zaljuna vyzvu majitele
povinen poskytnout pbmi vZzdy a to i bez ifg@dchoziho pozadavku majitele na guih

sméneinym dluznikem.

Bankovi zaruka za zaplaceni &mk je samostatna listina, v jejimz textu je splkoyfana

konkrétni zaruka nebo také zaruka, ktera bude ¢eprbudoucnu vystavena nebo

akceptovana.

Zaruka za zaplaceni leasingovych splatek je obdahouky za zaplaceni smek, protoze

v zarini listiné je téZ uveden odkaz na konkrétni leasingovou swolase specifikaci
poctu splatek a jejich vySe apod. V praxi byva temo hankovni zaruky nahrazen standby

akreditivem*®

Y MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 85.
192 5CHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk]133.
103 Tamtéz, s. 174.
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Neplatebnimi zarukarti* jsou zaji§ovany jiné zavazky, napiadné provedeni kontraktu,
zaruky za ztracené nebo opeéid dokumenty, za vraceni kontejinecelni zaruka apod.
Pti neplreni zaji¥ovaného zavazku nastupuje povinnost banky plati, gro gikazce

muze mit velmi nefijemné finagni disledky.

NejcastjSimi typy neplatebnich zaruk jsou zéruka za plsttmabidky (vadium), zaruka za

vraceni akontace, zarukaizainé provedeni kontraktu (kauc&.

Vadium ma za cil feswdcit odbsratele, Ze ze strany dodavatele se jednd o zavaznou
nabidku a Ze dodavatel je ochoten podepsat konitaled po vyhlaSeni vysledku
vybérového fizeni. Sowasti mnohych tendrovycltizeni je mimo jiné i podminka

piedlozeni zaruky, a to obvykle v rozmezi od 2 % &z &eny kontraktu.

Zéaruka za dobré provedeni kontraktu je vystavowdngkle ve vysi 5 % az 10 % hodnoty

kontraktu. Je chapanéastji jako prostedek k zajidini radného plani kontrakt&nich
podminek ze strany dodavatele. Obvykle vstupujéatnpst ihned po sk@eni platnosti
vadia. Povinnosti dodavatele nemusi byt pouze doddozi, ale i jeho instalace nebo
zaskoleni obsluhujiciho personalu. Z uvedenéholyvgp Zze se jednd o obdobu
dokumentarniho akreditivu niaps platebni podminkou kombinovana plata.

Zaruka za vraceni akontace je vyZzadovana@dblem v pipac, Ze ze strany dodavatele

byl poZzadavek na provedenast&né platby pedem. Je vhodné ji koncipovat tak aby

vz

vstoupila v platnost aZz po provede&idisténé platby. VySe akontace je zavisla na celkové
hodnot kontraktu. Pohybuje se mezi 5 % az 30 % hodnotadky. Poskytuje odivateli
jistotu, Ze v pipact odstoupeni od smlouvy dodavatelem nebo nenaldynasti dané

smlouvy, mu bude jim uhrazena pini ¢astka vracena 2p®’

104 T¢7 zaruka za nepéitité plreni. Dle § 314 zakon& 513/1991 Sb. Je-li bankovni zarukou zajist
neperzitd pohledavka, ma se za to, Ze do Wasky stanovené v zami listing je zajiS&n pergzity narok,
ktery by n#l véfitel vici dluznikovi, v gipad, Ze by dluznik porusil zavazek, jehoz&lhje zajiséno
bankovni zarukou

195 MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni eface, 2007, s. 85.
1% SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk134.

17 Tamtéz, s. 175.
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Tyto typy zaruk byvaji poZzadovany v ramcite@mych soutZi, pi dodavkach investnich
celkii, stavebnich praci apod.

Uplatreni zaruky je nutno zaslatdici bance v dostataém gedstihu tak, aby je obdrzela
v ramci lhity platnosti zaruky. Pokud zaruka neobsahuje zd&dméalni podminky pro
vyplatu, je povinnosti /ici banky provést uhradu poZadovai@éstky neprodleh Pokud
vyvozce krong vyzvy predklada dalSi dokumenty, je povinnostéioi banky s odbornou
p&i takové dokumenty prozkoumat. Dokumenty musi bytowladu s podminkami
stanovenymi v zaruce. Banka se zabyva pouze fofrstiiinkou dokumefit Neposuzuje
kontrakt, ani se nezabyva smluvnimi vztahy mezingay. Je nezbytné dodrzet podminky

stanovené v zaruce progolloZzeni dokumeit

U vSech tyf zaruk je nutno &novat pozornost formulaci z&miho listu, ktera je pro
vyklad povinnosti zéastrénych stran rozhodujici. Navic jéeba respektovat teritorialni
zvlastnosti v pistupu k bankovnim zarukam, aby nedochazelo k medofnim

vyplyvajicim z rozdil v pravnim pojeti a ve zvyklostech jednotlivych Z&MH

Vyhody a nevyhody bankovni zaruky

Vyhody:

Z hlediska klient: Bankovni zaruka bonitni banky je kvalitnim zaism niznych druli
zavazk vyplyvajicich z dodavatelsko-oditatelskych vztal (zaruka umoiuje jejimu
piijemci (beneficientovi) obdrZet od diei banky plgni ze zaruky na prvni vyzvu a bez
predchoziho vymahani pini na dluznikovi). Bankovni zaruka eliminuje dodalska a
odkeratelska rizika spojena s nevracenim akontace, drgdoim smluvni kvality,
mnozZstvi, sortimentu, terminu dodavky, odstoupearingra od kontraktu apod. Zaruka
usnadiuje dohodu o rezimu plateb, e slouzit jako nahrada slozeni celni nebo jiné
jistoty. Vydanim bankovni zaruky lze zajistit jalotkdruh obchodu, dodavky zbozi, ale i
sluzby, prodej nemovitosti, platby najemného, udnazsoudnich poplalk cla aj. U
akont&ni zarukyc¢i zaruky za zadrzné ma klient moznost disponovéiéve finartnimi

prostedky, za které se banka zéta. ZajiS€ni bankovni zarukou umaije financovani

198 MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni egace, 2007, s. 85.
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na bazi forfaitingu (bez postihu). Vyvozceéibe postoupit pohledavku zaggibou bankovni
zérukou na svou banku. Postupuje tim zatoigko dobytnosti pohledavky.

VétSina bank nabizi veSkeré sluzby v oblasti poslkamovbankovnich zaruk cetns
poradenské&innosti v dok uzavirani obchodnich kontakklienti. Pokud ma banka v
oblasti zaruk dobré jméno, jeji zaruky jsodijimany tuzemskymi i zahragmimi

beneficienty a prvétdnimi bankami jako zaruky renomované banky.

Z hlediska bankyVynos z realizované odimy a poplatk. Nizké riziko uplatani ze
zéruky. Roz&eni nabidky bankovnich instrumérdro bonitni klienty.

Nevyhody:

U platebnich zaruk banka pozaduje, aby klient pokrytou ¢astku zaruky dvakrat —
jednou za zaplaceni a podruhé jako z&jiStZalezi to vSak na bosiklienta, zgisobu a
vySi zajisSeni zaruky. Pokud banka neobdrZi potvrzeni o bendisiz od celnich orgdin
musi drZzet celni zaruky ve své evidenci nejinénlet. Abstraktni zaruka e byt
uplatréna neopravéné, jelikoZz banka nezkoumd opr&nost uplatini, ale pouze jeji
formalni stranku. Pokud banka vystavuje zarukuizi&avych teritorii, je ve zéni zargni
listiny velmi ¢asto ponechana mozZnost alternativniho upkdta piipact opozdni splreni
zaji¥ovaného zavazku. Néaklady vyplyvajici z mozného lmateni zaruky, musi mit

banka dostatas zajisené

Stand-by akreditiv

Ulohu bankovnich zaruk veékterych zemich plni stand-by akreditivy. Vznikl \B81, kde
legislativa ¥tSiny stali neumo#uje vystavit bankovni zaruku. V poslednich desttitese
stal zcela fjimanym mezindrodnim zajigjicim instrumentem. Na rozdil od
dokumentarnich akreditiiy u nichZ dochézi &erpani akreditivu vifpact dodani zbozi a
piedlozeni pedepsanych dokumentu stand-by akreditivu dochazi&rpani v pipac, Ze

smlouva plna nent:'® Obvykle fedepisuje prohlaseni beneficienta 6itér skuténosti,

19VINTER, j., Bankovni zaruka €eské republice [online]. 2010. [cit. 2011-01-25pdbupny z WWW:
<http://cfoworld.cz/financni-sluzby/bankovni-zarukeceske-republice-602>.

19 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabni a zaji§ovaci instrumenty ve vriiim a
zahranénim obchod, s. 188.
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nagiklad o nespléni podminek kontraktu, o neprovedeni platby a padoBouzivaji se k
zaji¥ovani zavazk platebnich i neplatebnictiddné splani kontraktu apod.). Kerpani
téchto akreditivi tedy dochazi pouze wipads, Ze smlouva (nap kupni) neni plana'*

Jeho pouziti je velmi Siroke, ke plre nahradit jakykoli druh zaruky, napplatebni, za
vadium, za dobré provedeni kontraktu, #iné splaceni emitovanych pdpiapod.
PoZadovanym dokumentem byvgaké prohlaSeni, certifikat beneficienta apod.u&ité

podminky nebyly spkny, pog. dalSi dokumenty, prokazujici nesftin urcité podminky.
VétSinou seridi jednotnymi zvyklostmi a pravidly pro dokumemtaekreditivy UCP 600
nebo novymi pravidly, ktera byla vytiena speciak pro tento druh akreditivISP 98

(International Standby Practices, publikace K690, platna od 1.1.1998Y

Indemnita, slib odSkodreni

Obchodni zékonik (8 725) definuje indemnitu takiSlibem odSkodeni se zavazuje
slibujici, Ze nahradi jjemci slibu Skodu, jeZ mu vznikne Zitého jeho jednani, odz ho
slibujici 7ada a kémuZ neni fdjemce slibu povinen®® Obchodni zékonik dale
stanovuje, Ze zavazek slibujiciho vznika denim pisemného prohlaseni slibujiciho jeho
piijemci. Rijemce slibu je pak povinen uskuhit jednani, o & ho slibujici zada, jen
kdyZz se ktomu zavazal. fiemce slibu ovSem neie jednat Uplé benevolent& Je
povinen init na naklad slibujiciho op@ni za delem sniZzeni Skod na co nejmenSi
miru** Slibujici je v gipads Skody povinen zaplati $kody a vylohy, kterigjemci slibu
vznikly v souvislosti s jednanim, o¢h slibujici pozadal. #kladem niize byt ztrata
smenky. Opraviiny ze sminky, ktery neobdrzi akceptovanou &mu proto, ze se ztratila
v poStovni pepra¥, pozaduje na dluznikovi, aby akceptoval novowrscn. Dluznik
vtomto gipact muze pozadovat naciiteli slib odSkodgni v piipadt, Ze by mu byla

predloZena k proplaceni Gdajmtracena semka*

11 QVATOS, M. aj., Zahraxini obchod: teorie a praxe, s. 223.

112 ANDRLE, P., Dokumentéarni akreditiv v praxi, s. 26.

113 7akong. 513/1991 Sh., Obchodni zakonik, § 725.

114 7akong. 513/1991 Sb., Obchodni zakonik, § 726 - 728.

15| ANDOROVA, A., CECHLOVSKA, S., JKXOVA, H. aj., Obchodni bankovnictvi, s. 170.
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2.5 Dokumentarni inkaso
Dokumentarni inkaso je v mezinarodnim obchodu veéhlstou platebni podminkou. Hat

mezi klasické instrumenty s dlouhou tradici.

Dokumentarni inkaso charakterizujeme jako dokumantédbezzavazkovy platebni
instrument, ktery fedstavuje z hlediska banky zpiestkovatelskowtinnost provadnou

pouze na zaklad zadosti klienta. Vyjailje zavazek odivatele na rozdil od
dokumentarniho akreditivu, ktery vyjage zavazek banky® V piipads oteveni

dokumentarniho inkasa banka nevstupuje do Zadnéheazku na rozdil od
dokumentarniho akreditivu, ktery vyjatde zavazek bank}-’

Je to forma platebniho stykujimiz je vydani dokumeif tedy i zbozi podmimo
zaplacenim nebo akceptaci &rky, zaplacenim inkasnfastky nebo spknim jinych

podminek.

Ve srovnani s dokumentarnim akreditivem je pro avagiciho mea jistym zpisobem
placeni. Prodavajicimu neposkytuje jistoteyzeti zbozi a zaplaceni. Na druhé strign
v3ak jistjSi nez hladka platba. Dokumentarni inkaso se pdoforéuje vyuZivat vé&ch
piipadech, kdy riziko platebni neschopndstieuvile kupujiciho je relativéinizké.

Pouziti dokumentarniho inkasa je vhodnigdevsim tam, kde jde o dlouhodoby a
zavedeny obchodni styk mezi partnery a dodavaitd sechce akceptovat uhradu za zbozi

az po jeho dodavce.

Pravni Gprava
Dokumentarni inkasa se Weské republicegidi zakonem¢. 513/1991 Sb., obchodniho
zékoniku. Prava a povinnosti vyplyvajici ze smlouvydokumentarnim inkasu gédi

podpirné také ustanovenimi o smlogimandatni-*®

118 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk128.

U7VINTER, j., Bankovni zaruka €eské republice [online]. 2010. [cit. 2011-01-25pdbupny z WWW:
<http://cfoworld.cz/financni-sluzby/bankovni-zaruleceske-republice-602>.

18 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk]189.
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Definice Dokumentéarniho inkasa dle Obchodniho z#&on8§ 697: Smlouvou o
bankovnim dokumentarnim inkasu se zavazuje banKat veti osold dokumenty
oprawviujici nakladat se zbozim nebo jiné doklady, bud®ilijejich vydani zaplacena
urcita perezni ¢astka nebo proveden jiny inkasni Ukor“dale v 8698 zavazuje banku:
.Dokumenty uvedené ve sml@uje banka povinna jfevzit a s odbornou pg

opatrovat.“**?

Bankovni dokumentarni inkasoude vydat pouze banka. Z tohotdvddu se na &
vztahuje také zakon. 21/1992 Sh., o bankach. Jind osob@enobstarat dokumentarni
nebo smineiné inkaso pouze tehdy, je-li k tomu opréwa. PouZiti sknek v ramci
dokumentarniho nebo smetného inkasaidi také zakornt. 191/1950 Sb. sémeiny a

Sekovy.

Mezinarodni obchodni komora vif#a zpracovala a vydala Jednotna pravidla pro iakas
(Uniform Rules for Collections — URC), ktera sealniji na vSechna dokumentarni inkasa,
ktera obsahujiiislusnou dolozku o jejich uplatni. Zpracovani dokumentarnich inkas se
fidi podle revize platné ke dni otewi inkasa. V saiasné dob jsou to Jednotnd pravidla
pro inkasa platna od 1. 1. 1996 — URC 5%2.

Pti zpracovani dokumentarnich inkas plati mimo js® bbecna pravidla:

- Pri obstaravani dokumentarniho inkasa postupuje banl@bornou p#, ale
neodpovida za neuskdténi inkasa.

- Banka se zabyva pouzéeploZzenymi dokumenty, nikoli stavem zboZzi. Bankaine
povinna kontrolovat dokumenty, ale provadi to sedbin na svého klienta a s
ohledem na své dobré jméno s rozumnati.pé

- Pro banku je zavazné pouzesmhinkasniho fikazu, nikoli zrini kupni smlouvy
uzawené mezi dodavatelem a cditelem.

- Pokud jsou satasti inkasnich dokumehtakeé dispozini dokumenty nebo je zbozi
zaslano k dispozici bance, je zbozi vydano ¢oglieli pouze po spémi vSech
inkasnich podminek.

119 74kon¢. 513/1991 Sb., Obchodni zékonik, § 697,698.
120 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk]189.

53



- Neni-li dohodnuto jinak, jakékoliv naklady a pojhaspojené s inkasem jsou K tiZi
piikazce inkasa, a to i wipad, kdy odigratel odmitne platit.

- Prijme-li odbkeratel inkaso, tj. zaplati nebo akceptujeialu a nasledhje zjiS€no,
Ze zbozi neni dodano dle kontraktustavaji mu zachovany naroky pouzéciv
dodavateli, protoZze neie banku Zadat o dodate zruSeni platby.

- Banka nezkouma@ pravost, ani opré&vost podpig na gedloZzenych dokumentech

(ani na sminkach) a provadi instrukce tak, jak jsdegepsany dodavateleft.

Uctastniky dokumentarniho inkasa jsou:

- dodavatel (prodavajici, vyvozceiilazce) je ten, kdorpdklada bance dokumenty
k inkasu ¥etne inkasnich instrukci, za které je zodpdnmy;

- vysilajici banka (banka dodavatele) je ta, ktei@vpala od fikazce dokumenty
k zajis€ni inkasa;

- predkladajici (inkasni) banka (banka ediiele) je ta, kteraipdklada dokumenty
trasatovi;

- odbératel (kupujici, dovozce, trasat) je ten, komu majt inkasni dokumenty

ptedlozeny-*

Z&kladni druhy dokumentarniho inkasa:

1. Podle zjisobu zpracovani rozliSujeme inkasa nang a nefimeé.
Ptimé inkaso si dodavatel kiguje sdm bez prosdnictvi banky. V fipad negimého
inkasa dodavatel pozada svoji banku o zpeatovani inkasa. Dodavatel zaSle bance
piikaz k obstarani inkasatetnt dokumend a banka je odeSle k inkasu bance cvdtele.
Banka odbratele je bankou inkasni a zarévgankou pedkladajici, ktera vyda dokumenty

az po splani vSech instrukci uvedenych v inkasu.

2. Podle inkasnich podminek rozeznavame dokumentdkaso s podminkou vydat
dokumenty: proti placeni; proti akceptaci &ky; proti cast€énému platu a

akceptaci s@nek; proti jinému inkasnimu ukonu.

2! SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk180.
122 \MACE, M., Platebni styk: klasicky a elektronicky, 3. 6
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V piipact varianty ,Dokumenty proti placeni“ plati prodav@jietSinou v dob prevzeti
dokumenti, pog. se v souladu s kontraktemube zavazat k pozi Uhraé. Pro
kupujiciho je vyhodou, Ze jeho prietiky nejsou vazanyedem.

V piipact inkasni podminky ,Dokumenty proti akceptaci &rky* predava prodavajici
bance spolu s dokumenty &nku vystavenou na kupujiciho, jejiz splatnost gevena k
pozcjSimu datu, ¥tSinou utitou dobu po vidné. Jde o typickou @wovou podminku, f
které je U¥r zajiS€n sneEneiné. Vyvozce i ni nese nejen riziko négvzeti zbozi, ale
nasledg i riziko neplaceni (nehonorovani &nky kupujicim). Vyhodou pro exportéra je

eventualni moznost eskontu akceptovanéngmy

Kromé¢ toho je mozna kombinace oboudsphi. Tato inkasni podminka je nazvana
.Dokumenty proticast&énému platu a akceptaci gnky“ Inkasni podminka ,,Dokumenty
proti jinému inkasnimu uUkonu“ znamena, Ze jsou dodoty vydany pouze proti

piredloZeni neodvolatelného zavazku zaplatit.

V praxi se setkdvame j&S$ tiznymi modifikacemi inkasnich podminek, mezi kteedip
nagiklad:
- dokumenty proti vystaveni bankovni zaruky;
- dokumenty proti potvrzeni oigvzeti dokumerit proti zavazku odératele na
odlozené placeni;
- dokumenty proti vyriné za jiné dokumenty. Tento druh inkasni podminky se
pouziva pouze vifpad, Ze obchodni partiiemaji vi¢i soké vzajemné pohledavky
a zavazky vyplyvajici z dodavatelsko-@ditelskych vztalh U této inkasni
podminky dochazi k vzajemné vyné dokument prokazujicich obous#énnou

dodavku zbozi nebo sluzeb.

3. Dle hlediska postaveni partiier obchodni transakci
Jedna se o dokumentéarni inkasaréna podle toho, kterogast dokumentarniho inkasa
banka zpracovava, tzn., zda je vysilajici bankpak-se jedna o dodavatelské inkaso nebo

zda je inkasni bankou — pak se jedna ccoatklské inkaso.

4. Podle typu pedkladanych dokumeintrozliSujeme dokumentarni a &n&né
inkaso
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- Dokumentarni — je inkaso finamich dokumerit doprovazenych obchodnimi
dokumenty a inkaso obchodnich dokunienhedoprovazenych finanimi
dokumenty. Jedna se o inkaso éshky predkladané saiasré s dokumenty
prokazujici dodavku zboZi (nadaktura, pepravni list) nebo inkaso pouzhto
dokument (nag. faktura, pepravni list) bez samky.

- Smeneiné — oznaéujeme jako hladké — nedokumentarni inkaso. Podiageych
pravidel pro inkasa (URC 522) se jedn& o nedokuémentzv. hladké inkaso, které
je charakterizovano inkasem firgrich dokumernit nedoprovazenych obchodnimi
dokumenty. V podstatse jedna o zprastdkovani inkasa sénky. Sneéneiné
inkaso pati mezi @zn¢ vyuzivany zjisob pedkladani srnky k proplaceni

v zahraninim obchodd?®

Pouziti tohoto instrumentu je vhodné figadt, Ze vyvozce nema pochybnost o o¢hat

schopnosti dovozce zaplatit (vzhledem k zavedengpoalehlivému obchodnimu spojeni).
Politické, hospod&ké a pravni prosdi zend dovozce je povaZzovano za stabilni. Zem
dovozce nevydala restrikce na dovoz zB6%iFungovani dokumentarniho inkasa lze

porozungt z tohoto schématu:

)

8
I
[ DOVOZCE } 1 { VYVOZCE }
4 5 6 7 2

N 3 e

[BAN KA P REDKLADAJICI BANKA VYSILAJICI }

/ 5 re

Obrézek IPribéh dokumentarniho inkasa
Dokumentarni inkasfnline]. Komeeni banka, 2011 [cit. 2011-02-02]. Dostupny z WWW:
<http://www.kb.cz/cs/firmy/firmy-s-obratem-nad-60timnu/dokumentarni-inkaso.shtml>.

12 SCHLOSSBERGER, 0., SOLDANOVA, M., Platebni styk]182.
124 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabei a zajiovaci instrumenty ve viitim a
zahrangénim obchod, s. 88.
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. Uzaweni obchodni smlouvy

. Fikaz k obstarani dokumentarniho inkasa + dokumenty

. Fredani inkasnichifkazi a @islusnych dokumeit

. informovani dluznika ofpmu dokumeni a o inkasnich podminkéach
. Provedeniifslusného inkasniho ukonu

. FFedani dokumeiit

. Fredani inkasniho pémi

0o N oo o0 A W DN P

. Vyzvednuti zbozi

Cely obchodni fipad (realizovany po platebni strance dokumentarimikasem) byva
v zasad rozctlen do 3 zakladnich krdk

1. Stanoveni inkasnich podminek
Ke stanoveni platebni podminky dochazi jiz pzavirdni kupni smlouvy na zékiad
dohody mezi prodavajicim a kupujicim. &&dtrené strany kontraktu si jako platebni
podminku zvoli dokumentarni inkaso a zatfowee dohodnou na podminkach placeni.
Souasti ujednani je specifikace dokumerkteré budou kupujicimuiedliozeny.

2. Inkasni pikaz a odeslani dokument
Po podepséani kupni smlouvy odeSle vyvozce (dodavabezi a pozada svoji banku o
obstarani inkasa a siasrt ji preda patebné dokumentydetre inkasniho pikazu. Banka
odesSle dokumenty s nezbytnymi instrukcemi inkasmicle.
Podkladem pro realizaci dokumentarniho inkasdijeap pro provedeni inkasa, ktery musi
obsahovat fesné a UplIné instrukce.

3. Predlozeni dokumefita Uhrada
Inkasni banka poda zpravu cdhteli o gFjeti dokumend a sa@li mu podminky jejich
vydani. Jestlize kupujici shleda dokumenty za vyijioy, zaplati resp. akceptuje &nku a
poté obdrzi dokumenty. Inkasni bankéevede inkasnéastku na et vysilajici banky,
kterd ji ripiSe na Get pikazce inkasa®

12 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabni a zaji§ovaci instrumenty ve vriiim a
zahrantnim obchod, s. 88..
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Vyhody a nevyhody dokumentarniho inkasa
V pripadd dokumentarniho inkasa jsou vyhodyegevSim na str&nkupujiciho, pro

vyvozce jsou s inkasem spojena spisgdirizika.

Vyhody:

Vyhody spd@ivaji v nizkych bankovnich odinach (je lacigjSi nez dokumentarni
akreditiv), v menSi pracnosti a s tim souvisejicyohlejSim obstaranim celéhdipadu.
Pro dovozce je vyhodné, protoZze mu nevaze devippestedky ¢i domaci nénu do
okamziku Ghrady?® Umo#iuje mu zaplatit a? poipvzeti dokumerit (obvykle sodasré

s prevzetim zbozi). Dodavatel m& vzdy kontrolu nad doe&nty. Dokumentarni inkaso
predstavuje $tSi jistotu nez ma Uhrada, protoze oétatel se nedostane ke zboZive,
nez zaplati, akceptuje $nku nebo splni jiné inkasni podminky. Banka newyd@menty
ani v giipac, kdy je uhrada provedena jako hladka platba, dotledbstane zmoeéni od
vysilajici banky. Dodavatel e nabidnout akceptovanou &rku s avalem prvéidni
banky k eskontu nebo ji prodat forfaitingové sgalesti. Dale niZze byt bankou nabidnuta
dodavateli vramci dokumentarniho inkasacitar forma financovani. Samiggmeé
nevyhodou je, Zeipodkupu sminky, bul’ pfimo ze strany bankyi jiného faktora nebo
forfaitéra, exportér neobdrzi celou &mtnou castku. Odkup je vzdy na bazi diskontované

sastky*?’

Nevyhody:

Dokumentarni inkaso nedava vyvozci jistotu, Ze zbbiade dovozcem ipvzato a

zaplacend?® Neni vhodné ho pouZit do zemi, kde jsou nestahibspodéské a politické

pomsry.*?° Pouziti je vhodné u dlouhodobého a zavedeného oolného styku mezi

partnery, v pipadc dobrych zkuSenosti s platebni moralkou @dtele. Nevyhoda

z pohledu vyvozce je pokud zaSle zboZimm na dovozce, vystavuje se nebe&ipe
moZzného neseridznihoriptupu dovozce (platebni nde nebo platebni neschopnosti).

Riziko prodavajiciho spiva vtom, Ze fevzeti a sotasreé zaplaceni dokumeintje

126 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zajigovaci instrumenty ve vritim a
zahranénim obchod, s. 101.

127 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk131.

128 MJARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabmi a zajigovaci instrumenty ve viitim a
zahranénim obchod, s. 101.

129 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk130.
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zajiSeno jen zavazkem kupujiciho z kupni smlouwili jako zpasob placeni je
piedpokladano uivéryhodnych partnér i akceptaci srnky miZze vzniknout riziko
platebni neschopnosti akceptanta gplatnosti sminky, avSak vymahatelnost takovéto
pohledavky ze simky je diky zrychlenému soudniniiizeni rychlejsi.

V piipact pouziti dokumentarniho inkasati péeském dovozu, pokud ma zahkami
piikazce obavu, Ze by oé&tatel mohl disponovat se zbozinted zaplacenim, ftie
piedejit situaci, kdy neni v kontraktu dohodnut avalasneénky, ani zaruka za zaplaceni
dokumentarniho inkasa nebo kdy &asti inkasnich dokumenhejsou dispozni doklady.
Tehdy mize byt gedkladajici banka pozadana o souhlas se zaslarai gtimo na jeji
adresu nebo zvoli zaslani zboZi tuzemskému spedit&rdispozici banky kupujiciho.
Znamena to, Ze tuzemsky speditér oznami baticbqd zboZzi, o které se sam postara az
do predlozZeni bankovniho potvrzeni, Ze zboZi bylo zagriac

Z pohledu pedkladajici banky neni dokumentarni inkaso bankovzédvazkem, banka zde
nemiZe donutit dluznika k zaplacenti, i pokud jsou ddiklazbozi v psadku, neb6 zalezi
jen na dluznikovi, zdairpvezme doklady proti zaplaceni, akcept@rsky apod. Banka tak
nema moznost ani pravomoc vynutit sjplhkontraktnich povinnosti. Banka nezkouma,
zda redloZzené dokumenty odpovidaji kontraktu, pouze roduje, zda obdrzela doklady
odpovidajici inkasnimuifkazu. VZzdy se tedy u inkasni pohledavky jedna blguavku
zahranéniho fikazce'®

2.6 Dokumentarni akreditiv

Dokumentarni akreditiv iedstavuje dokumentérni zavazkovy platebni instramdery

Vv s

e viv s

zahraniniho obchodu pouZivaji. Jedna se o velmi sofistikgvbankovni instrument,
jehoz spravné pochopeni a pouzivani je pro kazdétieatele nutnosti. V ipad

spravného provedeni vyznarsniZuje ¢i odstrawuje rektera rizika, se kterymi se

%0 MARVANOVA, M., HOUDA, M. aj., Platebni styk: plabni a zaji§ovaci instrumenty ve vriiim a
zahrantnim obchod, s. 101.
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setkavame v zahrafiim obchodu, na druhou stranu jeho podoéri neznalost mize
vést k velkymsasovym i materialnim ztratam:

Dokumentarni akreditiv je i jakymsi ,kompromisem®em platbou pedem, ktera
zvyhodiuje prodavajiciho, tedy vyvozce (obdrzi platlsive, nez odesléi pireda zbozi) a
platbou po dodani zboZzi, kteraragnosiiuje naopak kupujiciho — dovozce (zpravidla plati
aZ poté, co obdrzel sjednané zbd#).

Dokumentarni akreditiv zafisije dodavateli, Zeipsplréni vSech akreditivhich podminek
obdrzi vzdy akreditivnéastku bez ohledu na platebni schopnostiadble.

Dokumentarni akreditiv je pisemny zavazek bankyelieientovi — vyvozci (dodavateli),

vystaveny na zakladinstrukci gikazce akreditivu — dovozce (othtele), poskytnout

pInéni stanovené akreditivem do vySe akredit&dmtky proti dokumeidin predlozenym v

ramci platnosti akreditivu a odpovidajicim vSemealitivnim podminkant®

Akreditiv je vyuzivan mezi podniky atipadré jinymi subjekty v pipadech, kdy vztahy
mezi nimi nejsou pravidelné a dodavatdiijgmce) si neni jist platebniiki a schopnosti
odkeratele (platce). Proto ffpemce podniiuje dodani zbozi nebo provedeni sluzby
oteenim akreditivu.

Pravni Gprava

Dokumentarni akreditiv séidi vCR zékonem¢. 513/1991 Sb., obchodni zékonik
v platném zwini. Dle obchodniho zékoniku je vztah metikpzcem a bankou definovan v
8 682 nasledovwh ,Smlouvou o otekeni akreditivu se zavazuje bankékazci, Zze na
zaklad jeho Zadosti poskytne dité osolg (opravrenému) na et prikazce utité plreni,
jestlize opraveny spini do u#ité doby stanovené podminky,/dkazce se zavazuje zaplatit
bance uplatu.” Dale 8§ 683 stanovi;,Banka v souladu se smlouvou pisemscli
opravrenému, Ze v jeho pro&gh otevira akreditiv, a oznami mu jeho obsah. \éditivni

listine musi byt ufeno plreni, ke kteréemu se banka zavazuje, doba platnostddk/u a

BBLVINTER, J., Dokumentarni akreditiv hladce a obrpmgine]. 2010. [cit. 2011-02-02]. Dostupny z
WWW: < http://cfoworld.cz/financni-sluzby/dokument&akreditiv-hladce-a-obrace-615 >.

132 ANDRLE, P., Dokumentéarni akreditiv v praxi, s. 18.

133 ANDERLE, P., Komenték UCP 600 [online]. 2009. [cit. 2011-02-02]. Dasity z WWW:
<http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/bankovnidtwiestovani/lkomentar-zvyklosti-pravidla-
akreditivy/1000464/54503/>.
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akreditivni podminky, jez ma oprawny v této dob splnit k tomu, aby se mohl domahat

plnéni vici bance."**

Dokumentarni akreditiv fiZe otevit pouze banka, proto se na wztahuje také zakon
¢.21/1992 Sbh., o bankach. Jina osohgenotevit dokumentarni akreditiv pouze tehdy, je-
li ktomu opravina. Takovou oprawmou osobou rize byt nap. druzstevni zalozna
pusobici podle zakona 87/1995 Sb., ofiptnich a G¥rnich druzstvech.

Pouziti ssdnek v ramci dokumentarniho akreditivuisgi také zakonend. 191/1950 Sb.,

smenesny a Sekovy zakoft>

V fadk zemi Dokumentarni akreditiv vSak zakonem upravemi.nVztahy mezi
zWEastrenymi stranami (prodavajicim, kupujicim a bankanaivgtvaily v bankovni praxi
jako zvyklosti. Nejednotnost zvyklosti vedla Mezio@ni obchodni komoru (International
Chamber of Commerce — ICC) jiz véicatych letech minulého stoleti k pisemnému
zpracovani zvyklosti a pravidel pro dokumentarmedkivy. Tato pravidla jsou periodicky
revidovana. Nemaji povahu pravni normy, jsou vSakklmi dodrZovana a zavaznosti
nabyvaji tim, Ze se nabanky v akreditivech odvolavaji. Poprvé byly publiany jiz v
roce 1933 a nasledmrevidovany v letech 1951, 1962, 1974, 1983, 19@fch posledni
verze byla vydana v roce 2007 jako publikace Meaoddi obchodni komorg. 600
Jednotné zvyklosti a pravidla pro dokumentarni dikirgy (Uniform Customs and Practice
for Documentary Credits — UCP 600 — 2007 Revisi@; Publication No. 600). UCP 600
plati od 1.¢ervence 2007.

Tyto zvyklosti a pravidla definuji dokumentarni e#itiv nasledujicim zjsobem ¢l. 2
UCP 600): akreditiv je jakékoliv ujednani, jakkaliazvané nebo popsané, které je
neodvolatelné, arpdstavuje tak pevny zavazek vystavujici banky howedr prezentaci
dokument v souladu s podminkami akreditivu (honorovat vyiiji prezentaci).

Honorovat znamena:

- zaplatit na vidnou, pokud je akreditiv pouZzitelny platbou nagvidu;

134 7akon¢. 513/1991 Sb., Obchodni zékonik, § 682, 683.
1% SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk138.
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pfijmout zavazek k odlozenému placeni a zaplatisplatnosti, pokud je akreditiv
pouzitelny odloZzenym placenim;
akceptovat cizi s#mku (tratu) vystavenou beneficientem a zaplatit ebed

splatnosti, pokud je akreditiv pouZitelny akcepta&i

pii zpracovani dokumentéarnich akreditiglati mimo jiné tato pravidla:

smlouva o dokumentarnim akreditivu musi mit poddehmdniho zakoniku vzdy
pisemnou formu;

pro banku je zavazné pouze émh dokumentarniho akreditivu, nikoli &mi
kontraktu uzakeného mezi dodavatelem a ¢diielem. Takovéto smlouvy se bank
nijak netykaji a nejsou pro¢rnzavazné ani vijpac, Ze dojde k odstoupeni od
kontraktu;

po oteweni akreditivu nema moznost vystavujici banka netadglny akreditiv
odvolat, zruSit nebo z&énit bez souhlasu vSech &streénych stran, tj. fikazce,
avizujici resp. potvrzujici banky atripmce akreditivu. Proto Wfpad, Ze
podminky akreditivu jsou nevyhovuijici, je v zajmtikazce i vystavujici banky
upravit tyto podminky jestpied otewenim akreditivu;

vSechny instrukceifkazce k vystaveni akreditivu a ke &my akreditivu musi jash
stanovit dokumenty, proti kterym ma byt provedeasledr platba;

z daivoda minimalizovani budoucich probl&mpii zpracovani akreditivu maji
banky dbat na to, aby nebyly v akreditivnich podcagh zahrnuty filisSné
podrobnosti;

banka se zabyva pouzeeploZzenymi dokumenty, nikoliv stavem zboZi nebo
sluzby;

banka nezkouma pravost, zfalSovani nebo pravimek jakychkoliv dokumerit
piedloZzenych v ramci dokumentarniho akreditivu azui & nezodpovida;

Z&dost pijemce o pevedeni dokumentarniho akreditivu nemusi byt zngtiehoo
banky akceptovana;

akreditiv mize byt geveden bankou pouze tehdy, je-li dv vystavujici bankou

jako ,prevoditelny*.

13 ANDRLE, P., Dokumentarni akreditiv v praxi, s. 21.
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Pri zpracovani dokumentarniho akreditivu nejsou basdiyoddny mimo jiné za:

- formu a pravost dokumantvahu, jakost a hodnotu dodaného zbozi nebo kvalit
sluzby;

- konani jednotlivych dopravicnebo pojistitel atd. @i prepraw zboZzi;

- nasledky vzniklé zdrzenim nebo ztratoui prepra¥ zprav, dopig8 nebo
dokument;

- nasledky vzniklé zpozeshim nebo zkomolenim swiftovych nebo dalnopisnych
zprav, omyly v pekladech (banky si vyhrazuji pravo citovat akredgitipodminky
v pivodnim zrni);

- néasledky vzniklé ferusenintinnosti banky zdsahentadi, obtanskymi nepokoiji,
valkou, vyssi moci a jakymikoliv stavkami nebo \Kdmi;

- za skuténost, Ze fedané fikazy nebyly jinou bankou provedef.

Druhy dokumentarnich akreditiv a
Akreditiv by mel vzdy odpovidat konkrétnim petbam dané obchodni transakce a aém
smluvnich stran. Toho mohou prodavajici a kupuasahnout pouze vhodnym bm

druhu akreditivu a volbou jeho podmingk.
V praxi se pouzivajitizné druhy akreditit, vZdy vSak pjde o akreditiv:
- odvolatelny nebo neodvolatelny

- avizovany nebo potvrzeny

Odvolatelny akreditiv ize byt kdykoli v dob své splatnosti vystavujici bankou zruSen

nebo znénén i bez pedchoziho oznameni beneficientovi. Prodavajiciyaven riziku, ze
ke zruSeni¢i zmeéné akreditivu dojde v daolh kdy bude zboZi jiz odeslano, avSak
dokumenty dosud nebylyi@dlozenyci nebyly gijaty bankou. Z tohoto /odu se tento

typ akreditivu prakticky nepouZziva.

Neodvolatelny akreditiv f@dstavuje definitivni zavazek vystavujici idpadné potvrzujici

banky poskytnout jislusné akreditivni pkni (to je zaplatit ihnedi pii dni splatnosti
dokument, akceptovat a proplatit smku nebo negociovat dokumenty a ésky) za

13" SCHLOSSBERGER, 0., SOLDANOVA, M., Platebni styk140.
1% MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni egace, 2007, s. 78.
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piedpokladu, Ze budou naleZipredloZzeny pedepsané dokumenty a sfig vSechny
podminky akreditivu. Podle nejnggi revize Jednotnych zvyklosti a pravidel pro
dokumentarni akreditivy UCP 600 je kazdy akreditwe kterém chybi Udaj o jeho
odvolatelnostici neodvolatelnosti, povazovan za neodvolatelny. dvetatelny akreditiv
nemiZze byt znénén ani zruSen bez souhlasu vystavujici bankipguireé potvrzujici banky
a beneficienta. Proto jeukbzité, aby prodavajici a kupujici velice debzvazovali

podminky akreditivu fed jeho otekenim a zakotvili je do obchodniho kontraktu.

Potvrzeny akreditiv je neodvolatelny akreditiv, rigtge na zéklad Zadostici zmocreni

vystavujici banky potvrzen dalSi bankou, ktera ise wici beneficientovi dostava do
obdobného zavazku jako banka vystavujici. Beneficma tak d¢ banky, které mu
odpovidaji za poskytnutifizlusného pléni, a nize se obratit na kteroukoli z nich.
Potvrzujici banka musi zarg@pokladu spkni akreditivnich podminek 8y zavazek
splnit, i kdyby vystavujici banka nebyla schopnatipl Zavazku z potvrzeni se vSak
beneficient mize dovolavat pouze wipac, Ze dokumenty ifedlozi potvrzujici nebo
jakékoli jiné jmenované bance. Bude tomu takd&éwzdy, nebd potvrzujici banka bude
ve WtSingé piipadi bankou fisobici v jeho zemi. Je na rozhodnuti avizujici lyarzdali
akreditiv potvrdici ne, a za jakych cenovych a jinych podminek. Pokedi avizujici
banka ochotna akreditiv potvrdit, musi o tom nefend informovat vystavujici banku.
Prodavajici bude zadat po kupujicim, abyidih potvrzeny akreditiv za situace, kdy
nebude povazovat zavazek vystavujici banky za tetg & uz z divodu, Ze jde o mensi
¢i méré zndmou banku, nebo #vbdu, Ze nefedvidané udalosti v zemi kupujiciho by
mohly negativi naruSit schopnost vystavujici banky dostat svéawazku, i kdyby Slo o
dobrou banku. Prodavajici by seglnve svém vlastnim zajmu j&Sipred uzavenim
kontraktu informovat u banky, ktera by¢ka akreditiv potvrdit, zdali ma tato banka na
potvrzeni akreditivu zdjem. Potvrzeni akreditivim@huje rizika zend sidla vystavujici
banky a riziko neproplaceni akreditivu ze strangtayujici banky.

Avizovany (nebo téZ nepotvrzeny) akreditiv je takowe kterém jako jedina banka

zavazana poskytnouttiplusné plani proti pedloZeni stanovenych dokuména i
splreni akreditivnich podminek figuruje banka, kteraealtiv vystavila. Banka, ktera

akreditiv beneficientovi avizovala, niggima zadny platebni zavaze#cv beneficientovi.
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Proto gipadné prozkoumani platebni schopnosti bude naénpistize u vystavujici

banky*

DalSi druhy dokumentarnich akreditiva
Podle zgsobu zpracovani:
Revolvingovy akreditiv se po ¥grpani obnovi nebo po uplynuti stanovénéové Ikity

se obnovi nebo navysi, tjastka akreditivu je beneficientovi &pk dispozici v fivodni
nebo navysené vysi bez pozadavku jakékolkrsyrpavodniho akreditivu. Vzdy zélezi na
formulaci tohoto akreditivu (Zisobu obnovovani) v samotném akreditivu, jeho pouhé
ozna&eni za revolvingovy je§tnemusi nic znamenat. V akreditivnich podminkactsimu
byt presré urcen zgisob obnovovani, to je jak a kolikrat se bude akredbnovovati na
konci kterych obdobi. Je neodvolatelnyiza se obnovovat ve vztahuw&sovému obdobi
nebo k hodn@ét Je vyhodny u kontrakt kde se pravideth dodavky zbozi (sluzeb)
opakuji. Po vyerpani fivodni celkové akreditivni sumy nebciité jeji ¢astky utené pro
jisté obdobi neni pt¢ba Zizovat no¥ stejny akreditiv, tzn. igdstavuje Usportiasovou a

na vylohach:*°

Prevoditelny akreditiv umaiije vyvozci, v jehoz prosigh je akreditiv vystaven, aby

pozadal banku ofpvedeni akreditivu na jiného beneficienta (svéhdagiatele). Pouziva
se u nefimych obchod k prevodu prav z akreditivu natpodniho dodavatele zboZzi.
Podminky akreditivu istavaji stejné, vyjimku fedstavuje akreditivnéastka, liity pro
predloZzeni dokumefit eventuald nekteré dalsSi podminky. Akreditiv Izeigvést pouze
jednou, ale nejsou-li zakazany aildodavky, mohou bytasti akreditivu pevedeny
samostaté n¢kolika dodavatéim. Akreditivy, které nejsou vyslo¥nozna&eny jako

pievoditelné, pevadt nelze.

Back-to-back akreditiv se ro¥h pouziva u ngpmych obchod (reexporti, switchi

apod.). Jeho funkce je obdobna jakoremoditelného akreditivu, ale v tomtdipact jde
o dva samostatné akreditivy. Neni proto ani upravgednotnych zvyklostech.iipasi
uréitou vyhodu prosednikovi, protoZze nevéaze jeho vlastni predky i Zadosti
o oteveni akreditivu ve prosigch pivodniho dodavatele. Podminky obou akreditngak

139 SVATOS, M. aj., Zahraiini obchod: teorie a praxe, s. 221.
190 ANDRLE, P., Dokumentarni akreditiv v praxi, s. 25.
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museji navazovat, zejména pokud jde o dokumentity lipro jejich gedlozeni apod.

Céastka akreditivu se pochopitélhsi. 14

Remboursni _akreditiv je takovyjfipkterém misto hotového placeni akceptuje banka na

podklad prikazu pikazujici banky smnku vystavenou na ni beneficientemCéastka
smeénky je obvykle stejna jako hodnota akreditivnichkaimenfi. Podminky akreditivu
stanovi, Ze fedloZzena bude ttini snénka v ugitém konkrétnim terminu (n&pl180 drit).
Banka beneficienta zkontroluje dokumentiegioZzené v ramci akreditivnich podminek a
opati smenku svym akceptem a ihned takovouésiku nabidnutou beneficientem odkoupi
a vyplati gijemci akreditivu celou semeinou c¢astku. Vypdteny diskont a hodnotu
smeénky nasleds inkasuje od vystavujici banky. Vyhodou je to, #ggmce obdrzi Uhradu
za dodané zbozi, resp. sluzbu ihned, avidkapce akreditivu uhradi danaidstku az

v dobé uvedené na sénce. Jde o metodu financovani dovozii,kperé dovozce vyuziva
mezibankovni Gé a nese jeho naklady?

Akreditivy s ¢ervenouci zelenou doloZkou se pouzivaji velmi vzéctymoziuji, aby

v 7z

beneficientéerpal utitou ¢ast akreditivnicastky jest pied odeslanim zboZzi, napna
zéakladk vlastniho prohlaseni dipravenosti zasilky k dodant?
Stand-by akreditiv viz. viSe

Roz@leni akreditivi podle splatnosti:

Akreditiv_pouZitelny platbou na véthou - @ ni banka (vystavujici, potvrzujici nebo

jmenovana) proplaci akreditivnéastku ihned po splmi akreditivnich podminek
beneficientem. Tento typ akreditivékdy pozaduje, aby beneficient vystavil vistacsiku

na banku, u které je akreditiv pouzitelny.

Akreditiv_s odloZzenou splatnosti (odloZenou plajbgi splatny pozégi. Vyplata neni

provedena okami#t pri splnéni akreditivnich podminek, ale tiiou predem pesreé

stanovenou splatnosti (ma@d 60 drii od data pedloZeni dokumen). Termin splatnosti by

"I MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni egace, 2007, s. 80.
192 SCHLOSSBERGER, O., SOLDANOVA, M., Platebni styk]149.
1“3 MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni egace, 2007, s. 80.
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se nél vzdy vazat na &ktery z gedkladanych dokumeint OdloZzena splatnostithe byt
stanovena také jako konkrétni datum.

Akreditiv_pouZzitelny akceptaci smky bankou ufenou v akreditivu (vystavujici,

potvrzujici nebo jmenovanou) a zaplaceniirsplatnosti sranky. V souladu s akreditivem
beneficient vystavuje na banku ¢anou v akreditivu lftni sménku se splatnosti
stanovenou Vv akreditivu. Banka vystavujici i bangatvrzujici (pokud je akreditiv
potvrzen) maji povinnost sinku akceptovat arpsplatnosti proplatit, splni-li beneficient
podminky akreditivu.

Akreditiv_pouzitelny negociaci sinky nebo dokumeifitje upraven v UCP 600. Podle

téchto Jednotnych zvyklosti a pravidel je akreditoupitelny negociaci pouze u jiné nez
vystavujici banky. Tato banka budedbpotvrzujici, nebo jmenovanou bankou. Negociace
znamena fevod snénky z jedné osoby na druhou. Podle pravidégenprovést negociaci
jmenovana banka odkupem cizich &k (vystavenych na jinou banku) a/nebo
dokument za pFedpokladu fadné prezentace dokumé&nizalohovanimi prislibem
zalohovani gislusnétastky beneficientovi.

Akreditivy Ize tak pouzit jak pro placeni v doldodavky, tak i pro poskytovani &mw.
Volba akreditivu co do jeho splatnosti se sjednakantraktu aidi se ¥tSinou finagnimi
Gvahami prodavajiciho i kupujiciho. Erevé akreditivy pedstavuji pro vyvozce jeden
z nejdokonalejSich Zohi zajiseni kratkodobého dodavatelského €y, zejména

s ohledem na moznosti financovani dané transakce.

Pfi pouziti akreditivu je nutno &novat pozornost i¢kterym dalSim podminkam, nap
moznosticerpani akreditivu déimi dodavkami, tolerancim iit, mnozstvi dodaného zbozi
apod***
Ucastniky dokumentarniho akreditivu jsou:
- prikazce akreditivu (odivatel, kupujici, importér, Zadatel o akreditiv)tgn, kdo
dava bance instrukce k vystaveni akreditivu, regpho znéng;
- vystavujici banka (bankatigazce) je ta, kteraipvzala od fkazce instrukce
k vystaveni akreditivu, resp. k jeho &m a jedné na jeho Zadost;

1% MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni egace, 2007, s. 79.
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- avizujici, resp. potvrzujici, resp. jmenovana bar(kanka pijemce) avizuje
akreditiv bez sveého zavazkuidr beneficientovi, s rozumnou pieoveéruje pravost
akreditivu;

- prijemce akreditivu (dodavatel, prodavajici, benefitj opravany, exportér) je
ten, kdo musi iedlozit pozadované dokumenty a splnit dalSi akredit

podminky**> Postup i provadsni akreditivni operace je nasledujici:

i 1 E
[ EXPORTER IMPORTER J
/ 5 .
4 6 7 2 10
3
[ AVIZUJICIi BANKA 8 VYSTAVUJICI BANKA J
9

Obrazek Pribéh dokumentarniho akreditivu
Zdroj: ANDRLE, P. Dokumentéarni akreditiv v praxi. 4. zcgf@prac. vyd. Praha: Grada, 2007. s.
24. ISBN 978-80-247-2276-4.

Obecny postup (akreditiv pouzitelny platbou naé&ndu)

1. Exportér a importér se dohodnou na podminkaahtréktu. Vystaveni akreditivu
piedchazi uzaeni kupni smlouvy, v jejichZz platebnich podminkdohde stanoveno
placeni prosednictvim dokumentarniho akreditivu. ®lstrany se domluvi na druhu
akreditivu, délce jeho platnosti, igobu pouzitelnosti, dokumentech, proti kterym bude
banka plnit, placeni vyloh bank zarigeni akreditivu a podokn

2. Importér — pikazce akreditivu pozadd svou banku o vystaveniuch@ntarniho
akreditivu ve prosgch prodavajicinho. Banka Zadost posoudi s ohledenbaratu a
zajiseni poskytnuté fikazcem a v kladnémiipads akreditiv vystavi a stava se tak

vystavujici bankou. Akreditiv f¥e byt oteven pisemnou formou (dopisem) nebo

15MACE, M., Platebni styk: klasicky a elektronicky, §. 7

68



s vyuzitim telekomunikanich prostedki (Swift/telegram, give dalnopis). Swiftova forma
vystavovani akreditivje v sodasné dob nejvice vyuzivanym Zisobem.

3. Vystavujici banka (banka importéra — KkupujiciteRreditiv avizuje (oznamuje)
beneficientovi akreditivu — prodavajicimu. AvizovdmiZze byt gimo, ale ve w¥tSin¢
piipadi je avizovan beneficientovi prdstinictvim jeho banky, pdpjiné banky v jeho
zemi, z divodu owieni autenticity akreditivu. Vystavujici banka tedyreditiv zasila
(vétSinou prostednictvim mezinarodniho telekomunikého systému SWIFT) avizujici
bance v zemi exportéra.

4. Avizujici banka odfi autenténost (pravost) akreditivu (@¥enim podpig na akreditivni
listiné, owtrenim telegrafickych a swiftovych kfi) a avizuje jej exportérovi. Avizujici
banka nize byt vystavujici bankou pozadagiazmocreéna akreditiv potvrdit. Pokud tak
ucini, stava se potvrzujici bankou.

5. Exportér odeSle zbozi a zkompletuje akreditiygrbadované dokumenty.

6. Exportér nasledityto dokumenty fedlozi avizujici bance

7. Avizujici banka pedloZzené dokumenty zkontroluje. Pokud je znéoenvystavujici
bankou poskytnout pémi z akreditivu (fjde o jmenovanou banku) a prodavajicim
piedloZzené dokumenty odpovidaji akreditivu, jmenovdrgnka nize prodavajicimu
poskytnout plgni dle podminek akreditivu. Pokud avizujici bankeeditiv potvrdila (jde
o0 potvrzujici banku) a byly-li ji vsouladu s akiteem predloZeny odpovidajici
dokumenty, tato banka musi plnit dle podminek akked V ostatnich pipadech, kdy
banka nevyuzije nominaci vystavujici bankou nebredikiv nepotvrdila, zasila avizujici
banka dokumenty vystavujici bance ke kontrole &k dle podminek akreditivu.

8. Avizujici nebo potvrzujici banka posila dokunyewystavujici bance a Zada provedeni
Ghrady.

9. Vystavujici banka dokumenty zkontroluje, a pokupovidaji podminkam akreditivu,
uhradi jejich hodnotu v souladu s podminkami akiedli avizujici bance (potvrzujici
bance).

10. Vystavujici banka uvilije dokumenty fikazci a zatizi jehodgt za platbu fislusné

castky (ihned nebo pozji, podle zréni akreditivu)'*®

196 ANDRLE, P., Dokumentarni akreditiv v praxi, s. 24.
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Vyhody a nevyhody dokumentérniho akreditivu

Vyhody:

Placeni progednictvim dokumentarniho akreditivitepistavuje jak pro kupujiciho, tak i
pro prodavajiciho nejvySsi moznou jistotu. Dokuraemit akreditivy jsou oblibené hlagn
u vyvozai. Ti ziskavaji bankovni zdvazek k poskytnuti akirediho plreni. Banky byvaji
povazovany za subjekty dobré pgeti ajejich zavazky za bonij$i nez zavazky
obchodnich firem. U potvrzeného dokumentarnihoditvel ma dodavatel pohledavku jak
vaci vystavujici bance, tak také&i potvrzujici bance.

Odbératel (gikazce) uvede ve svéntikazu k oteveni akreditivu pesné informace o tom,
v jakémcase a na zakladkterych dokumertit ma byt zaplacen sjednany obnos, dokdy je
akreditiv platny, dokdy nejpozfd musi byt uskuténéna dodavka, jak maji vypadat
dokumenty atd.

Odpovidaji-li gedloZzené dokumenty akreditivnim podminkam, je wygiai, pipadre
také potvrzujici banka povinna zaplatitdbihned, nebo v terminu, ktery je stanoven v
akreditivu. Odbratel ma tak jistotu, ze zaplati az poté, kdy bmdazaklad predloZzenych
dokument prokdzana realizace dodavky nebo sluzby. Kuphijidie mit jistotu, Ze v déb
platby bude zboZi jiz na césa prodavajici je nebude moci zadrzet. Vhodnou aolb
formulaci dokumerit a dalSich akreditivnich podminek sitbe kupujici zajistit
pozadovanou kvalitu zbozicasnost jeho dodani a zabedpeaby prodavajici nedostal
zaplaceno neopravné. Diky nabidce zajishi platby akreditivem kupujici obe&n
prokazuje prodavajicimu svou ochotu platit @zm téZ vyjednat vyhodisi cenové

podminky.

Dodavatel ma jistotu, Ze za realizovanou dodavkeworsguzbu dostane zaplaceno. Pokud
dodavatel neni schopetieglozit dokumenty odpovidajici po vSech strankaotinpinkdm
akreditivu, zanika zavazek placeni na zéklakreditivu. Vystavujici banka musi v
takovém pipact kontaktovat pikazce akreditivu a informovat jej o nedostatcich
v dokumentech s dotazem, zda takové nedostatkypakeea zmotiuje banku proplatit
dokumenty i pes tyto nedostatky. Daleibe také zpoZthi v dodavce zabraniterpani
akreditivu. Akreditiv tak finasi vyhody jen spolehlivym dodavated.
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Z vySe uvedeného je tedyeimé, Ze akreditiv je vhodny zejmén# @gbchodovani mezi
partnery, kt& spolu nemaji dlouhodeéf$i obchodni styky a jeSte #iliS neznaji. Velkou
vyhodou zejména pro obchod s politicky a ekonomioiére stabilnimi zemimi je pak
moznost potvrzeni akreditivu. Je-li akreditiv paem, nemusi se dodavatel bat, Ze
nedostane zaplaceno tidggad z divodu embarga na zahrani platby ze strany zeim
odkeratele. Plati zde vSak santepgré podminka pedloZeni dokumeftv naprostém

souladu s akreditivnimi podminkami.

Nespornou vyhodou akreditivu je také moZznost beesrdho odkoupeni dokumént
ramci akreditivu (tj. forfaitingu) vilpadt, Ze akreditiv stanovi odloZzené placeni. Pro
dodavatele se zde tedy skytd moznost nabidnoutratehi vyhodné platebni podminkyip

zachovani de facto platby na #rbu pro dodavatele.

Pomoci pevoditelného akreditivu a back-to-back akreditieu tpké mozné financovat
nakup utitého zbozi za &¢elem dalSiho prodeje, aniz by pi@stnik nél dostatek financi

na nakup zbozi odipodniho dodavatele.

Akreditiv miZze déle byt vyuZivan ip predfinancovani exportu. Banka tak financuje
vyrobni fazi utité exportni zakdzky s podminkou, Ze tato exparikazka bude kryta
akreditivem (pipadré smEnkou nebo i jinym zfisobem). Vynos takového akreditivu je
potom pouzit pednosti na splaceni pohledavky tegulexportniho Wru, zbylacastka je

vyplacena klientovt?’

Nevyhody:

Zpracovani dokumentarniho akreditivu je rdw® a slozité. Znu dokumentarniho

akreditivu lze provégt pouze se souhlasem vSechitagtrénych stran. Nevyhodou jsou
také vysSi bankovni vylohy ve srovnani fiklad s dokumentarnim inkasem. Néklady
akreditivi mohou byt znéné*® Banky tSinou &tuji poplatky za kazdou operaci, kterou
v ramci akreditivu provagi, jednotlie. Frikladem niize byt poplatek za vystaveni

akreditivu, za jeho avizovani, potvrzeni apod. Aoto divodu je nezbytné sjednat v

“TVINTER, J., Dokumentarni akreditiv hladce a obrpmgine]. 2010. [cit. 2011-02-02]. Dostupny z
WWW: < http://cfoworld.cz/financni-sluzby/dokument&akreditiv-hladce-a-obrace-615 >.
198 SCHLOSSBERGER, 0., SOLDANOVA, M., Platebni styk143.
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kontraktu, jak se prodavajici a kupujici budou fmdha Uhrad nakladi spojenych s
akreditivem'*® Banka, kter4 je poZzadana o vystaveni akreditive, a4 zavazat
k akreditivnimu plgni, a proto zkouma platebni schopnost Zadatelereddi podobs,

jako by mu poskytovala @v. V zavislosti na bonit piikazce akreditivu rize vystavujici
banka pozadovat pdigazci, aby deponoval v této bance akreditiastku jako rdeni pro

Uhradu akreditivntééstky. Ri stanoveni Spatnych podminek nebo nedodrZzenim jedm
ze strany dodavatele mohou byt amaznehodnoceny nebo dokonce pédiay vyhody

akreditivu.

PredevSim pro kupujiciho je nevyhodou princip dokut@erosti a princip vylogeni
odpowdnosti bank. VSechny strany akreditivni operacezayvaji pouze dokumenty,
nikoliv zbozim, sluzbamiéi dalSimi vykony, ke kterym se tyto dokumenty vaigh
Ptipadné naroky kupujiciho, vzniklé régad z titulu dodani vadnéhé poskozeného
zboZi, museji bytifeSeny mimo akreditiv. Banky nejsou zodpdwé za formu,
dostateénost, gesnost, pravost, falsifika¢i pravni &innost jakéhokoliv dokumentu nebo
za obecné nebo specifické podminky stanovené vrdektu nebo vém dodaténé
uvedené. Negbiraji ani Zadnou zavazno&t odpowdnost za popis, mnoZstvi, vahu,
kvalitu, stav, baleni, dodani, hodnotu nebo ex@btemozi, sluzeb nebo jinych vykon
piedstavovanych jakymkoliv dokumentem nebo za dobvéu, jednani, opomenuti,
solventnostginnost nebo finani situaci odesilatele, dopravce, zasilatet§emce nebo
pojistitele zboZi nebo jakékoliv jiné osoby. Bankgjsou zodposdné za nasledky
vyplyvajici ze zdrzeni, ztraty, zkomoleni nebo jiményly vzniklé @i predavani
jakychkoliv zprav nebo dopis nebo dokumeirit pokud tyto zpravy, dopisy nebo
dokumenty jsou iedavany nebo odeslany v souladu s poZzadavky stapmve
v akreditivu, nebo pokudifslusna bankaipvzala iniciativu g volb¢é zpisobu dordeni

v pifpads neuvedeni takovych instrukci v akreditind.

19 MACHKOVA, H., CERNOHLAVKOVA, E., SATO, A., Mezinarodni obchodni egace, 2007, s. 80.
150 ANDRLE, P., Dokumentarni akreditiv v praxi, s. 32.

72



3 Komparace platebnich instrumenti

Na zawvt teto kapitoly provedu kratké porovnani analyzoxadmplatebnich instrumeint
Hlediska srovnani vychézeji z uvedenych vlastngsthotlivych plateb. Kritérii budou:
mira eliminace rizik plynoucich z realizace konttaKasova narénost provedeni platby,
administrativni nargnost a finatni nar@&nost. Ve srovnani neuvadim platbu
prostednictvim Sek a to z toho @vodu, Ze se pro stanovena kritéri#ilip nelisi od
hladkych plateb.

Srovnani bude uvedeno z pohleduc¢itho hlediska od nejvhodjsiho k nejméa

vhodnému.

* mira eliminace rizik plynoucich z realizace kontrak (nebo-li mira jistoty, Zze bude
platba realizovana)

diky jejich nevyhodam oproti ostatnim moznostemogsbu administrativnigasova a

financni nar@nost. Nejméa je rizikovy akreditiv. Prodavajici naibe obdrzet platbu, aniz

by kupujici neobdrZzel dokumenty proti platbdle sjednanych podminek. U

dokumentarniho inkasa nema vyvozce jistotu, Ze izhmile dovozcem ipvzato a

zaplaceno.

2. Platba srnkou — je jiz riziko¥jSi, nebude-li schopen dluznik svému zavazku dostat

Uhrada nepraihne. V tomto pipad neni jista Uhrada ani Wipad rychlého soudniho

fizeni. Prodavajici sete tomuto vyhnout eskontem &nky nebo bankovnim avalem.

3. Hladka platba je nejrizik@ysi. ZajiSeni této platby je mozné n#klad bankovni

zarukou.

* ¢asova nar@nost provedeni platbgdoba nutné k provedeni platby)

1. V podstat okamzit muze dojit k hotovostnimu proplaceni &my — v mezinarodnim
obchodu ¥tSinou dochazi k bezhotovostni uhtad

2. Hladka platba — bankovnfgvody jsou uskutgiovany zpravidla do tydne. Nasledovat

by mohlo proplaceni sénky bezhotovostnimipvodem.
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3. Dokumentarni inkaso — také vzhledem k nizSimtigpoukonmi v pribéhu
dokumentarniho inkasa oproti akreditivu je udréal jako jedna z vyhod oproti akreditivu
jeho rychlost.

4. Dokumentarni akreditiv — je nejvice propracovasgolehlivy instrument, ktery je

logicky nejvicecaso¥ narany.

e administrativni nara®nost (vyiizeni dokumerit spojenych s provedenim platby)

1. Zadani pikazu k uhrad do zahranii vyZaduje pouze vyptmi kratkého formulge. Diky
vyuzivani elektronického bankovnictvi nerfielia ani navsva pobdéky. Odchozi i
piichozi polozky mohou klienti sledovat kdykoliv viglusné elektronické aplikaci.

2. Platba sinkou je narongjsi. Vyhodné je mit fedtiS€ny vzor snénky, kterou je mozné
pouze vyplnit. Oprawny ze smnky by ji me&l co nejlépe uschovat, ndklad
v bankovnim trezoru. Stnetny dluznik si vede evidenci smek, aby se nedostal do
prodleni @i zaplaceni. Opravmy ze sminky dale pedklada srnku k proplaceni,
piipadre ji eskontuje.

3. Dokumentarni platby — jsou bezesporu administratnejnar@néjsi. Prostednictvim
dokument se prokazuje spémi podminek, na jejichz zaklagsou platby provathy. Na
Ukonech s dokumenty se podileji nejen prodavajidiupujici ale také banky afip
manipulaci s dokumenty dochazi k dalsim adminismman akorim. Obecg mére ukoni
se provadi v fpack dokumentarniho inkasa,ieme tedy fedpokladat, Zze bude @&c¢o

meére administrativié narany nez dokumentarni akreditiv.

» finanéni naroénost(naklady spojené s provedenim platby)

1. Jako nejlewv§jSi zpisob uhrady je v dostupné litergguuva@n bankovni pevod. Tento
tkon je jednoduchy, nevyzaduje dokonce agasfi zamistnance banky (v ffpack
elektronického zadani) a neni spojen ani s dal$fusiim ujednaninti dodat&nymi
naklady.

2. Platba smnkou — v gipadt tohoto cenného papiru musimecipat s provizi pro
opravreného ze smrnky, jednd se o jaké si poskytnutiééw dluznikovi, které neni
bezplatné.

3. Dokumentarni inkaso — zde sec¢obpracim k jiz zmignému menSimu @tu Ukoni

oproti dokumentarnimu akreditivu. U dokumentarnihkasa dokumenty banka pouze
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piebird a pedani dokumeifitkupujicimu je proti pléni. Nara@ngjSi na proces a pro klienta
draZsi je tedy akreditiv.

4. Dokumentarni akreditiv — Wipad akreditivu banka kontroluje také spravnost
dokument predkladanych prodavajicim dle smluvniho ujednannkgalktuji poplatky

jednotlivé za kazdou operaci, kterou v rdmci akreditivu pojia

Vhodnost pouZziti ur¢itého platebniho nastroje

Z hlediska dodavatele/odmatele

Z uvedeného vyplyva, Ze ®lstrany kontraktu chiji rychlé, bezpéné provedeni Uhrady
s co nejnizSimi néklady. OvSem z4jmy prodavajicéhdkupujiciho jsou protigtdné.
Kupujicimu nejvice vyhovuje nakup ,na &V. Tedy placeni po dodani zbozi. Oddalit
placeni nize napiklad akceptaci s#émky. Volba platebni podminky vyvozce &ije
opanym snérem a to k co nejvySSimu zajigi, tedy k potvrzenému dokumentarnimu
akreditivu gipadré k bankovni zaruce a moznému forfaitingu. Naopaidkd platba po

dodani je nejriziko¥jSi.

Z hlediska ekonomickeé sily obchodnich partaer

Z hlediska ekonomické sily obchodnich partneniZze byt silgjSi prodavajici nebo
kupujici. Je-li ekonomicky silijSi prodavajici, ufuje platebni podminky on a tbe
nagiklad zadat platbuiedem. (Prodavajicim by mohla byt firma v postavaoinopolu
prodavajici jedinéné zbozi, zde kupujici patrmedosahne vysokého zafist své platby).
Je-li ekonomicky silgSi kupujici (prodavajici jedina firma na trhu s velkou konkurenci
— cozZ je najastjSi pripad na sotasnych trzich) bude kupujici vyZzadovat nakup né,uv

tedy placeni az po dodani zbozi.

Z hlediska zerd dovozce

V piipact kupujiciho z exotické nebo hospaskéy ¢i politicky nestabilni zerd je vhodné
pouzit potvrzeny dokumentarni akreditiv. Naopakiipgd obchodi v ramci Evropskeé
unie, ¢i pti obchodech se staty Severni Ameriky se zajiSttypu dokumentarniho

akreditivu pouziva velice malo.
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Z hlediska vySe poplaik

Z hlediska néklail je treba spravé posoudit a zmapovat vS8echna mozna rizika a po té
uvazit volbu pislusného instrumentu. Naklady jsou nejvyssi u emggnejSiho produktu

a to u akreditivu. V fipact dokumentarniho inkasa jsou poplatky mnohem nizdésaji i

u dalSich produkt jako jsou sminky ¢i Seky a nejlevigsi ale nijak nezajighé jsou pak
hladké platby.

Z uvedeného vyplyva, Ze nelzecity kterd forma Uhrady (zaji&ti) je tou nejvhodjsi.
Vzdy zélezZi na individualnich okolnostech kontraktu
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4 Vyznam, vyuzivani a vyvoj platebnich instrumeni v zahraniénim

obchodu

Neni snadné ziskatgsné statistiky o @tu vystavenych dokumentarnich akreditiinkas
atd. v celosstovém neritku. Jednim z nejvice &ujicich zdroji miZze byt pgéet zprav
(napt. MT700/799, MT400/410) mezibankovniho telekomutikao systému SWIFF?,

které jsou ufeny pro vystavovani dokumentarnich plat&b.Udaje o pouZzivani
dokumentarnich plateb jsou pouze odhadovany nadakioctu zaslanych ,swiftovych*
zprav, progednictvim kterych jsou dokumentarni platbyizgvany. Z tohoto @ivodu se
Udaje spolenosti zabyvajicich se oblasti Trade Finahtekteré hovéi o vyuZivani

dokumentarnich plateb v mezinarodnim platebnimusidsto lisi.

Podle ptizkumu z roku 2005 provedeného britskou agenturoulndiitute of Exporters je
za pomoci dokumentarnich akreditivyporddano 12 % az 15 % &wevého zahragniho
obchodu*>* Podle poradenské firmy Global Business Intelligeptatby na oteené @ty
piedstavuji 78% mezinarodniho obchodu, 15 % obchbdmipgeraci je vyp@dano
prostednictvim dokumentarniho akreditivu a zbylych 7 %Yesfednictvim ostatnich

nastrof.**®

Dale uvadim udaje z vyzkumu Mezinarodni obchodmhduy (International Chamber of
Commerce — ICC) nazvaného ,Rethinking Trade Fin&tdd ICC Global Survey”. Tento
vyzkum vychazi z odpadi od 161 bank v 75 zemich. Dle tohoto vyzkumu hea
znamo, Ze 80 % az 85 % obchodnich operaci jetagldmo na otéeny et. Zbylych

151 SWIFT (Society for Worldwide Interbank Financial&ommunication) Spataost pro celositovou
mezibankovni finagni telekomunikaci provozuje mezinarodiiépos dat mezi bankami elektronickymi
prostedky. Tato i spojuje @astnické banky i dalSi fin&ni instituce a umatije jim rychly, spolehlivy a
hlavné bezpény prenos dat tykajicich se platebnich a fir@ioh transakcei a dalSich souvisejicich informaci.
152 ANDRLE, P. Nové trendy v dokumentarnim platebnfyks. Bankovnictvi [online]. 2002, [cit. 2011-04-
10]. Dostupny z WWW: <ttp://bankovnictvi.ihned.cz/c1-11071990-nove-trgrvddokumentarnim-
platebnim-styku>.

133 Trade Finance* znamena financovani mezinarodobehodu. Oddleni banky s timto nazvem obvykle
nabizi sluzby v oblasti exportniho financovani &uwhentarnich transakci a zaruk.

134 ANDRLE, P. Kam kr&i dokumentarni akreditiv? Bankovnictvi [online].C2) [cit. 2011-04-10].
Dostupny z WWW: <http://bankovnictvi.ihned.cz/c1312770-kam-kraci-dokumentarni-akreditiv>.

15 Rethinking Trade Finance 2009. ICC Global Suryegline]. Paris: International Chamber of Commerce,
2009, s. 20 [cit. 2011-04-02]. Dostupny z WWW:
<http://www.iccwbo.org/uploadedFiles/ICC_Trade_Fioa_Report.pdf>.
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15 % az 20 % (dle @tu zaslanych swiftovych zprav pouzitych prigspusné instrumenty)
pak pomoci produkit jako jsou dokumentéarni akreditivy, dokumentankiaisa a bankovni
zaruky™® Vyzkum dale uvadi, Ze prdstnictvim dokumentarniho inkasa bylo v roce
2004 vypdadano piblizn¢ 31 % a v roce 2009 tento Udaj klesl na 27 % zas&lko pdtu
tradiénich produkii exportniho financovani. Z celkového & obchodnich operaci tedy
piipada na vyptadani prosednictvim dokumentarniho inkasa 5,4 % v roce 20@4%

v roce 2009.

K vypovidaci schopnosti ,swiftovych” statistik uvadryzkum nésledujici: vSechny
uvadné udaje vychézi zjiz zminého pedpokladu, Ze 15 % az 20 % obchop
vyporadano jinak nez na ot@ny (tet. V pizkumu ICC z roku 2007, ktery se tykal
swiftovych zprav, uvedlo 80 % oslovenych bank, Z& % jejich dokumentéarnich
akreditivii je vyfizeno pomoci zprav swift, u zbylych 20 % bank je5tb % akreditivi.
~Swiftové" statistiky miZzeme proto povazovat za dobry ukazatel celkovéhoZzitiy

uvadsnych produki.*>’

DalSi zajimavé Udaje o pouzivani bankovnich pradukb zajifovani plateb z vyse
uvedeného vyzkumu ép vychazeji z udaje, ze 80 % az 85 % obchodnichragpge
vyporadano na otéeny (et. Nasledujici udaje jsou vSak od responildptacovniki)
finanénich instituci pracujicich v odléni Trade Finance (financovani obchodu). Udaje o
vyporadani obchoil na oteveny (et jsou platné pouze pro adeni Trade Finance.&né

zadani pikazu k uhrad se odviji v jinychtastech banky.

16 Rethinking Trade Finance 2010. ICC Global Survewlifie]. Paris: International Chamber of Commerce,

2010, s. 18 [cit. 2011-04-02]. Dostupny z WWW: ghifebookbrowse.com/rethinking-trade-finance-2010-
pdf-d100862742>.

7 Rethinking Trade Finance 2010. ICC Global Survenlife]. Paris: International Chamber of Commerce,
2010, s. 27 [cit. 2011-04-02]. Dostupny z WWW: phiebookbrowse.com/rethinking-trade-finance-2010-
pdf-d100862742>.
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2%

m Commercial Letters of Credit
m Standby Letters of Credit

m Guarantees

M Collections

M Open Account

m Other

Obrazek 3bjemy vyvoznich transakci

Zdroj: Rethinking Trade Finance 2010. ICC Globah®&y. [online]. International Chamber of
Commerce, 2010, S. 18 [cit. 2011-04-02]. Dostupny zWWW:
<http://www.iccwbo.org/uploadedFiles/ICC_Trade_Fioa_Report.pdf>.

Z uvedeného grafu iteme vyist, Ze z celkového objemu vyvoznich transakciékjsou
provadny prostednictvim bankovnich sluzeb adleni Trade Finance,fjpada 45 % na
dokumentarni akreditivy, 20 % na dokumentarni iakd$ % na otaeny &et, 11 % na

zaruky, 7 % na stand-by akreditivy a 2 % na ostatni

v

Obrézek 40bjemy dovoznich transakci

Zdroj: Rethinking Trade Finance 2010. ICC Globah®y. [online]. International Chamber of
Commerce, 2010, S. 18 [cit. 2011-04-02]. Dostupny zWWW:
<http://www.iccwbo.org/uploadedFiles/ICC_Trade Fioa Report.pdf>.

m Commercial Letters of Credit
m Standby Letters of Credit

B Guarantees

m Collections

m Open Account

m Other
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Z grafu tykajiciho se dovoznich transakci vyplyz& z celkového objemedhto transakci,
které oddleni Trade Finance zaii§ji, pfipada 43 % na dokumentarni akreditivy, 16 % na
dokumentarni inkasa, 12 % na dtw (&et, 17 % na zaruky, 8 % na stand-by akreditivy a
4 % na ostatnt>®

Z uvedenych bankovnich prodikjsou pro zdarny fibéh obchodu pouzivany v nepsi
mite dokumentarni akreditivy (44 %), dale dokumentdnkasa (18 %), poktalji
bankovni zaruky (14 %), vypédani na oteeny ket (13,5 %), stand-by akreditivy
(7,5 %) a ostatni (3 %).

PouZiti akreditivi se vyraza liSi podle gisluSnych oblasti $ta — viz¢isla v tabulce, ktera
piedstavuji pouzivani akredifiw jednotlivych oblastech (uvedeny jsou jen dokutaeri

akreditivy, stand-by akreditivy zahrnuty nejsdt)

Tabulka 4Pouziti akreditivi dle jednotlivych oblasti ¢ta

PouZiti akreditiva se liSi
podle riznych oblasti s¥ta

Evropska unie 9%
Evropa mimo EU 20 %
Severni Amerika 11 %
Latinska Amerika 27 %
Stredni vyhod 52 %
Tichomai 43 %
Afrika 49 %
Asie 46 %

Australie a Novy ZélandL7 %

Zdroj: ANDERLE, P. Kam kré& dokumentarni akreditiv? [online]. Bankovnictvilildd.cz [cit.
2011-04-02]. Dostupny z WWW: < http://ihned.cz/1089250-17312770-000000_d-81>.

Z uvedené tabulky zjistime, Ze vekonomicky wWgph oblastech se pouziva
dokumentarni akreditiv v malé tei Je to 9 % v Evropskeé unii, 11 % v Severni Anggric
17 % Austrélie a Novy Zéland. Oproti tomu v ekonckyi mérg vysgElych ¢astech sita

se akreditivy vyuZzivaji mnohem vice rttiglad 52 % Stedni vyhod, 49 % Afrika, 46 %

138 Rethinking Trade Finance 2010. ICC Global Suryegline]. Paris: International Chamber of
Commerce, 2010, s. 18 [cit. 2011-04-02]. DostupMW\&'W: <http://ebookbrowse.com/rethinking-trade-
finance-2010-pdf-d100862742>.

%9 ANDRLE, P. Kam kréi dokumentarni akreditiv? Bankovnictvi [online].0B) [cit. 2011-04-10].
Dostupny z WWW: <http://bankovnictvi.ihned.cz/c1312770-kam-kraci-dokumentarni-akreditiv>.
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Asie. Z uvedeného jeigimé, Ze pouzivani akreditivu klesa s Wepti zeng, jejiho

finantniho systému a jeji celkové rizikovosti.

Vyrazny pokles vyznamti dokonce zanik dokumentarniho akreditivu je v ealmé dob
vicemért vyloucen. Ri vyvozu do utitych teritorii se jedna té#h o jedinéci prevaZzujici
zajiseni proti platebnim rizikm. V zemich s devizovymi restrikcemi je poskytnuti
akreditivu (napiklad Indie, Pakistan, Bangladés) jednim z hlavnpiadpoklad na
poskytnuti prosedki na zahrarini Uhradu za zbozi. V mnoha dalSich zemich hraji
akreditivy tradéné vyznamnou roli (RuskoCina, jihovychodni Asie, $dni vychod,
Japonsko).

Za hlavni konkuretni produkty dokumentarniho akreditivu jsou povaiovéaktoring®
a Uwrové pojiséni*®t. Bezpochyby maji s akreditivem mnoho spokeho, poskytuiji
zajiseni proti platebnimu riziku zahrafmiho partnera (kupujiciho). Nicm&nejedna se o

piimé substituenty??

Trendy v dokumentérnim platebnim styku

V 90. letech minulého stoleti klesalgmb akreditivi vystavenych progednictvim SWIFT
asi 0 5 % roné. Mnoho tradinich trhi, kde se pouZzivaji dokumentarni akreditivy
(napiklad zen¢ stredni a vychodni Evropy, Thajsko, Tchaj-wan), postuprechazi na
platboy po dodavce zbozi,fipadre na alternativni zfsoby financovani (n&klad
prostednictvim factoringu). Jiné traghi trhy jako Saudska Arabie stale vice pouzivaji

aveérove pojiseni.

180 Exportni faktoring pedstavuje fedevaim financovani, spravu a inkaso exportnicetiich” pohledavek

za zahrarinimi partnery-kupujicimi, fipadré téz jejich pipadné vymahéani. Exportér poskytuje svému
zahrantnimu partnerovi obchodni &w piisluSnou platebni podminkou obchodniho kontrakiu bhade
platba po dodani zbozi. Faktoringova spoést fislusné pohledavky exportéra za kupujicim financuje
Podle dohody takiini bez zgtného postihu (v fipact nezaplaceni kupujicimtipsplatnosti), nebo se
zpétnym postihem na exportéra.

181 Uverové pojistni poskytuje zajigni proti platebnimu riziku kupujiciho (i riziku zerkupuijiciho). Co do
kryti rizik vzdy zalezi na iislusné pojistné smlody Ve wtSiné pripadi obnasi spolutast, tzn. v fipac
prodleni na stran kupujiciho, ponese &itou c¢ast ztraty téz exportér.iiBluSné pojistné plmi obdrzi
pojisteny-exportér - opt az po wité cekaci Ihité, kdy poji¥ovna, resp. exportér vymahajtigusSnou
pohledavku u kupuijiciho.

182 ANDRLE, P. Kam kréi dokumentarni akreditiv? Bankovnictvi [online].0B) [cit. 2011-04-10].

Dostupny z WWW: <http://bankovnictvi.ihned.cz/c1312770-kam-kraci-dokumentarni-akreditiv>.
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Tyto trendy jsou dany fpdevSim rozvojeméthto trhi a vysglosti bankovniho a
finantniho systému dané zeémktery nabizi vice alternativ k tr&dimu dokumentarnimu
akreditivu. Mnoho zemi &dni a vychodni Evropy se svym vyvozem stale vigentuje

na zapadni trhy, a¢i kterym pouzivani dokumentarnich akreditivi inkas ve velkém
metitku neni tak obvyklé. Visledku zogeného konkuremiho bojeci privatizace klesa i
pocet globalnich hr& v oblasti zahragniho obchodu. V absolutnicislech vSak objemy
akreditivi mirné rostou, coz je dano celkovym rozvojem mezinarodrdhchodu daného

Uspssnymi jednanimi v ramci WTEP3

K moZnostem dalSiho vyvoje ohlegdwyuzivani dokumentarniho akreditivu Anderle uvadi,
Ze se daimdpokladat i nadale klesajici trend ve vyznamu tmiptatebniho instrumentu.
Podle tohoto autora je pouZzivani akreditdo zn&né miry dano ekonomickou vy&psti
piislusné zerd existenci alternativnich #pohi financovani, moznosti ziskat informace o
bonitt zahraninich zakaznik, vymahatelnosti prava a pod@bnZ tohoto pohledu je
evidentni, Ze pro mnoho teritorii bude dokumentakméeditiv i nadale fgvazujici platebni

metodou.

Do zahraniniho obchodu se budou dale hlgjibzapojovat dalSi rozvojové zem
predevsim ze gedni Asie a Afriky, které tradiné pouzivaji dokumentarni akreditivy. Neni
pravdépodobné, Ze by rozvoj wvédhto oblastech byl tak rychly, aby bylo mozné v
nejblizSich deseti az dvaceti letechieyazné nie peejit na alternativni metody zajisi

platebnich rizik.

S ohledem na gty i objemy akreditiv Ize ve stedredobém horizontuiedpokladat spiSe
stagnaci. Mirny pokles v ékterych teritoriich, naipklad na vysplejSich trzich Asie
(Tchaj-wan, Malajsie, Indie) a i®dniho vychodu (Saudska Arabie, Spojené Arabské

Emiraty), bude do zkaé miry kompenzovan rozvojem na novych rozvojouyefch %

183 ANDRLE, P. Nové trendy v dokumentarnim platebnigkst Bankovnictvi [online]. 2002, [cit. 2011-04-
10]. Dostupny z WWW: sittp://bankovnictvi.ihned.cz/c1-11071990-nove-trgvedokumentarnim-
platebnim-styku>.

14 ANDRLE, P. Kam kr&i dokumentarni akreditiv? Bankovnictvi [online].G&) [cit. 2011-04-10].
Dostupny z WWW: <http://bankovnictvi.ihned.cz/c1312770-kam-kraci-dokumentarni-akreditiv>.
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ZvySovani konkurence a celosttova konsolidace

V oblasti Trade Finance je v stasné dob trend zvysujici se konkurence mezi bankami.
Ty se snazi hledat novy zdrofijpnt v poplatcich a to zejména v sagné dob, kdy
dochazi k poklesu urokovych vynosZ tohoto divodu je oblast dokumentéarnich plateb
velmi atraktivni a pro univerzalni banky je to welidilezitd oblast zajmu. Rostouci
konkurence ale nuti banky sniZzovat naklady. V tomsm@ru mizeme sledovat &kolik
trend.

SniZzovani naklail mohou banky dosahnout za¥&@m automatizace a s tim spojenym
shizovanim p&u zangstnand. Automatizace s sebouipasi velké pgateini investice a
neni-li dolfe promyslena a neodpovida-li celkové strategiistaa@ni banky na trhu, e
byt dokonce kontraproduktivni. Na druhou stranuzewéni pdétu zantstnand bez
odpovidajici automatizace vede k velkému pracovrdatizeni zagstnané, nasleds k
vétSi chybovosti a celkavke snizeni kvality jejich prace. Zastnanci nemaji dostatek
¢asu ¥novat se obchodnimiipadim s odpovidajici p# a totocasto kowi odchodem

nejvyznamgjsich klienti ke konkurenci.

Velké mezinarodni banky snizuji naklady tim, Zexaalokumentarni platby z&#n pouze
neékolik jejich mezinarodnich center, ktera si réligpasobnost ve sité. Tato centra poté
nag. kontroluji dokumenty. Dochazi tedy k atdehi mista, které ma znalostigiuSného
obchodu a klienta, a mista, které akreditiv zpracilijp vede na jedné stkake zn&ne
efektivité, nicmérk na stra druhé bd k formalnosti kontroly, nebo naopak k velké
piisnosti pi posuzovani nesrovnalosti v dokumentechslBdkem takovéh#eSeni nize

byt ¢tSi chybovost a tedy i ztratygtéi byrokracie, zhorSeni vzajemné komunikace banky

s klientem a podolin

Nékteré banky fesly k centralni kontrole dokumént elektronické podab Dokumenty
jsou steji jako dive zasilany do mista banky, které je klientovatieh¢ nejblize, ale toto
misto kontrolu dokumefitneprovadi, pouze dokumentyepede do elektronické podoby
(naskenuje) a elektronicky zasila do centra ke rebmt | u tohoto systému se vSak

objevuje zvySeny vyskyt chyb.
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Outsourcing a Trade Finance

Pro sniZzeni naklad dokumentarnich plateb ¢které banky pouZivaji outsourcing.
Nechavaji

zpracovat akreditivy od jinych bank, které na tofolast kladou #Si diraz a jejichz
systéem dokumentarnich plateb je sofistikaygin Tyto banky pak vystavuji akreditivy
jménem bank, které taktaigtavaji na trhu Trade Finance a zatotdo sluzby poskytu;ji
za vyznamneého sniZzeni nakiad zvySeni profitability. ¥tSina bank si jiz usdomila, Ze
potrebuje odborniky nejenom na zpracovani prodldktde Finance, ale i na jejich prodej
a udrzovani vztahs klienty. Klienti poZaduji nejenom zpracovang &sto i poradenstvi,
a to jiz ve fazi kontraktmiho vyjednavéani. A zde je velky prostor pfgro outsourcing.
Pro zandstnavani starSich, zkuSenych a zavedenych odhioprik poradenstvi, Skoleni
klienta a pipravu slozigjSich obchodnichifpadi. Banky dnes ve ziaé mfe vyuZzivaji
sluzeb takovych odbornikpro svoji interni pdaebu, pro Skoleni svych za&stnané ¢i
revidovani pracovnich postiipSituace v oblasti kontroly dokumérje podobng®®

Elektronické dokumentarni platby

Souwasny s¥t je silné ovlivnén rozvojem internetu a elektronizaci bankovnichdpkdi a
proces. Stejné je to i v mezinarodnim platebnim stykund se stale vice pouzivaji
elektronické dokumenty, které se stavaji plnohodowtalternativouéch papirovych (a to
diky zmenam zakof i z hlediska prava). Tento trend vyvolava dalSiéayn V oblasti
dokumentarniho akreditivu dochazi k vytwai novych systétn elektronické podoby
tohoto nastroje. Bvody tohoto vyvoje Ize hledatigdevSim ve snaze snizit naklady na
manipulaci s papirovymi dokumenty a zjednoduSit ycetystém, tinit ho
transparent§Sim, rychlejS§im a bezpeéSim. Technické aspekty elektronickeého

akreditivu jsou jiZz vyeSeny, v této chvili se jiz vede boj o trh s tippmduktem®2°®

15 ANDRLE, P. Nové trendy v dokumentarnim platebnigkst Bankovnictvi [online]. 2002, [cit. 2011-04-
10]. Dostupny z WWW: sittp://bankovnictvi.ihned.cz/c1-11071990-nove-trgvedokumentarnim-
platebnim-styku>.

1%6 Elektronicky akreditiv - fikce nebo skuteost? Bankovnictvi [online]. 2002, [cit. 2011-04}1Dostupny

z WWW: <http://bankovnictvi.ihned.cz/c1-11072020>.
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Vyvoj pouzivani Seki

V Evropské unii se pouzivani ek jednotlivych zemich ziaé 1iSi. Na zaklad dat, kterd
jsou uvedena v tabulce 1, je mozné sledovat célk&esajici trend v relativnim vyznamu
tohoto platebniho instrumentu. Podil transakci teskiovanych Sekem je vestsine zemi
Evropské unie menSi nez 5 %. Nad deset procetit platby Sekem jen v Italii, Irsku,
Portugalsku &ecku. Podilu kolem dvaceti procent dosahuji $ekKyparu a ve Francii.
Nejvice je Sek vyuzivan na Majtkde vSak podle statistik, které jsou dostupnéaku
2009, dochazi v poslednich letech k poklesu jehdilpaa celkovém objemu transakci.
Zatimco v roce 2005 dosahoval jeho podil 55,70 ¥ace 2009 byl zaznamenan rapidni
pokles na 38,79 %.

Tabulka 5Relativni vyznam Seku jako platebniho instrumentueW (procentni podil Seku jako
platebniho instrumentu na celkovém objemu tran¥akci

Cheques

2005 2006 2007 2008 2009
Belgium 0.83 0.68 0.50 0.40 035
Bulgaria - - - - -
Czech Republic - - - - -
Denmark 231 158 1.22 0.96 0.65
Germany 0.68 0.63 0.48 041 0.34
Estonia 0.01 0.01 0.01 0.00 0.00
Ireland 24.63 22.46 19.54 15.63 13.73
Greece 20.21 19.02 18.29 17.17 1597
Spain 4.22 349 2.99 2:53 2.04
France 27.53 25.62 23.61 21.94 20.11
Italy 13.24 12.58 11.34 10.09 847
Cyprus 39.69 36.80 34.07 30.30 27.38
Latvia 0.03 0.02 0.02 0.01 0.01
Lithuania 0.00 0.21 0.16 0.12 0.0
Luxembourg 021 034 0.20 0.05 0.04
Hungary 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00
Malta 55.70 52.80 49.60 42.57 38.79
Netherlands - - - - -
Austria 0.32 0.31 0.15 0.14 0.09
Poland 0.03 0.02 0.01 0.01 0.01
Portugal 18.63 16.63 14.25 11.98 9.91
Romania 534 417 345 3.77 2.69
Slovenia 0.46 0.29 0.09 0.10 0.08
Slovakia 0.06 0.04 0.02 0.02 0.02
Finland 0.05 0.04 0.04 0.03 0.03
Sweden 0.05 0.04 0.03 0.03 0.02
United Kingdom 13.87 1233 10.75 9.19 8.07
Euro area total 10.35 948 8.85 8.05 415
EU total 10.32 928 8.43 7.48 6.63

Zdroj: Statistické udaje evropské centrélni barjepline]. [cit. 2011-04-05]. Dostupny z WWW:
<http://sdw.ech.europa.eu/reports.do?node=100000:144

V Ceské republice bylo vyuZzivani $eku velmi ovtimn historickym vyvojem. V obdobi
centralt planovaného hospotvi bylo pouzivani Sékna naSem Uzemi z&r& omezeno.

Oziveni fiSlo az v devadesatych letech. Hlavnifivadem byla pedevsim snaha vyrovnat
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se urovni platebniho styku rozvinutych zemi. V téaie vznikl Zarweny Sekovy systém
CR, jehoz cilem bylo roz&t pouzivani $ek do zného Zivota.
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Obrazek 5/yvoj patu transakci uskuténénych Sekem \CR (v milionech K)

Zdroj: Statistické udaje evropské centralni barmline]. [cit. 2011-04-05]. Dostupny z WWW:
<http://sdw.ech.europa.eu/reports.do?node=1000006:144

Jak mizeme vidt v Obrazku 5, vyuzivani Seku jako platebniho instentu postuper@asu
upada a v saiasné dob se Seky v platebnim styku pouzivaji jen velhika.

V roce 2000 bylo \eské republice uskutesno prostednictvim Seku 2,5 milionu
transakci. Od té doby se projevuje améaklesajici tendence. V roce 2002 doslo k poklesu
pod hodnotu fl milionu a v letech 2002-2008 se @b tchto transakci dostal az na

rozmezi 0,30-0,45 milionu transakci za rok. Uvedéaudie jen potvrzuji fakt, Ze Seky jsou

Vv praxi vyuzivany stale ménprotoze jsou nahrazovany modernimi formami plaitetp
instrument, jako napiklad platebnimi kartami.

86



5 Komparace vybranych platebnich instrument z hlediska ceny

Predpokladejme, Zefpd sebou mame potencialniho klienta bankykmhd Trade Finance.
Subjekt, ktery zvazuje zajigti uhrady nadchazejiciho obchodu se zakirdm partnerem.
Proved!| si analyzu vSechiqmvidatelnych rizik a nyni ho bude zajimat cenong¥rsani
nabidek bank, aby mohl posoudit, jaka je cena mairedci rizika a zda je ochoten tuto
cenu zaplatit. Fedpokladejme, Ze nas fiktivni subjekt bude vybimnhegasti
pouzivanych nastrdjmezinarodniho platebniho styku, které nam vyplyzajvedenych
Gdaji predesSlé kapitoly. @mito instrumenty bude hladka platba, dokumentaknéditiv a
dokumentarni inkaso. Ze sazehhilednotlivych bank porovnavame ceny platné k
1. 4. 2011.

Nabidka dokumentarniho inkasa a akreditivu na bankenim trhu v Ceské republice

Na bankovnim trhu Ceské republice isobi 42 bank. Tento Udaj vyplyva ze seznamu
Jregulovanych a registrovanych subjikCeské narodni banky (stav ke dni 9. 4. 2011). Je
nazvan ,Banky a polity zahraninich bank“*®” Z tohoto seznamu ma ve své nabidce 19
bank nejen hladké platby do zahkdr(a gipisovani gichozich polozek ze zahréi), ale
také dokumentéarni platby. Pro srovnani cen hladipfateb do a ze zahr&njsem vybrala
pouze ¥chto 18 bank. Tento v¢b jsem «inila na zaklad prizkumu poradenskeé
spolenosti Arthur D. Little (pod zaStitodeské bankovni asociace a Svaztinyslu a
dopravyCR) mezi velkymi podniky WCR, z rehoZ vyplyva, Ze 81% firem pouZiva pro
dokumentarni platby stejnou banku jako pro nedokuérai platebni styk®® Pro subjekt,
ktery si vybird banku pro zahr&ni platebni styk je tedy nabidka (pouze hladkyctigti)

ostatnich bank nezajimava.

Porovnani cen tedy uvedu u nasledujicich bank: CEREBANK Aktiengesellschaft,
pobaka Praha (CB),Ceska exportni banka, a.<CHEB), Ceska spiitelna, a.s. (S),
Ceskoslovenska obchodni banka, a.3S@®B), Deutsche Bank Aktiengesellschaft Filiale
Prag, organizmi slozka (DB), GE Money Bank, a.s. (GE), HSBC Baunhk - pob&ka

167 Banky a pobeky zahraninich bank (stav ke dni 09.04.2011) [online], 20[tit. 2011-04-09].Dostupny
z WWW:<https://apl.cnb.cz/apljerrsdad/JERRS.WEBKGBC_LISTINGS RESPONSE_3?p_lang=cz&p_
DATUM=09.04.2011&p_hie=HI&p rec_per_page=50&p_sex=il>.

18 pRAZAK, B., Platebni styk pohledem podiikBankovnictvi [online]. 2007 [cit. 2011-04-10]. Bopny
z WWW: <http://bankovnictvi.ihned.cz/c1-2241623@4ebni-styk-pohledem-podniku>.
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Praha (HSBC), ING Bank N.V. (ING), Kom@r banka, a.s. (KB), LBBW Bank CZ, a.s.
(LBBW), Oberbank AG pobika Ceska republika (OB), Postova banka, a.s., pkdo
Ceska republika (PB), PPF banka, a.s. (PPF), Redffiank, a.s. (RB), The Royal Bank of
Scotland N.V. (RBS), UniCredit Bank Czech Repubéics. (UCB), Volksbank CZ, a.s.
(VB), VSeobecna Uverova banka, a.s., padPraha (VUB).

Cena uhrady do zahranti (resp. ze zahranti) hladkou platbou naceském bankovnim
trhu

VétSina z uvedenych bank rozliSuje platby do zakfama tzv. SEPA fevody a ostatni
platby do zahragi. SEPA pevodem (Single EURO Payments Af¥antkdy nazyvané
Europlatby) se rozumi platba véné EUR v ramci EU/EHP (@etrg Svycarska) s
uvedeniméisla Gtu pifjemce ve formatu IBANC banky pijemce ve forméatu BIE?,
kédem zpoplatini SHA'? a bez jakychkoli specifickych poZadavka zpracovani. Za
pifichozi a odchozi polozky vramci EHRtuji banky niZSi poplatky nez za platby
elektronicky. V pipad Ze podaji fikaz k uhrad na pobdce (zadaji fikaz papirovou

formou), je @tovan navic poplatek ve vysi 100 — 3008. K

K porovnani cen za odchozi hladké platby do zabraai pichozi hladké platby ze
zahranti jsem zvolila ¢astku Uhrady 1 000 000 ¢K V néasledujicich tabulkach jsou

sdgazeny banky od ,nejlewsi po nejdrazsi* vzestupnVybrala jsem standardni odchozi

platbu do jiné banky v zahrailipodanou prosédnictvim elektronického bankovnictvi.

189 Single Euro Payments Area (jednotna oblast pribpla eurech) zahrnujdenské staty EHP (Evropského
hospodé#ského prostoru), tj. 27 staEU (Evropské unie) + Norsko, Island, Lichtenstkna Svycarsko.

79 |IBAN (International Bank Account Number - mezindndéislo bankovniho &u) byl zaveden zid/odu
standardizace identifikace bankovnikduj ktera zvySuje kvalitu informaci vydfiovanych mezi stranamiip
provadgni SEPA pevodi v ramci EU, EHP a Svycarska. IBAN zvySuje moZnegtZiti STP (Straight
Through Processing), coz je proces zpracovani dkafiszcela automatizovanym tgpbem bez zasahu
lidského zdroje. Hlavnim cilem je zejména usnadpitcovani SEPAipvodi. V disledku pouzivani IBAN
a BIC dochazi row¥ ke snizeni nakldda ke zvySeni rychlosti a kvality mezinarodnihaglaiho styku.

"1 B|C (Bank Identifier Code nebo-li swiftova adrdsanky) je mezinarodni kéd banky, kterym jéspu$na
finan¢ni instituce identifikovana na celémésy. BIC (Bank Identifier Code),

172 SHA — platce i fijemce hradi pouze poplatky své ,doméci banky”
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Tabulka 6Porovnani cen za odchozi hladkou platbu do zahiéni

importér (dovozce, kupujici)

poradi bank vzestugindle ceny Sﬁrs;;‘; sazba za odchozi platby poplatek
1 | ING Bank 1 mil. K |330 K& 330 K&
2 | VSeobecna lGverova banka 1 mi& K 500 K& 500 K&
3 | The Royal Bank of Scotland 1 mil¢K| 700 K& 700 K&
4 | Ceskoslovenska obchodni bankal mil. K& | 0,7 % (min. 250 K; max. 750 K) 750 K&
5 | HSBC Bank 1 mil. K | 1000 K 1 000 K
6 | Ceska exportni banka 1 mil¢K | 0,9 % (min. 200 K; max. 1500 k) 1500 K
7 | Ceska sptitelna Imil. K |1% (min. 220 K; max. 1500 K) 1500 K
8 | GE Money Bank 1 mil. K | 1% (min. 220 K; max. 1500 K) 1500 K
9 | Komegni banka 1 mil. K |0,9 % (min. 250 K max. 1500 K) 1500 K
10| Oberbank 1 mil. K | 0,9 % (min. 250 K; max. 1500 K) 1500 K
11| PoStova banka 1 mil.K |1 % (min. 250 K; max. 1500 K) 1500 K
12| PPF banka 1 mil. K | 1500 K 1500 K&
13| Raiffeisenbank 1 mil. K |1% (min. 500 K; max. 1500 k) 1500 K
14| UniCredit Bank 1 mil. K |0,9% (min. 250 K; max. 1500 k) 1500 K
15| Deutsche Bank 1 mil. K | 0,15 % (min. 400 K max. 10000 K) | 1500 K&
16| Volksbank I mil. K |1 % (min. 300 K; max. 1700 K) 1700 K
17| LBBW Bank CZ 1 mil. K |0,9 % (min. 500 K; max. 2200 K) 2 200 K
18| COMMERZBANK 1 mil. K& | 1,0 % (min. 300 K; max. 3000 K) 3000 K

Zdroj: vlastni zpracovani

3000 K¢

2 500 K¢

2000 K¢

1500 K¢
1000 K¢
500 K¢
0 Ke

Obrézek &oplatky za odchozi hladkou platbu

Zdroj: vlastni zpracovani
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V uvedené tabulce fieme vidt, Ze se ceny za odchozi hladké platby do zakirauii
¢astce 1000 000 K pohybuji vrozmezi 330 K u ING Bank az 3 000 K u
COMMERZBANK. Rozdil mezi nejdrazsi a nejleysi bankou je 2 670 K Negastji se
vyskytujici hodnota poplatku je 1 500 KTuto skuténost vidime nejlépe v sloupcovém
grafu. V této vysi si &uje poplatek 10 bank. Toto cenové srovnani budémaa
kupujiciho (importéra, dovozce), ktery hradi hlagkplatbou svému zahramimu

dodavateli.

Dale uvadim srovnani cen za standardifihwzi platbu ze zahratfii(z jiné zend nez z EU
a EHP) ve vySi 1 000 000K

Tabulka 7Porovnani cen zafichozi hladkou platbu ze zahradfi

exportér (vyvozce, prodavajici)

pofadi bank vzestugndle ceny Sﬁf;lé‘; sazba zaifichozi platby poplatek
1 | PoStovéa banka 1 mil.&K| 100 K& 100 K&
2 | The Royal Bank of Scotland 1 mil¢K 100 K& 100 K&
3 | ING Bank 1 mil. K | 150 K& 150 K&
4 | VSeobecna Uverova banka 1 mi& K300 K& 300 K&
5 | HSBC Bank 1 mil. K | 350 K& 350 K&
6 | Volksbank 1 mil. K | 0,5 % (min. 100 K; max. 750 K) 750 K&
7 | Ceska sptitelna 1 mil. K | 1% (min. 100 K; max. 950 K) 950 K&
8 | Oberbank 1 mil. K| 0,5 % (min. 250 K; max. 950 K) 950 K&
9 | COMMERZBANK 1 mil. K | 0,5 % (min. 150 K max. 1000 K) 1 000 K&
10| Ceska exportni banka 1 mil¢K 0,9 % (min. 200 K max. 1000 K) 1000 K
11| Ceskoslovenska obchodni banka 1 mit. KL % (min. 150 K; max. 1000 K) 1000 K
12| GE Money Bank 1 mil. K | 1% (min. 100 K; max. 1000 K) 1000 K
13| Komegni banka 1 mil. K | 0,9 % (min. 225 K; max. 1095 K) 1095 K
14| PPF banka 1 mil. K| 1200 K 1200 K
15| Raiffeisenbank 1 mil. K | 1 % (min. 300 K; max. 1200 K) 1200 K
16| UniCredit Bank 1 mil. K | 0,9 % (min. 200 K; max. 1500 K) 1500 K
17| Deutsche Bank 1 mil. K| 1,5 % (min. 400 K max. 10000 K) | 1500 K
18| LBBW Bank CZ 1 mil. K | 0,9 % (min. 350 K; max. 2200 K) 2200 K

Zdroj: vlastni zpracovani
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Obrazek Poplatky za pichozi hladkou platbu
Zdroj: vlastni zpracovani

V piipack prichozich polozek ze zahra&nh(z jiné zend nez z EU a EHP) se cena pohybuje
od 100 K do 2200 K. Bude-li prodavajici pro uhradu své pohledavky aiyat
vyporadani na otaeny et hladkou platbu, f¥e byt pro gho finartni tsporou az 2 100
K¢ za jednu fjatou polozku ve vySi 1 000 000 ¢K provede-li si srovnani cen u
jednotlivych bank a zvoli nejle¥jsi banku. V tomto fipact je to PoStova banka nebo The

Royal Bank of Scotland s poplatkem 100. K

Cena exportniho a importniho dokumentarniho inkasana ¢eském bankovnim trhu.
Priklad importniho dokumentarniho inkasa s cenouragii 1 000 000 K

Dodavatel s odizatelem sjedna placeni priednictvim dokumentarniho inkasa. (V tomto
piikladu vnimdme obchodnitipad z pohledu odipatele.) Banka gedkladajici (inkasni,
prezentujici) bude banka agthtele v CR. Tato banka obdrzi od banky dodavatele
(vysilajici) dokumenty @etré dispozénich dokumerit opraviujicich k nakladani se
zbozim). Banka odfratele avizuje svému klientovi doslé dokumenty aweyho k plath.
Splni-li odizratel inkasni podminku (tj. zaplati), vyda mu jédamka pislusné dokumenty,

a uvolni zbozi. Banka odiatele provede transfer finamich prostedka vysilajici bance
(bance dodavatele). Budemiegpokladat, Zze jednou dojde ke&mainkasnich instrukci a

Ze zboZi bude zaslano k dispozitgegkladajici (inkasni, prezentujici) banky.
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Tabulka 8Porovnani cen importniho dokumentarniho inkasa

importér (dovozce, odlératel)

obstarani a vyplata inkasa

zmena inkasnic

uvolréni zbozi

zaslaného k dispozici

.cena zastky

500 K¢, max. 3 000 K

instrukci banky 1 mil. K¢
1| CEB 0,2 %, min. 1 000 K 500 K& X 2500 K
2| PB | 0,2 %, min. 1 000& max. 25 000 K| 500 K& 400 K& 2 900 K
3| oB 0,2 %, min. 1 000 & 500 K& 1000 K€ 3500 K
4| VB |0,2 %, min. 1 000 K max. 20 000 K| 500 K& 1000 € 3500 K
5| ING |0,2 %, min. 1 500 & max. 20 000 K| 1 000 & 500 K& 3500 K
6| KB |0,39%, min. 1000 K max. 20 000 K| 200 K& 500 K& 3700 K
7| PPF | 0,3 %, min. 1 000&max. 25 000 K| 250 K& 500 K& 3750 K
8 | HSBC 0,2 %, min. 3 000K 500 K& 500 K¢ 4000 K
9 | ©SOB | 0,3 %, min. 1 500% max. 30 000 K| 500 K& 500 K& 4000 K
10| ¢S | 0,3 %, min. 1 000 & max. 20 000 K| 500 K& 500 K& 4000 K
11| RBS | 0,3 %, min. 1 000& max. 50 000 K| 400 K& 1000 K€ 4400 K
12| GE |0,3 %, min. 1 500 & max. 20 000 K| 500 K& 1000 K€ 4500 K
13[ LBBW 0,3 %, min. 1 500 K 500 K& 1500 1€ 5000 K
14| RB 0,2 %, min. 2 000 K+ 1000 K 1000k | L% min1000K | o060, o

max. 10 000 K

15| VUB 0,3 %, min. 2 000 K 1000 1€ 1000 1€ 5000 K
16| UCB 0,3 %, min. 1 500 K 1000 K€ 1500 1€ 5500 K
17| DB 0,3 %, min. 2 000 K 1000 K | 0,3 %, min. 2000 K | 7 000 K
18| cg | %3% min 1000 &+ 1,0% min.| g 0,1 %, min. 750 K | 7 750 K

Zdroj: vlastni zpracovani

s s
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Zdroj: vlastni zpracovani

Ceny importniho dokumentarniho inkasa jsou v roZnuez 2 500 K v pripac Ceské
exportni banky d@astky 7750 K u COMMERZBANK. Rozdil mezi nejvyssi a nejnizsi
cenou je tedy 5 250K

Ptiklad exportniho dokumentarniho inkasa s cenouriint 1 000 000 K

Dodavatel s odiyatelem sjedna placeni priedinictvim dokumentarniho inkagd. tomto
piikladu vnimame obchodnifipad z pohledu dodavatele.) Vysilajici bankou (laank
dodavatele, vyvozce) bude bank&R. Dodavatel fedlozi své banceifkaz k inkasu
spolu s pislusnymi dokumenty @etné dispozénich dokumerit opraviujicich k nakladani
se zbozim). Banka dodavatele odeSle dokumenty tsukeemi inkasni bance (bance
odkzratele). Inkasni banka (banka @ditele) avizuje odirateli doslé dokumenty a vyzve
ho k platlg. Splni-li odkEratel inkasni podminku (tj. zaplati), vyda mu inkiadanka
prislusné dokumenty a uvolni zbozi. Inkasni bankague transfer finamich prostedki
do banky dodavatele. Banka dodavatdipipe vynos inkasa ve prasih (itu dodavatele
dle dispozic. | v tomto ikladu budeme uvazovat, Ze jednou dojde ke&rgninkasnich

podminek.
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Tabulka 9Porovnani cen exportniho dokumentarniho inkasa

exportér (vyvozce, dodavatel)

zpracovani dokumentarniho inkasa

zmena inkasnich

cena ziastky 1 mil.

podminek K¢
1 | CEB 0,2 %, min. 1 000 K 500 K& 2500 K
2 OB 0,2 %, min. 1 000 K 500 K& 2500 K
3 PB 0,2 %, min. 1 000 &K max. 25 000 K 500 K& 2500 K
4 VB 0,2 %, min. 1 000 K max. 20 000 K 500 K& 2500 K
5 ING 0,2 %, min. 1 500 ¥ max. 20 000 K 1000 K 3000 K
6 KB 0,3 %, min. 1 000 K max. 20 000 K 200 K 3200 K
7 PPF 0,3 %, min. 1 000cKmax. 25 000 K 250 K¢ 3250 K
8 GE 0,3 %, min. 1 500 & max. 20 000 K 500 K& 3500 K
9 | HSBC 0,2 %, min. 3 000 K 500 K& 3500 K
10 | CSOB 0,3 %, min. 1 500 K max. 30 000 K 500 K& 3500 K
11| CS 0,3 %, min. 1 000 & max. 20 000 K 500 K& 3500 K
12 | LBBW 0,3 %, min. 1 500 K 500 K& 3500 K
13| RBS 0,3 %, min. 1 000d&max. 50 000 K 950 K& 3950 Kk
14| UCB 0,3 %, min. 1 500K 1000 K 4 000 K
15 RB 0,2 %, min. 2 000K+ 1 000 K 1000 K& 4 000 K
16 | VUB 0,3%, min. 2 000 K 1000 K 4 000 K
17 DB 0,3 %, min. 2 000 K 1000 K 4 000 K
0,3 %, min. 1 000 K+ 0,5 %, min. 300 K
18 CB max. 1 000 K 750 K& 4750 K

Zdroj: vlastni zpracovani
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Obrazek Poplatky za exportni dokumentarni inkaso
Zdroj: vlastni zpracovani

Poplatky za exportni dokumentarni inkaso se poliybupzmezi od 2 500 Kdo 4 750
K¢&. Rozdil cen je tedy ve vySi 2250:KNejnizsi cenu a to 2 500¢Kmaji hned 4 banky.
Jsou toCeskéa exportni banka, Postova banka, Oberbank lkshark. Nejvy3$si cenu ma
potom za tento produkt COMMERZBANK a to ve vysi 7&

Cena exportniho a importniho dokumentarniho akreditvu na ¢eském bankovnim
trhu.

Priklad importniho dokumentarniho akreditivu s cekontraktu 1 000 000 &

Odkératel a dodavatel uzégsu kontrakt s podminkou placeni pi@sinictvim
neodvolatelného dokumentarniho akreditivuieddvizem vystavujici banka oznami
beneficientovi, Ze neprodlérvystavi neodvolatelny akreditiv, naslédbanka importéra
provede oteteni akreditivu na 3 #sice. R kontrole dokumerit jsou zjiS&ny
nesrovnalosti, prathne zngna akreditivu tak aby akreditiv umicdval gijeti dokument
pavodre neodpovidajicich akreditivnim podminkam. Nasledigmtrola dokumerit a
proplaceni.

95



Tabulka 10Porovnani cen importniho dokumentarniho akreditivu

importér (dovozce, odtEratel)

Otewvfeni akreditivu na Vyplata akreditivu vetn® | predkszné Zmena Nesrovnalosti y —cna 2
. . ‘ L . akreditiv castky 1
prvni 3 nésice piezkoumani dokumeit avizo U dokumentech mil. K&
1| CEB 0,2 %, min. 1000 K 0,2 %, min. 1000,- K X 1000 K X 5000 K
2 KB 0,3 %, min. 1000 K 0,25 %, min. 1000 X 750 K& X 6 250 K
3 OB 0,3 %, min. 3000 K 0,3 %, min. 1000 K X 1 000 K X 7 000 K
4 PPF 0,3 %, min. 1500K 0,2 %, min. 1000 K X 1000 K 1200 K 7200 K
5 PB 0,3 %, min. 2000 K 0,25 %, min. 1000 K 1000 K | 1000 K X 7500 K
6| UCB 0,3 %, min. 1500 K 0,3 %, min. 2000 K X 1500 K X 7 500 K
7 GE 0,2 %, min. 1500 K 0,3 %, min. 1500 K 500 K& 1000 K 1500 K& 8 000 K
8 | HSBC| 0,3 %, min. 3000&? 0,3 %, min. 3000 K 1000 K | 1500 K X 8 500 K
9 VB 0,3 %, min. 3000 K 0,3 %, min. 1000 K 500 K& 1000 K& 1200 K 8 700 K
1,0 %, min. 500 K max.
10| CB 1500 K 3000 K& + 0,3 % min. 500 K& 1000 K& X 9 000 K
1500 K&
11| ¢SOB| 0,3 %, min. 1500 &? 0,3 %, min. 1500 K X 1500 K 1500 K 9 000 K
12| Cs 0,3 %, min. 1000 & 0,3 %, min. 1000 K 1000 K | 1000 K 1500 K 9 500 K
13| RBS | 0,5 %, min. 1800 &® 0,3 %, min. 1000 K 950 K& 1000 K& X 9 950 K
0,1 % za kazdy
14| ING zap@aty mesic min. 0,3 %, min 1000 K 500 K& 1000 K& 1000 K& 10 000 K
1500 K&
. PO
15|tBw | OO RSEEMN | 0306 min 1500 K | 1000K | 1500 | 1500 | 11500 K
o ;
16| re | 01 %zazappmss, X 2000k |2000K | 1800k | 11800 K
min. 3000 K p.q.
o ;
17| vup | 02 %2a2apb MES., | 4304 min 2000 K | 1000k | 3000k | 1500k | 14500 K
min. 3000 K
0 . pouze provize zaifjeti
18| pg | 12 % min. 12000 K| oy iment 0,3 %, min. | 1000 K | 1500 K x 18 500 K

4000 K&

Zdroj: vlastni zpracovani

Vysvétlivka:

4 Banka si niZe inkasovat tzv. ,rizikovou fjpazku“. (pi otewreni akreditivu nekrytého

finanénimi prostedky klienta niZze banka &tovat poplatek v zavislosti na baniklienta,

rizika spojeného s konkrétnim obchodniffppdem a formy kryti zavazku)
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Obrazek 1@Poplatky za importni dokumentarni akreditiv
Zdroj: vlastni zpracovani

V piipact importniho akreditivu mohu konstatovat, Ze se cgyrazre 1iSi a je pro klienty
vyhodné mit k dispozici cenové srovnani pro mozyazné uspory. Jak ideme vidt
v uvedené tabulce a nasledaké pgehledré v grafu, nejlevyjsi je zdeCeska exportni

banka s cenou ve vySi 5 00Q¢,Knejdrazsi je potom za podminek uvedenétiklgmu
Deutsche Bank s cenou 18 500. Rozdil zdeini 13 500 K.

Priklad exportniho dokumentarniho akreditivu s cekontraktu 1 000 000 &

Odkératel a dodavatel uzégsu kontrakt s podminkou placeni pi@sinictvim
neodvolatelného dokumentarnino akreditivesky exportér vyvazi do zahrahi
Zahranéni odiEratel necha oteéit u rekteré tamni banky akreditiv, ktery je naslédn
avizovan bankou exportéraGR. Jsou zji&ny nesrovnalosti v dokumentech, akreditiv je
zmeénén na zaklad dohody obou stran, nasledprovedena usg$na kontrola za novych
podminek a akreditiv proplacen.
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Tabulka 11Porovnani cen exportniho dokumentarniho akreditivu

exportér (vyvozce, dodavatel)

vyplata z akreditivu, | . ... . y . cenaz
L - . ' | pred®zné| zmeéna | Nesrovnalostivy ..
avizovani akreditivy resp. pezkoumani p s castky
avizo akreditivu | dokumentech N
dokument 1 mil. K&
1| PPF | 0,1%, min. 600K| 0,3 %, min. 1500 K X 1 000 K X 5000 K
v 0, i
2| ceg | 010 A"K?'”' 20001 (25 9% min. 2000 K X 1 000 K X 5 500 K
S
3| uce | 9% o 1000 4 3 9. min. 2000 K X 1500 K X 5500 K
4| VB |0,2%, min. 1000 K| 0,2 % min. 1000 K 500 K& 1000 K X 5500 K
——
5| o | 92% }';”C'“ 2000 (396 min. 1000 K X 1 000 K X 6 000 K
6| ¢S |0,2% min. 1000&| 0,3 %, min. 1000 K X 1 000 K X 6 000 K
—
71 ks | 92% E‘C‘” 10001 4 396 min. 1 000 K X 750 K 500 K& 6 250 K
B
g| e | 92% }';”C'“ 1000\ (306 min. 1500 K | 500K | 1000 K X 6 500 K
9| RBS | 0,2%, min. 1000& 0,3%, min. 1000 K | 950k | 1000 K X 6 950 K
10| ING | 0,2%, min. 1000 K| 0,3 %, min. 1000 K | 500K | 1000 K 1 000 K 7500 K
0,2 %, min. 1 000 | 0,15 %,min. 1 000 K+
11| PB K 025 % min. 1000 K | 1000 K | 1000 K X 8 000 K
. %. mi
12| ¢sos | 92 % o 15001 4.3 96, min. 1500 K X 1500k | 1500k | 8000k
—
13 re | 1% E‘C‘” 3000 (596 min. 3000 K X 2 000 K X 8 000 K
14| HSBC | 0,2 % min. 3000&| 0,3 %, min. 3000 K | 1000 K | 1500 K X 8 500 K
T
15| Leew | 910 A’k?'”' 1500 306 min. 1.500 K | 1000k | 1500k | 1500k | 8500 K
16| DB |0,1%, min. 2000 K| 0,3 %, min. 4000 K | 1000 K | 1500 K X 8 500 K
) 0,5 % min. 300 K
) , ,
17| cB 0'# :xmllg'c}gg%K max. 1.000 K +0,3% | 500K: | 1000k X 10 500 K
T min. 1.500 K
—
18| vus | 9% /‘”K"é“”' 3000\ 306 min.2000K | 1000k | 2000k | 1500K | 10500 K

Zdroj: vlastni zpracovani
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Obrazek 1Poplatky za exportni dokumentarni akreditiv

Zdroj: vlastni zpracovani

V pripadt exportniho akreditivu mohu uvest na zakladaj: ze zvéejnénych sazebnik

Ze se ceny tohoto produktu u banKeské republice lisi vyraznmérg, nez je tomu u
importniho akreditivu. Na zakladuvedeného iikladu se cena pohybuje v rozmezi 5 000
K¢ u PPF banky po 10 000Kt COMMERZBANK a VSeobecné dkové banky.
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Tabulka 12Srovnani pizmérnych cen platebnich nastrdjna bankovnim trhu VCR

. ” . . importni exportni importni exportni
platebni ptichozi odchozi - . . .
. . . , dokumentérni| dokumentarn{ dokumentarn{ dokumentap
nastroj hladka platba hladka platba X . - . I
inkaso inkaso akreditiv | ni akreditiv
p"ggﬁg‘a 908 K& 1 399 K 4417 K 3 425 K 9411k | 7289 K
Zdroj: vlastni zpracovani
pramérna cena na trhu
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Obréazek 15rovnani piimérnych cen platebnich néstrdjna bankovnim trhu WCR
Zdroj: vlastni zpracovani

Toto porovnani je provedeno na zakigiedeSlych vypétu a vyplyva z pikladi, kdy si
obchodni partné hradi prostednictvim jednotlivych platebnich nastidfontrakt ve vysi
1 000 000 K. Rozdily v ptimérnych cenach nabidkg¢eskych bank mezi hladkymi
platbami, dokumentarnim inkasem a akreditivenizeme vidt v uvedeném grafu.

s

VSechny platebni instrumenty jsou nakl&8n (drazsi) pro kupujiciho, prodavajici zaplati

-

nizsi poplatky.

Obchodni partné se mohou dohodnout, Ze naklady na provedeniS¢zai) Ghrady si
rozckli rovnym dilem. Toto bude vyhodnégulevSim pro kupujiciho, jinak by hradil vyssSi
naklady, jak jsem uvedla wgdeSlém odstavci. Dale proto uvedu naZovrtabulce a
grafu, jak vypadaji rozdily v cenach pouitu nakladi obou stran kontraktu.
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Tabulka 13Srovnani celkovych cen platebnich nastéoja bankovnim trhu WR

dokumentarni dokumentarn
inkaso akreditiv

platebni

. hladka platba
nastroj

celkova cena 2 307 K& 7 842 K& 16 700 K

Zdroj: vlastni zpracovani
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hladka platba dokumentarni inkaso  dokumentarni akreditiv

mcelkova cena

Obréazek 13rovnani celkovych cen platebnich nastéaja bankovnim trhu WR
Zdroj: vlastni zpracovani

V uvedené tabulce a grafu jsouctmy pameérné naklady (pimérné ceny platebniho
instrumentu na bankovnim trhuGR) obou @astniki kontraktu (dodavatele i odiatele)

pii ¢astce 1 000 000 & Naklady na hladkou platbu pro dodavatele i ddtele jsou

v praméru 2 307 K cozZ je 0,23 % hodnoty kontraktu, ¥pads dokumentérniho inkasa je
to v paméru 7842 K to je 0,78 % inkasntastky a u dokumentarniho akreditivu zaplati
oba &astnici kontraktu v s@tu v priméru 16 700 K cozZ je 1,67 % akreditivniastky.
Naklady na zaplaceni jednoho milionu korun predmictvim dokumentarniho inkasa jsou
temet ti a pal krat vySSi nez § placeni hladkou platbou.tiPzaplaceni stejn€astky

dokumentarnim akreditivem jsou naklady vice jak ki&h vysSSi nez dokumentarnim
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inkasem. Porovname-li dokumentarni inkaso s hladiatbou, zde vychazi naklady na

dokumentarni akreditiv vice jak Sestkrat draz ne#ipads hladké platby.

Tyto Udaje nam potvrzuji hypotézu z Gvodu diplom@réace a to Ze hladka platba je

nejlevrgjSi, nasleduje dokumentarni inkaso a nejdrazSbkeichentarni akreditiv.
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Zavér
Platebni styk umaitlje hladky piibéh mezinarodnich kontrakt Obchodovani se
zahranéim je spojeno s mnohymi riziky, které je mozné grggaw pouzivanim platekin

zaji¥ovacich instrumeiit jak bylo rozebrano v druhé kapitole.

Prvni dw kapitoly se deskriptivhvénovaly otazkam tykajicim se zahramiho obchodu a
mezinarodniho platebniho styku. V prvni kapitolenjspopsala problematiku podminek
kupni smlouvy a to dodaci a platebni podminky, ¢sden uvedla néastjSi dokumenty
pouzivané v mezinarodnim platebnim styku. Zmirsknj také formy platebniho styku a
komeckni rizika vyskytujici se v zahrafriim obchodu. Druh& kapitola analyzuje jednotlivé
instrumenty mezinarodniho platebniho styku a talk#aplatby, Seky, sémky, bankovni
zaruky, dokumentarni inkaso a akreditiv. Uvedlanjsgharakteristiku, vyhody a nevyhody

V porovnani s ostatnimi nastroiji.

Treti kapitola potom uzavira popisnaiast diplomové prace. Na zéktadnalyzy z
piedchazejici druhé kapitoly jsemcinila zawry metodou komparace jednotlivych
platebnich instrument Z hlediska eliminace rizik fizeme za nejbezpeéjSi povazovat
dokumentarni akreditiv, dale dokumentarni inkasasleduje platba s¥nkou a nejmé#
bezpéna je hladk& platba. Z hlediskasové narénosti je nejrychlejSi hotovostni platba
smeénkou, nasleduje hladka platba, dokumentarni inkasoejvice caso¥ nara@ny je
dokumentarni akreditiv. Z hlediska administratividiratnosti je nejmé#& nara@na hladka
platba, nasleduje smka, dokumentarni inkaso a akreditiv. Z pohledatiémi nar@nosti
je nejlevigjSi zpasob uhrady hladk& platba, dale je¢sika, dokumentarni inkaso a nejvice
financné narany je dokumentarni akreditiv. Toto posledni srovnaam potvrzuje i

zawrecna pata kapitola.

Ctvrta kapitola se &nuje vyznamu platebnich instrumémt mezinarodnim obchodu a dale
se zabyva sawasnymi trendy v jejich vyuzivani. DoSla jsem k &@v Ze dokumentarni
platby maji v mezinarodnim obchodu svou pozici @ilmezastupitelnou roli. Jejich podil
na globalnim obchadse pohybuje mezi 15 % a 20 %. Zanougylo konstatovano, Ze
dokumentarni platby nemaji vSude stejny vyznam jichjevyuziti se v jednotlivych
oblastech ssta liSi. Obech Ize fict, Ze podil dokumentarnich platebnich nastmoga
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zahraninim obchod dané zem (regionu) klesa s vysjosti této oblasti. Vyznamny je
trend elektronizace dokumentarnich plateb, racipae¢ proces a outsourcing v této

oblasti. Uvedené vyplyva Zistu konkurence v Trade Finance.

Posledni pata kapitola porovnala hladkou platbukudwentarni inkaso a akreditiv
z cenového hlediska. Provedla jsem srovnani naltisthyo produki na bankovnim trhu
Ceské republiky. Vysledné hodnoty tohoto srovnanoiimji praktické vyuziti této prace

uc¢astnikim mezinarodniho obchodu k Wi vhodného nastroje platebniho styku.

Na zéklad provedenych vypsit byla owiena a potvrzena pracovni hypotéza z Gvodu
diplomové prace. Pro subjekty obchodujici na mepihdich trzich je nejlewjsSi zpisob
uhrady hladka platba, nasleduje dokumentarni inkasoejvyssSi naklady fipadaji na

dokumentarni akreditiv.

Na zavr Ize konstatovat, Ze bylo dosazeno vSeahsiiinovenych v Gvodu prace.

104



Seznam pouZité literatury

citace

ANDERLE, P.,Komentd& k UCP 60Qonline]. 2009. [cit. 2011-02-02]. Dostupny z
WWW: <http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/bankatwi-investovani/komentar-
zvyklosti-pravidla-akreditivy/1000464/54503/>.

ANDRLE, P.Dokumentarni akreditiv v praxd. zcela peprac. vyd. Praha: Grada, 2007.
152 s. ISBN 978-80-247-2276-4.

ANDRLE, P.Kam kr&i dokumentarni akreditiv? Bankovnicfenline]. 2005, [cit. 2011-
04-10]. Dostupny z WWW: <http://bankovnictvi.ihned/ic1-17312770-kam-kraci-
dokumentarni-akreditiv>.

ANDRLE, P.Noveé trendy v dokumentarnim platebnim styku. Bamé&iw[online]. 2002,
[cit. 2011-04-10]. Dostupny z WWW: <http://bankogtvi.ihned.cz/c1-11071990-nove-
trendy-v-dokumentarnim-platebnim-styku>.

Banky a pobeky zahrangnich bank (stav ke dni 9. 4. 201@hline], PrahaCeskéa narodni
banka, 2011. [cit. 2011-04-09]. Dostupny z WWW:
<https://apl.cnb.cz/apljerrsdad/JERRS.WEB15.BASISTINGS RESPONSE_3?p_lang
=cz&p_DATUM=09.04.2011&p_hie=HI&p_rec_per_page=50&es_idx=1>.

CERNOHLAVKOVA, E.; PLCHOVA B. aj.Zahranini obchod3. aktualiz. vyd.
Praha: Bankovni institut vysoka Skola, 2005. 26BN 80-7265-074-2.

DERLEDER, P.; KNOPS, Kai O.; BAMBERGER, Heinz Bandbuch zum deutschen
und europaischen Bankreduanline]. 2. Auflage. Springer Berlin Heidelbe&f)08. [cit.
2009-10-14]. ISBN 978-3-540-76645-2. Dostupny z WWW
<http://www.springerlink.de/content/r4lw21/?sorterdasc>.

Dokumentarni inkasfonline]. Komeeni banka, 2011 [cit. 2011-02-02]. Dostupny z
WWW: < http://www.kb.cz/cs/firmy/firmy-s-obratem-de60-milionu/dokumentarni-
inkaso.shtml>.

Elektronicky akreditiv - fikce nebo skdaest? Bankovnictfbnline]. 2002, [cit. 2011-04-
10]. Dostupny z WWW: attp://bankovnictvi.ihned.cz/c1-11072020>.

LANDOROVA, A.; CECHLOVSKA, S.; JKOVA, H. aj. Obchodni bankovnictv2.
pieprac. vyd. Liberec: Technickd univerzita v Libe&H07. 218 s. ISBN 978-80-7372-
191-6.

MACE, M. Platebni styk: klasicky a elektronicky. vyd. Praha: Grada, 2006. 220 s. ISBN
80-247-1725-5.

MACHKOVA, H.; CERNOHLAVKOVA, E.; SATO, A.Mezinarodni obchodni operace.
4. aktualiz. vyd. Praha: Grada, 2007. 240 s. ISBB-80-247-1590-2.

105



MACHKOVA, H.; CERNOHLAVKOVA, E.; SATO, A.Mezinarodni obchodni operace
[online]. 5. aktualiz. vyd. 2010. 240 s. [cit. 20Q02-20]. ISBN 978-80-247-3237-4.
Dostupny z WWW: <http://www.businessinfo.cz/cz/clanek/manual-exparigarita-v-
mezinarodnim-obchodu/1001370/43590/>.

MARVANOVA, M.; HOUDA, M. aj. Platebni styk: platebni a zajvaci instrumenty ve
vnitnim a zahraninim obchod. 3. rozsfené vyd. Brno: Econ, 1995. 374 s. ISBN 80-
901627-2-X.

POLOUCEK, S. aj.Bankovnictvil. vyd. Praha: C. H. Beck, 2006. 716 s. ISBN 80921
462-7.

PRAZAK, B., Platebni styk pohledem podaikBankovnictv{online]. 2007, [cit. 2011-04-
10]. Dostupny z WWW: <http://bankovnictvi.ihned.ct/22416230-platebni-styk-
pohledem-podniku>.

Rethinking Trade Finance 2009. ICC Global SurJewline]. Paris: International
Chamber of Commerce, 2009 [cit. 2011-04-02]. Dasfup WWW:
<http://www.iccwbo.org/uploadedFiles/ICC_Trade_Foa Report.pdf>.

Rethinking Trade Finance 2010. ICC Global SurJewline]. Paris: International
Chamber of Commerce, 2010 [cit. 2011-04-02]. Dasfup WWW:
<http://ebookbrowse.com/rethinking-trade-financé-2@df-d100862742>.

Revize URGD 758. Publikace IGQR [online]. Praha: ICC Czech Republic, 2010 [cit.
2011-01-25]Dostupny z WWW: <http://www.icc-cr.cz/publikace-1>.

SCHLOSSBERGER, O.; SOLDANOVA, Mlatebni styk3. preprac. a dopl. vyd. Praha:
Bankovni institut - vysoka Skola, 2005. 368 s. ISBIN7265-072-6.

SVATOS, M. aj.Zahrani'ni obchod: teorie a praxd.. vyd. Praha: Grada, 2009. 368 s.
ISBN 978-80-247-2708-0.

VINTER, J.,Bankovni zaruka ¢eské republicgonline]. 2010. [cit. 2011-01-25].
Dostupny z WWW: <http://cfoworld.cz/financni-sluzbgnkovni-zaruka-v-ceske-
republice-602>.

VINTER, J.,Dokumentarni akreditiv hladce a obrafmnline]. 2010. [cit. 2011-02-02].
Dostupny z WWW: < http://cfoworld.cz/financni-slugzdokumentarni-akreditiv-hladce-a-
obrace-615 >.

WUNSCHE, M.Finanzwirtschaft der Bilanzbuchhaltgsnline]. 2. Auflage. Gabler, 2009.
[cit. 2009-10-14]. ISBN 978-3-8349-9939-9. DostunWWwWW:
<http://www.springerlink.de/content/m4k235/front-tiea. pdf>.

Zakon¢. 191/1950 Sh., séeneiny a Sekovy.

Zakong. 513/1991 Sbh., Obchodni zakonik.

106



bibliografie

CERMAKOVA, Irena:Bankovni zarukal. vyd., Brno: Econ, 2002. 175 s. ISBN 80-
86433-03-X.

DVORAK, Petr: Bankovnictvi pro banké a klienty 3. greprac. vyd., Praha: Linde Praha,
a. s., 2005, 681 s. ISBN 80-7201-515-X

KOVARIK, Z. Snenka a ek Ceské republice2. vyd. Praha: C.H. Beck, 2006. 626 s. 80-
7179-549-6

SIPKO, JMedzinarodny platobny styk. vyd. Bratislava: Elita, 2000. 367 s. ISBN80-
8044-072-7.

SVOBODOVA, V.Smenka: Privodce po slastech a strastech uzivatelengy 1. vyd.
Brno: Econ, 1994. 293 s. 80-901627-1-1.

Z&kon¢. 21/1992 Sb., o bankéch.
Z&kon¢. 284/2009 Sb., o platebnim styku.

Zakon¢. 6/1993 Sbh., @'eské narodni bance.

107



