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V regeréni ¢asti prace se autor zabyva pojmem strategie, atov jejich rliznych
obdobéch, tedy nejen z pohledu strategického fizeni, stanoveni vizi a misi podniku, ale
zejména pak detailnim rozpracovanim taktik zejména obchodnich aktivit podniku. Cestou od
obecného ke konkrétnimu se dostava az k cenové strategii a taktice maloobchodniho
prodeje. Sledovana spoleénost se po Gsp&Sném plisobeni v oblasti designu v architekture,
konkrétn& vybavovani vyznamnych svétovych stavebnich projektfi exklusivnim osvétlenim a
dekorativnimi sklenénymi kompozicemi, rozhodla expandovat do oblasti prodeje kolekci, Cili
do uréitého typu maloobchodniho prodeje. Rozbor teoretickych zdrojii se v tomto smyslu
jevi byt dostacujicim, obsahuje i mezinarodné obchodni souvislosti vzhledem k prevazujicim
mezinarodné obchodnim aktivitdim sledovaného podniku.

Cilem analytické ¢asti bylo zhodnotit, jestli podnik v dosavad nim nastaveni parametr a
krokii dané strategie postupoval spravng, jestli nebyly n&jaké zasadni atributy v porovnani
s odbornymi zdroji opomenuty ¢i Spatné pochopeny a zpracovany. Analyza byla provedena
pomérné systematicky a po soucastech nastavenych v teoretické &asti prace. V detailnim
pohledu ji vSak chybi vétsi hloubka, presnéjsi zachyceni klicovych bodii a ostiejsi vyhranéni
se, je? se zde nabizi. Je vSak ziejmé, Ze se autor zabyval velmi citlivou tématikou vybrané
spolecnosti a ze nemohl vyuZit a dost mozna ani neziskal vsechny relevantni informace.

V celkovém pohledu préce spinila svij cil.
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