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Vyborné Velmi Dobre Neprospél
dobre

1. Hodnoceni zpracovani tématu studentem:
Spinéni cile prace X
Volba metod a jejich aplikace pfi zpracovani tématu X
Hloubka provedené analyzy X
II. Hodnoceni struktury a obsahu prace:
Prehlednost a logicka stavba (struktura) prace X
Aktualnost a vhodnost pouzitych pramend
Schopnost studenta zpracovat ziskané podklady X
PriméFenost a srozumitelnost zavérd prace X
Formulovani vlastnich nazor( studentem X
II1. Hodnoceni formy a stylu prace:
Formalni Uprava prace (text, tabulky, grafy) X
Stylisticka Uroven prace X
Prace s Ceskou literaturou véetné odkazl a citaci X
Prace se zahranicni literaturou vcéetné odkazl a citaci X

VyjadFeni minimalné v rozsahu 10 Fadku k bakalarské praci z hlediska splnéni jejich cilti,
vyuziti metod Feseni a navrhii opatfreni véetné formalni Gpravy, prace s literaturou a jeji
citace (uved’te na druhou stranu posudku).

Otazky k obhajobé bakalarské prace:

1. Jaka by byla finan¢ni narocnost Ucasti firmy na veletrzich, kterou navrhujete v kap. 7.1.2. a
které veletrhy zvazujete?

2. Jak bude vypadat ¢asovy a finan¢ni plan navrhu vstupu firmy na zahranicni trh?

Praci doporucuji - nedeperu€uji* k obhajobé. (*nehodici se Skrtnéte)

Bakalarskou praci navrhuji klasifikovat stupném: - dobre -

Datum: 15.5. 2018

Podpis vedouciho bakalarské prace
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TECHNICKA UNIVERZITAV LIBERCI

Studentka se ve své BP zabyva vstupem firmy na zahrani¢ni trh. Teoretickd Cast
popisuje formy vstupu na zahrani¢ni trh a moznd rizika, souvisejici se vstupem na
novy trh. V praktické ¢asti je charakterizovana spole¢nost Dievovyroba TOPA, s.r.o.
a jeji SWOT analyza. Sesta kapitola by se méla dle nazvu zabyvat marketingovymi
analyzami, nicméné je popsana jen analyza PEST. Urcité by bylo vhodné zminit 1
dalsi mozné analyzy zahrani¢niho trhu. Studentka popisuje struéné analyzu
stavebniho odvétvi, chybi ale ndvaznost a odiivodnéni pro¢ praveé analyzu stavebniho
odvétvi. Strategie vstupu na zahrani¢ni trh je velmi stru¢na a vzhledem k nazvu BP
,Distribuce vybran¢ho produktu pfi vstupu na novy trh by se dala ocekavat vétsi
pozornost pravé distribucni strategii.

V zéavéru BP postradam vyhodnoceni uvedené¢ho navrhu vstupu na trh a BP ma mensi
formalni nedostatky (napt. pteklepy str. 46,47) a nespravné citovani internetovych

zdrojt.
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